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Automobile Bach ist nicht
erst seit dem Bau des neuen
Autohauses am Toyota-
Bach-Kreisel 2014 eines der
Aushängeschilder der Auto-
meile in Singens starkem
Süden. Doch erst mit der
Übernahme 2017 des Opel-
Standortes in Konstanz habe
man den firmeneigenen Slo-
gan »Ein Autohaus – alle
Möglichkeiten« vollkommen
umgesetzt, freut sich Chris-
toph Bach, der mit seinem
Bruder Jan und Vater Klaus
Geschäftsstellenleiter ist.
Denn mit der Traditions-
marke habe Bach nun auch
eine deutsche Automarke im
Portfolio, die gerade im Flot-
tenkundenbereich und
Großkunden sehr beliebt sei,
so Christoph Bach. Die Kun-
den freut zudem das sehr
gute Leasingangebot von
Opel.
Anlässlich der Premiere des
neuen Opel Combo lädt das
Autohaus am Samstag, 29.
September zum Tag der of-
fenen Tür nach Konstanz

ein. Die 5. Generation des
sehr praktischen, sicheren
und höchst soliden Vans mit
bis zu sieben Sitzen, die auf
einer PKW-Plattform entwi-
ckelt, feiert von 9 bis 16 Uhr
in der Byk-Guldenstraße
beim Autohaus Bach in Kon-
stanz Premiere. Sowohl als
Familienvan als auch als Kas-
tenwagen bietet der Opel
Combo mit 28 Staufächern
und bis zu Achtstufenan-
trieb viele Vorteile. Beim Tag
der offenen Tür in Konstanz
dürfen sich die kleinen Gäste
auf Kinderschminken, eine
Hüpfburg und Luftballon-
kreationen freuen. Für den
Kinderflohmarkt, bei dem
jeder mitmachen kann, bitte
bei Timo Gabele in der Ge-
schäftsstelle Konstanz an-
melden.
Nach der Übernahme wurde
das Autohaus in Konstanz
modernisiert und auf Opel-
Corporate umgestellt, be-
schreibt Christoph Bach die
Entwicklung am Standort
nahe des Flughafens Kon-

stanz. Nach Investitionen in
die Ausstellungsflächen,
Werkstatteinrichtung und
Beleuchtung konnte im
April diesen Jahres in Kon-
stanz die Neueröffnung ge-
feiert werden.
Auch in Singen hat das Au-
tohaus Bach bekannt als be-
liebter Toyota-Vertrags-
händler und Lexus-Service-
händler mit der Hinzunah-
me von Fiat Professional
2014 – der Nutzfahrzeug-
sparte – seine erfolgreiche
Entwicklung fortgesetzt.
Zudem bietet Bach in Singen
einen Opel-Servicestandort,
eine moderne Reparatur-
werkstatt für alle Marken
sowie zahlreiche Gebraucht-
wagen aller Art an. Kom-
plettiert wird das Standort-
trio vom Lackier- und Karos-
seriezentrum in Honstetten.
Die Schadensabwicklung
und Instandsetzung aller
Marken ist beim Stammhaus
von Auto Bach garantiert. 

Stefan Mohr
mohr@wochenblatt.net

Ein Autohaus - alle Möglichkeiten
AUTOMOBILE BACH LÄDT AM 29. SEPTEMBER ZUM TAG DER OFFENEN TÜR NACH KONSTANZ EIN

Das Team vom Automobile Bach in Konstanz lädt zum Tag der offenen Tür am 29. September
ein. swb-Bild: Automobile Bach
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»Es ist alles so sauber hier«:
FÜR TECHNISCHE BERUFE GIBT ES BEI DER BIPSO GMBH EINIGE UNGEWÖHNLICHE, ABER DURCHAUS ANGENEHME ARBEITSBEDINGUNGEN

Am 3. August war es soweit: bei der
BIPSO GmbH wurde die Sommer-
pause eingeläutet. Die Anlagen stan-
den still, die Belegschaft, die Teamlei-
ter und das Management trafen sich
entspannt gemeinsam zum Grillen
auf dem Werksgelände. Doch es
waren nicht alle gleichermaßen ent-
spannt, denn für die Techniker be-
gannen zwei Wochen voll intensiver
Wartungsarbeiten. Techniker, Elektri-
ker, Mechaniker, Ingenieure – davon
gibt es jede Menge bei dem Pharma-
hersteller. Mit ihrer Arbeit stellen sie
sicher, dass die Produktion läuft. Und
dass Störungen schnell behoben wer-
den oder gar nicht erst entstehen. 

Wenn man die technischen Mitarbei-
ter bei BIPSO fragt, was denn an
ihrem Job Besonderes ist, hört man
immer wieder den Satz: „Es ist alles
so sauber hier. Daran habe ich mich
auch nach vielen Jahren noch nicht
richtig gewöhnt.“

Wer bei dem Begriff „Maschinenwar-
tung“ an dicke Schichten aus Staub
und Schmierstoffen denkt,  wer
schon oft vergeblich sein Werkzeug

auf einem mit Spänen bedeckten
Boden gesucht hat, erlebt bei BIPSO
eine völlig andere Welt: Überall sau-
bere Flächen, blankes Metall, eine

geradezu klinische Reinlichkeit. Weil
das Produkt es so verlangt. Denn
BIPSO stellt sterile Medikamente her,
Kontrastmittel, die für Röntgen- und

MRT-Untersuchungen eingesetzt
werden. Und so kommt es, dass sich
die Techniker bei BIPSO nicht, wie
sonst üblich, nach der Arbeit gründ-

lich reinigen, sondern auch vorher.
Dass sie sich vorher umziehen und
sterile Schutzkleidung tragen. Um
dann besonders akkurat und sorgfäl-
tig zu arbeiten. Denn die technischen
Berufe bei BIPSO sind anspruchsvoll.
Aber, für den, der sich in die „Fami-
glia“ des italienischen Eigentümers
hineinfindet, durchaus lohnend.
Denn bei der Gestaltung der Arbeits-
bedingungen hat die Geschäftsfüh-
rung auf ein ganzes Bündel von
attraktiven Entgeldregelungen und
Bonussystemen, Sozialleistungen und
Fortbildungen zur beruflichen Ent-
wicklung Wert gelegt. 

Dabei profitieren alle BIPSO-Mitar-
beiter von der besonderen Positio-
nierung des Unternehmens. Denn
die Konjunktur zeigt für die Herstel-
lung von Kontrastmitteln seit der
Gründung von BIPSO im Jahr 2011
nur in eine Richtung – nämlich nach
oben. Und so zahlt sich die Markt-
führerschaft der BIPSO-Produkte
auf dem Weltmarkt für Kontrastmit-
tel schon seit Jahren auch am Stand-
ort Singen aus. Für jeden einzelnen
Mitarbeiter. 



Der Alles-Könner in Singens starkem Süden
in Sachen Sanitär, Heizung und Blechnerei
Widmann blickt auf eine 90-jährige erfolgrei-
che Firmengeschichte zurück. Gegründet von
Johann Widmann im Jahr 1927 wird das Un-
ternehmen über 70 Mitarbeitern seit 2010
von Heike und Steffen Wagenblast mit Vater
Rudolf Babeck geführt.
Für Rudi Babeck sind die drei Eigenschaften
Sauberkeit, Pünktlichkeit und Zuverlässigkeit
die Grundpfeiler für den Erfolg des Unter-
nehmens. Denn die Kunden können sich auf
die »Wid-Familie« verlassen. 365 Tage im
Jahr, 24 Stunden am Tag ist Widmann per
Notdienst für seine Kunden da, ob bei Hei-
zungsausfall, Rohrreinigung oder Wasser-
rohrbuch, betont einer der drei geschäftsfüh-
renden Gesellschafter, Steffen Wagenblast im
Gespräch mit dem WOCHENBLATT. 
Doch die Palette der Aufgabenbereiche er-
streckt sich weit darüber hinaus. »Einer unse-
rer größten Auftraggeber ist das sehr
kalkhaltige Wasser unterm Hohentwiel. Die
perfekte Abhilfe und somit eine langlebige
Spül- und Waschmaschine schafft hier eine
Entkalkungsanlage und wer unbehandeltes
Wasser in der Küche möchte, für den gibt es
eine Extraleitung. 
Widmann hat stets die Wünsche seiner Kun-
den im Blick. Bei einem Riss im Kanal ist dies
dank modernster Technik ohne Erdarbeiten
zu reparieren, so Wagenblast. Neueste Errun-
genschaft Widmanns ist der Drohnenführer-
schein von Rudolf Babeck, mit dem eine
Dachbeschau durchgeführt werden kann und
so die Frage nach undichten Ziegeln oder der

Notwendigkeit einer Dachrinnenreinigung
preiswert geklärt werden kann. 
Komplett aus einer Hand kann Widmann sei-
nen Kunden eine Badsanierung anbieten.
Natürlich werden die Handwerksleistungen,
ob von Maler, Elektriker, Fensterbauer, Flie-
senleger, Schreiner und mehr von Widmann
koordiniert. Wie Wagenblast ergänzt, ist
Widmann zertifizierter Partner von 60+ für
ein seniorengerechtes Bad.
Eine große Bedeutung hat auch die Region
für Widmann. Dies zeigt sich im sozialen En-

gagement, des von Heike Wagenblast ins
Leben gerufenen Vereins, »Widmann hilft
Kindern in der Region e. V. Doch auch die
meisten Waren bezieht das Singener Unter-
nehmen, das innerhalb von zehn Kilometer
über 90 Prozent seiner Kunden hat, aus der
Region. Denn wie Rudolf Babeck betont, ist
das Motto von Widmann »geben und neh-
men«. Große Sorge bereitet Babeck indes die
Lüftungsanlage in Bad und Küche, die in
Mehrfamilienhäusern eine große Gefahr bei
Bränden darstellt. Die wenig hygienischen

Schmutzrückstände, die sich hier über Jahre
und Jahrzehnte angesammelt haben, können
wie eine Zündschnur wirken. Auch wegen
der fehlenden Hygiene rät er deshalb zum
fachgerechten Reinigen der jeweiligen Lüf-
tungsanlagen. Ebenfalls lohnenswert ist der
Austausch einer alten Umwälzpumpe, rät
Steffen Wagenblast. Die Anschaffungskosten
haben sich bei den zehnfachen Stromkosten
einer alten Umwälzpumpe schnell amorti-
siert. Stefan Mohr

mohr@wochenblatt.net

»Sauberkeit, Pünktlichkeit, Zuverlässigkeit«
WIDMANN IST DIE ADRESSE FÜR SANITÄR, HEIZUNG UND BLECHNEREI IN DER REGION

Die geschäftsführenden Gesellschafter von WIDMANN, Heike und Steffen Wagenblast mit vier ihrer Auszubildenden (v.r.): Shkurta Tutsi (Service),
Alyssa Schäfer (Sanitär), Lisa Kumar (Blechnerei) und Madeleine Sdrenka. swb-Bild: stm
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   Seit über 85 Jahren zählt die Firma WIDMANN zu den regional führenden Unternehmen 

im Bereich Sanitär, Heizung, Blechnerei und Service. Wir bieten Ihnen ein umfassendes 

Leistungsspektrum. Ob neue Heizungsanlage, Traumbad oder Balkonsanierung – bei uns 

sind Sie genau richtig!

WIDMANN GmbH | Freibühlstraße 13 | 78224 Singen | Tel. +49 (0) 77 31 | 8 30 80 | www.widmann-singen.de

SANITÄR. HEIZUNG. BLECHNEREI.  SERVICE.
Qualifi ziertes Team mit über 70 Fachkräften

©
 D

E
S

IG
N

U
M

.D
E

 | 
FO

T
O

S
: F

O
T

O
S

T
U

D
IO

 H
E

U
S

E
R

, R
O

B
IN

 H
E

U
S

E
R



Bauherren und Modernisierer
schätzen den renommierten
Fensterspezialisten Schöttle in
Singens starkem Süden. Das
markante rote Gebäude in der
Josef-Schüttler-Straße 6 in Sin-
gen zeigt die ganze Welt des
Fensterbaus. In den exclusiven
Ausstellungsräumen präsen-
tiert Schöttle seine Bestseller,
schöne Fensterideen und neu-
este Designtrends für Fenster
und Türen. Clou der Ausstel-
lung: das Unternehmen zeigt
nicht nur die gesamte Palette
der Kunststoff-, Holz- und
Holz-Alu-Fenster, sondern zeigt
die Produkte so, wie sie im ein-
gebauten Alltag funktionieren.
Die Ausstellung ist als »Haus im

Haus« angelegt, so dass die
verschiedenen Fenster-Systeme
unter realen Bedingungen be-
trachtet und von den Kunden
selbst getestet werden können. 
In der Schöttle-Fensterwelt
werden sie gerne und kompe-
tent beraten, sodass keine Fra-
gen rund um ihre neuen
Fenster offen bleiben. Am bes-
ten vorher kurz einen Termin
unter 07731–86830 vereinba-
ren.
Highlights sind beispielsweise
eine motorgesteuerte Hebe-
Schiebe-Türe, mit der selbst

große Fensterflächen kinder-
leicht zu öffnen sind sowie
Schiebeelemente aus Glas für
Balkone und Terrassen als
Wind- und Wetterschutz. Na-
türlich fertigt und produziert
Schöttle Fensterbau jedes sei-
ner Produkte für die Kunden
auf Maß. Anschließend bauen
eigene, speziell ausgebildete
Monteure die Fenster ein.
Wunschfarbe sowie qualifi-
zierte Informationen zu Wär-
medämmeigenschaften, Schall-
schutz oder Sicherheitsaspek-
ten sind beim Spezialisten vor
Ort eine Selbstverständlichkeit.
Denn eine kompetente Bera-
tung sollte der erste Schritt zu
neuen Fenstern und Türen sein.

Der Name Schöttle steht seit
Jahrzehnten für qualitativ
hochwertige Fenster. Das Un-
ternehmen produziert seit 60
Jahren selbst Fenster und ist
seit 40 Jahren mit Kunststoff-

Fenstern erfolgreich am Markt.
Mit über 50 Mitarbeitern pro-
duziert man in der Werner-
von-Siemens-Straße 15 in Sin-
gen unter modernsten Ferti-
gungsbedingungen.
Dabei arbeitet man ausschließ-
lich mit deutschen Herstellern
zusammen. Dadurch hat sich
die Schöttle Fensterbau GmbH
mit bester Qualität, zuverlässi-
ger und kompetenter Arbeit
ihren sehr guten Ruf erwor-
ben. Nicht zuletzt deswegen
vergrößert sich das Einzugsge-
biet stetig weiter. Im gesamten
süddeutschen Raum werden
Schöttle-Fenster vertrieben und
montiert. Grenzüberschreitend
zur Schweiz erfolgte 2013 die

Gründung der Firma Schöttle
AG in Felben bei Frauenfeld.

Mehr Infos: 
www.schoettle-fenster.de und 
www.fensterwelt-schoettle.de.

Der Firmensitz von Fensterbau Schöttle in der Werner-von-Siemens-Str. 15 in Singen. 
swb-Bilder: stm

Das Ausstellungscenter von Fensterbau Schöttle in der Josef-Schüttler-Straße 6 in Singen.

Wenn in Singen von einem »Hid-
den Champion« gesprochen
wird, fällt fast zwangsläufig der
Name »WEFA«. Das in zweiter
Generation von Oliver Maier
und Dr. Joachim Maier geführte
Singener Unternehmen ist Welt-
markführer für Strangpress-
werkzeuge.
Seit 1972 hat sich die WEFA-
Gruppe dank ihrer einzigarti-
gen effizienten Werkzeug-Lö-
sungen und dem herausragen-
den Engagement und Können
seiner 250 Mitarbeiter an welt-
weit fünf Standorten zu einem
der besonderen Unternehmen
mit vielen Patenten in Singens

starkem Süden entwickelt. Be-
sonderes Augenmerk legt die
WEFA-Gruppe auf hochkarätige
Forschung in Kooperationen mit
der TU Berlin und der ETH Zü-
rich, beispielsweise beim »3-D-
Druck«. Aufgrund der komple-
xen Formen, die bei der WEFA-
Gruppe hergestellt werden, ist
die Ausbildung im Unterneh-
men von zentraler Bedeutung,
wie Dr. Joachim Maier im Ge-
spräch mit dem WOCHENBLATT
betont: »Wir als innovationsge-
triebenes Unternehmen brau-
chen das Know-how unserer
Mitarbeiter«, so der Geschäfts-
führer. Natürlich sind deshalb

auch die Aufstiegs- und Weiter-
bildungsmöglichkeiten bei der
WEFA optimal. Wer etwa als
Werkzeugmechaniker startet,
kann z. B. mit einem Meister-
lehrgang Karriere in der Ferti-
gung- oder Prozesstechnik ma-
chen. Neben Werkzeugmechani-
kern und Industriekaufleuten
werden bei der WEFA-Gruppe
dank dualem Studium auch In-
genieure ausgebildet, so Maier.
Die Ausbildungsquote liegt bei
zehn Prozent. Und die derzeit
elf Auszubildenden fühlen sich
bei der WEFA-Gruppe sichtlich
wohl. Denn nach einer dreimo-
natigen Grundausbildung
haben sie ein vielfältiges und
anspruchsvolles Aufgabengebiet
in den einzelnen modernen Pro-
duktionsbereichen des Singener
Unternehmens, wie Benjamin
Höfler, Werkzeugmechaniker-
lehrling erklärt. Auch über die
vielen Weiterbildungsmöglich-
keiten freuen sich die Azubis:
Der Stapler- und Kranführer-
schein ist für sie unentgeltlich.
Seit drei Jahren werden auch
Zerspannungsmechaniker aus-
gebildet.

Innovative WEFA
SETZT AUF NACHWUCHS

Die Auszubildenden der Wefa-Gruppe (v. l.): Adrian Hangartner,
Benjamin Höfler, Ausbilder Dirk Endres, Vincent Graf, Artur
Bajer. swb-Bild: stm

Der Spezialist für ihre Fenster
DAS EINZIGARTIGE AUSTELLUNGSCENTER VON SCHÖTTLE FENSTERBAU
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PERFECTING 
  YOUR PROFILES

WEFA fertigt seit über 40 Jahren Strangpress- 

werkzeuge für die Aluminiumindustrie und ist 

weltweit marktführender Hersteller von hochprä- 

zisen, beschichteten Mikrowerkzeugen Zur Zeit 

beschäftigen wir rund 250 Mitarbeiter in fünf  

Werken in Deutschland, Tschechien,der Schweiz 

und den USA.

WEFA wurde  als TOP-Arbeitgeber der deutschen 

mittelständischen Industrie ausgezeichnet.

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

 

Dann senden Sie uns bitte Ihre Bewerbungs-

unterlagen mit Nennung Ihres frühesten Ein-

trittstermins an unsere Personalabteilung per 

E-Mail oder Post zu Händen Frau Liane Singer.

WEFA Inotec GmbH

zu Hd. Frau Liane Singer

Rudolf-Diesel-Str. 11

D-78224 Singen

Tel. +49 (0) 7731 . 83 90-81

Fax +49 (0) 7731 . 83 90-24

Mail liane.singer@wefa.comVollzeit (40 Std./Woche)

Werkzeugmechaniker/-in

www.wefa.com

Nähere Informationen zu 

den Stellen finden Sie unter:

www.wefa.com/de/karriere

SIE ALS MITARBEITER / IN

Zum schnellstmöglichen Eintrittstermin suchen

wir für unseren Standort in Singen

Wir suchen motivierte Schulabgänger für 2019

Sind Sie interessiert an einer abwechslungsreichen 

Ausbildung? Dann starten Sie bei der WEFA in Ihre 

Zukunft als Auszubildende/-r. 

Mehr Infos unter: wefa.com/de/karriere/

Werner-von-Siemens-Straße 15 · 78224 Singen 
Telefon 0 77 31/ 86 83-0 · www.schoettle-fenster.de  

info@schoettle-fenster.de

 Holz  Holz-Alu  Kunststoff  Alu-Fenster
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Renovierungen sind bekanntlich immer wieder
mal notwendig, nicht nur beim Ein- und Aus-
zug. Die meisten Mietverträge sehen für be-
stimmte Räume und Objekte sogar feste Zeit-
räume vor. 
Der OBI Bau- und Heimwerkermarkt in Singen
bietet hierfür nicht nur alle notwendigen Ma-
terialien, Maschinen und Werkzeuge, sondern
seit Anfang des Jahres auch einen für jeden per-
sönlich maßgeschneiderten Renovierungsser-
vice »Die Machbar Macher« an. Angefangen
beim Verlegen eines neuen Laminatbodens,
dem Teppichbodenwechsel über einer Badmo-
dernisierung bis hin zur Renovierung der gan-

zen Wohnung. Die OBI Machbar Macher sind
hierbei die perfekten Dienstleister. Als ein An-
sprechpartner fungieren OBI-Mitarbeiter wie
Stanislaus Müller als kompetenter Berater des
Kunden und organisiert die notwendigen
Handwerksleistungen. Von Aufmaß bis Umset-
zung kommt so alles aus einer Hand. 
Dabei greift OBI Singen auf Fachhandwerker
aus der Region zurück, die zudem OBI-zertifi-
ziert sind, erklärt Müller im Gespräch mit dem
WOCHENBLATT. Weiterer Vorteil ist die zu ver-
bauende Ware von OBI – lange Wege sind des-
halb nicht nötig – alleine im Fachmarkt in der
Singener Georg-Fischer-Straße sind 65.000 ver-

schiedene Artikel vorrätig, hinzu kommt die
Katalogware. Sonderbestellungen auf das be-
nötigte Maß sind kein Problem. Ab der Anfrage
unter der Machbar Macher Servicenummer
0800/0117103 ist ein Außendienstmitarbeiter
innerhalb weniger Tage vor Ort, nach zirka
einer Woche erfolgt das Angebot. Im Anschluss
erfolgt die zeitnahe Umsetzung. Natürlich
steht nach Abschluss der Arbeiten eine gemein-
same Abnahme an. Doch Stanislaus Müller und
Sascha von Au übernehmen auch die Baustel-
lenbetreuung, sind auch während der Renovie-
rung nahezu täglich vor Ort und koordinieren
natürlich auch die Steuerung der Warenliefe-

rung. Wie Müller betont, ist es ihm wichtig,
dem Kunden beratend zur Seite zu stehen und
Lösungsmöglichkeiten vorzuschlagen. 
Denn oft fehlt dem Kunden die Sachkenntnis,
welche Möglichkeiten ihm bei der Renovierung
offenstehen. Denn ihm sei wichtig, dass der
Kunde das bekommt, was er wirklich wünscht,
so Müller. Kooperationspartner in folgenden
Gewerken sind vorhanden: Heizung- und Sani-
tärinstallationen, Einbau genormter Baufertig-
teile, Garten- und Landschaftsbau, Fliesen- und
Bodenleger, Tischler, Elektriker, Maurer, Maler.
So lässt sich auch Ihr Projekt mit OBI machbar
machen. Stefan Mohr

»Projekte machbar machen mit OBI«
MASSGESCHNEIDERTES ANGEBOT AUS EINER HAND

Natürlich übernimmt der OBI-Renovierungsservice auch das Aufmaß wie hier OBI-Außendienst-
mitarbeiter Sascha von Au.

Beratung und Koordination ist beim Renovierungsservice von OBI dank Mitarbeitern wie 
Stanislaus Müller garantiert. 

  Stefan W. aus NRW, 
vermittelt von OBI.

DIE MACHBAR 
MACHER SIND DA.
Dein Handwerker-Vermittlungsservice

obi.de/machbarmacher

ice

S tefan W.  
vermittelt von OBI.

OBI Markt Singen 
Georg-Fischer-Str. 29 
78224 Singen a. Hohentwiel
Tel. +49 7731 789110
Öffnungszeiten: Mo.–Sa., 8–20 Uhr   

Dies ist eine Werbung der  
OBI Bau und Heimwerkermarkt Singen KG, 
Georg-Fischer-Str. 29, 78224 Singen



F: Guten Tag Herr Korpowski,
ich habe auf Ihrem Gelände in Radolfzell
rote Fahnen gesehen, was ist passiert mit
Ihrem Peugeothandel?

A: Andreas Korpowski: Nein, wir haben
uns keineswegs von Peugeot verabschie-
det, sondern bauen aus. In Radolfzell
hatten wir viele Jahre einen Großteil des
Gebäudes an einen Teilehändler vermie-
tet. Nachdem dieser mit Renteneintritt
das Geschäft aufgab, haben wir uns
entschieden, diesen Bereich für Peugeot
aufwendig umzubauen und den bis dato
Peugeotteil für eine weitere Marke zu
nutzen.

F: Das heißt also, Sie bauen auch
Peugeot weiter aus?

A: Andreas Korpowski: Natürlich die lange Historie des Autohauses
Reule und den 2015 eingeschlagenen Weg mit neuem Standort in
Singen, der resultierenden Gründung der Suedmobile GmbH und
Erweitrung zum Professionalcenter für Nutzfahrzeuge in 2017 setzen
wir konsequent fort. Hier gilt es auch, personell neue Strukturen
aufzubauen, um beide Marken managen zu können. So haben wir
beispielsweise mit Herrn Müller die Stelle eines Verkaufsleiter neu
geschaffen und besetzt.

F: Hallo, Herr Müller, warum hat man sich in Ihrem Hause für KIA
entschieden?

A: Thomas Müller: Uns war es wichtig, möglichst das gleiche
Handelsgebiet bedienen zu können und eine Marke zu vertreten, die
unserer Stammmarke Peugeot von den Käufern sehr ähnlich ist. Also
ein Produkt, bei welchem Preis-Leistungsverhältnis stimmen und
welches innerhalb des Herstellerkonzerns als die Premiummarke
betrachtet wird. Dass sich KIA qualitativ sicher nicht verstecken
braucht, sieht man an der freiwilligen 7-Jahresgarantie, welche es bei
Neufahrzeugen gibt. Die Modellpalette ist ebenfalls vergleichbar
vollständig zu der von Peugeot.

F: Vielen Dank für die interessanten Informationen und viel Erfolg.

Robert-Gerwig-Straße 2 
D-78315 Radolfzell
Tel. +49(0)7732-99750 
Gottlieb-Daimler-Straße 13 
D-78224 Singen
Tel. +49(0)7731-505100

Radolfzell:

Singen:

JAHRE GARANTIE

Es gibt was zu feiern!

Abbildung zeigt kosten pflichtige  
Sonderausstattung.

Einladung zur Premiere
des neuen Kia Ceed am
29.09.2018.

Der neue Kia Ceed ist da und mit ihm noch mehr Komfort,
Sicherheit und Fahrspaß. Sein sportlich-markantes Design,
die auffälligen LED-Leuchten, die besonders komfortable
Ausstattung und die umfangreichen Assistenzsysteme¹, wie
der optionale autonome Notbremsassistent¹ und der Quer­
verkehrswarner¹, beeindrucken und begeistern zugleich.

Diese Begeisterung wollen wir mit Ihnen teilen! Hiermit laden
wir Sie zur großen Kia Ceed Premierenfeier am 29 09 2019
von 09 bis 16 Uhr ein.

Besuchen Sie uns und erleben Sie den neuen Kia Ceed bei
einer Probefahrt.

*Max. 150.000 km Fahrzeug-Garantie. Abweichungen gemäß den
gültigen Garantiebedingungen, u. a. bei Lack und Ausstattung.

¹ Der Einsatz von Assistenz- bzw. Sicherheitssystemen entbindet
nicht von der Notwendigkeit der Verkehrsbeobachtung und Aus-
übung der Fahrzeugkontrolle.

Der neue Kia Sportage.
Überrascht immer wieder.

JAHRE GARANTIE

Kia Sportage 1.6 GDI EDITION 7

für € 189,00¹
mtl. finanzieren

Abbildung zeigt kostenpflichtige Sonderausstattung.

Der neue Kia Sportage überrascht als kompakter
SUV immer wieder. Angefangen bei seinem
Design, das mit neuen, sportlich-eleganten
Details Akzente setzt. Bis hin zu innovativen
Sicherheits- und Assistenzsystemen², die das Fahren wesentlich entspannter und
sicherer machen. Die 7-Jahre-Kia-Herstellergarantie*, das Kia Qualitätsversprechen,
ist selbstverständlich ebenfalls an Bord.

Dämmerungssensor • Rückfahrkamera² • Geschwindigkeitsregelanlage • Bergab­
fahrhilfe • Motor erfüllt Euro 6d-TEMP Abgasnorm • Lederlenkrad • Sitzheizung •
Klimaanlage •  u. v. a.

Kia Ceed X.X XXXXXXXXXXXXXX, XX kW (XXX PS)1  

Nettodarlehensbetrag € 00.000,00 Laufzeit in Monaten 00

Anzahlung € 0.000,00 XX mtl. Raten à € 000,00

Gebundener Sollzinssatz p. a. 0,00 % Effektiver Jahreszins 0,00 %

Schlussrate € 0.000,00 Gesamtkreditbetrag € 00.000,00

 

    

    

    

    

Kia Sportage 1.6 GDI EDITION 7, 97 kW (132 PS)¹

Nettodarlehensbetrag € 18.543,34

Anzahlung € 3.406,66

Gebundener Sollzinssatz p.a. 1,76 %

Schlussrate € 10.500,00

Laufzeit in Monaten 48

48 mtl. Raten à € 189,00

Effektiver Jahreszins 1,77 %

Gesamtkreditbetrag € 19.572,41

Kraftstoffverbrauch Kia Sportage 1.6 GDI EDITION 7 (Super, Manuell (6-Gang)), 97
kW (132 PS) in l/100 km: innerorts 8,2; außerorts 6,6; kombiniert 7,2. CO2-Emission:
kombiniert 165 g/km. Effizienzklasse: D.³

Gerne unterbreiten wir Ihnen Ihr ganz persönliches Angebot. Besuchen Sie uns und
erleben Sie den neuen Kia Sportage bei einer Probefahrt.

*Max. 150.000 km Fahrzeug-Garantie. Abweichungen gemäß den gültigen Garantiebedingungen, u. a. bei
Lack und Ausstattung.

1 Ein repräsentatives und unverbindliches Finanzierungsangebot der KIA Finance, ein Geschäftsbereich der
Hyundai Capital Bank Europe GmbH (Darlehensgeber), Friedrich-Ebert-Anlage 35–37, 60327 Frankfurt am
Main. Abgebildetes Modell kann zusätzliche kostenpflichtige Ausstattungspakete und Sonderzubehör
enthalten, die im Finanzierungsangebot nicht berücksichtigt sind. Vorstehende Jahreszins-Angaben stellen
den Beispielwert des nach § 6a Abs. 4 PAngV zu erwartenden effektiven Jahreszinses in 2/3 aller
voraussichtlich aufgrund der Werbung zustande kommender Verträge dar. Verbraucher haben gemäß § 355
und § 495 BGB ein Widerrufsrecht. Angebot gültig bis 31.10.2018 und nur solange der Vorrat reicht.

2 Der Einsatz von Assistenz- bzw. Sicherheitssystemen entbindet nicht von der jederzeitigen Möglichkeit
der Ausübung der Fahrzeugkontrolle.

3 Die Angaben beziehen sich nicht auf ein einzelnes Fahrzeug und sind nicht Bestandteil des Angebots.

Gottlieb-Daimler-Straße 13, 78224 Singen
Telefon 07731/505100

Robert-Gerwig-Str. 2 · 78315 Radolfzell
Telefon 07732/99750

IMPRESS YOURSELF

DER PEUGEOT TRAVELLER
RAUM FÜR MOMENTE

0 € ANZAHLUNG

INKL. GARANTIEVERLÄNGERUNG
INKL. ÜBERFÜHRUNGSKOSTEN 

INKL. WARTUNG & VERSCHLEISS* 

*Monatliche Leasingrate inkl. Wartung und Verschleiß gemäß den Be-
dingungen des PEUGEOT optiway-ServicePlus-Vertrages. Ein Kilo-
meterleasingangebot der PSA Bank Deutschland GmbH, Siemensstraße
10, 63263 Neu-Isenburg, für den PEUGEOT Traveller Active L2 BlueHDi
150 S&S, inkl. Überführungskosten, 359,– € (Laufzeit 36 Monate,
Laufleistung/Jahr 15.000 km). Angebot gültig bis zum 30.09.2018. Wi-
derrufsmöglichkeit gemäß § 495 BGB. Nur solange der Vorrat reicht.
Über alle Detailbedingungen informieren wir Sie gerne.

Kraftstoffverbrauch in l/100 km: innerorts 6,3; außerorts 5,1;
kombiniert 5,6; CO2-Emission (kombiniert) in g/km: 146. CO2-
Effizienzklasse: B. Nach vorgeschriebenen Messverfahren in der
gegenwärtig geltenden Fassung.

€ 359,– mtl.*
Leasingrate für das Flat-Rate Sondermodell PEUGEOT Traveller

• TomTom©-3D-Navigationsgerät
• Einparkhilfe vorn und hinten
• Schiebetüren rechts und links

• Rückfahrkamera
• Sitzheizung
• 3. Sitzreihe

DER PEUGEOT SUV-MODELLE
TYPISCH SPORTLER: TOP-KONDITIONEN.

IMPRESS YOURSELF

Abb. enthält Sonderausstattung.

*Für einen PEUGEOT 2008 Style PureTech 82, Fahrleistung 10.000 km p. a., Laufzeit 48 Monate, Mietsonder-
zahlung 0,– €. Ein Kilometerleasingangebot der PSA Bank Deutschland GmbH, Siemensstraße 10, 63263 Neu-
Isenburg. Das Angebot ist gültig für Privatkunden bei Vertragsabschluss bis 30.11.2018. Widerrufsrecht gem.
§ 495 BGB. Über alle Detailbedingungen informieren wir Sie gerne.

Kraftstoffverbrauch in l/100 km: innerorts 5,8; außerorts 4,5; kombiniert 5,0; CO2-Emission
(kombiniert) in g/km: 114. CO2-Effizienzklasse: C. Nach vorgeschriebenen Messverfahren in der
gegenwärtig geltenden Fassung.

€ 165,00 mtl.*
Leasingrate z. B. für den PEUGEOT 2008 Style PureTech 82
• Verstärktes SUV-Design
• i-Cockpit

• Touchscreen mit Mirror Screen
• Klimaanlage

• Einparkhilfe hinten

*Für einen neuen PEUGEOT Rifter L1 Active PureTech 110, Fahrleistung 10.000 km p. a., Laufzeit 48 Monate,
Mietsonderzahlung 2.000,– €. Ein Kilometerleasingangebot der PSA Bank Deutschland GmbH, Siemensstraße
10, 63263 Neu-Isenburg. Das Angebot ist gültig für Privatkunden bei Vertragsabschluss bis 30.11.2018.
Widerrufsrecht gem. § 495 BGB. Über alle Detailbedingungen informieren wir Sie gerne.

Kraftstoffverbrauch in l/100 km: innerorts 6,7; außerorts 5,2; kombiniert 5,7; CO2-Emission
(kombiniert) in g/km: 131. CO2-Effizienzklasse: B. Nach vorgeschriebenen Messverfahren in der
gegenwärtig geltenden Fassung.

€ 180,– mtl.*

Leasingrate für den neuen PEUGEOT Rifter L1 Active PureTech 110
• Active Safety Brake
• Audioanlage RD6

• Verkehrsschilderkennung
• Heckklappe beheizbar

• Geschwindigkeitsregelanlage
• Spurhalteassistent

DER NEUE PEUGEOT RIFTER
JEDER TAG EIN ABENTEUER

Abb. enthält Sonderausstattung.

IMPRESS YOURSELF

Robert-Gerwig-Str. 2
78315 Radolfzell
Telefon 07732/99750
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Telefon 07732/99750
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Gottlieb-Daimler-Straße 13, 78224 Singen
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Robert-Gerwig-Str. 2 · 78315 Radolfzell
Telefon 07732/99750
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SINGENS SÜDEN
– ANZEIGEN –

Seit 2015 bereichert der
Peugeot-Neuwagen-Partner
Suedmobile Singens starken
Süden. Doch wie Andreas
Korpowski mit Michaela
Reule-Dorell, Inhaber des
2010 gegründeten »Mobili-
tätsdienstleister« im Ge-
spräch mit Wochenblatt
erklärt, stehen in Radolfzell
aktuell die größten Verän-
derungen an. Am Firmen-
standort kann der Kunde
seit 1. Juli zusätzlich zu den
attraktiven Peugeotmodel-
len auch aus der Fahrzeug-
palette der Marke Kia wäh-
len.
Glücklicherweise kann hier-
zu eine bislang verpachtete
Fläche für eine fast sieben-
stellige Summe saniert wer-
den. Andreas Korpowski
geht davon aus, dass die
neue Ausstellungshalle in
Radolfzell bis Ende des Jah-
res fertig ist. Das Kia-Ange-

bot reicht vom bekannten
Kleinwagen Picanto über
einen allradgetriebenen
SUV bis zum Mittelklasse-
wagen mit 370 PS. Am
Samstag, 29. September
wird beim Kia-Haupthänd-
ler Suedmobile mit einem
Tag der offenen Tür in Ra-
dolfzell die neue Genera-
tion des meistverkauften
Kia Ceed gefeiert.
Keimzelle für Suedmobile
war das vor 52 Jahren in Ra-
dolfzell gegründete Auto-
haus Reule, das Michaela
Reule-Dorell und Andreas
Korpowski 2010 zu jeweils
50 Prozent übernommen
haben. Nach dem Ausbau
konnte 2015 mit Singen ein
zweiter Standort hinzuge-
wonnen werden, erinnert
sich Korpowski. Zu Beginn
mit sechs Angestellten lässt
sich die positive Entwick-
lung von Suedmobile daran

ablesen, dass das Unterneh-
men heute zirka 30 Mitar-
beiter beschäftigt. 
Wie Korpowski erklärt,
habe man weitere Stand-
orte im Blick, allerdings nur
solche mit einer Familien-
struktur. Denn Suedmobile
legt seinen Fokus auf kom-
petenten Service und bera-
tungsintensiven Verkauf. 
Den Nachwuchs hierfür
möchte Korpowski am liebs-
ten aus dem eigenen Nach-
wuchs rekrutieren. In die-
sem Lehrjahr seien fünf Aus-
zubildende aufgenommen
worden. Suedmobile setzt
hierbei auf einen klaren Ab-
laufplan, Bewertungskrite-
rien, ein Prämiensystem.
Gepaart mit einem Vertrau-
ens-Azubi resultiert hieraus
ein positives Betriebsklima,
das die Lehrlinge schätzen.
Ins Schwärmen gerät An-
dreas Korpowski bei der
Produktpalette von Peu-
geot. Am Standort Singen
hätte man in den letzten
drei Jahren hierdurch viele
neue Kunden gewinnen
können. Verkaufsschlager
ist der SUV-Peugeot 3008.
Der Spaßfaktor wird bei
dem sehenswerten Kom-
paktvan großgeschrieben.
Anfang September wurde
mit dem Peugeot Rifter das
klassische Familienauto an
den beiden Standorten vor-
gestellt.
Der Hochdachkombi über-
zeugt nicht nur dank seiner
Schiebetür. Ende Oktober
wird dann der schnittige
Peugeot 508 herauskom-
men. Eine Probefahrt bei
Suedmobile lohnt sich, al-
lein wenn man die ersten
Fotos der revolutionären
Coupé-Limousine gesehen
hat.

Stefan Mohr
mohr@wochenblatt.net

Am Standort von Suedmobile in Radolfzell bietet das Autohaus nun als Haupthändler auch
Kia an. Das Verkaufsteam vor einem KIA Sportage: Sascha Widmann und der Auszubilden-
den Dirk Weiermann und N. Maiba. swb-Bild: Suedmobile

Mobilitätsdienstlei ter wächst weiter
SUEDMOBILE ERWEITERT STANDORT IN RADOLFZELL

Seit über 25 Jahren ist der 1992
gegründete Fachhandel für
Baustoffe »Bücheler & Martin«
in Singen der Fachspezialist für

alle Themen ums Bauen und Re-
novieren. Die beiden Geschäfts-
führer Ulrich Bücheler und Egon
Martin starteten damals mit
drei Mitarbeitern. Seitdem ist
das Unternehmen kontinuier-
lich gewachsen, so dass heute
insgesamt 40 Mitarbeiter im Un-
ternehmen beschäftigt werden,
davon vier Auszubildende. 
Am Hauptsitz in Singen, mit
einer Gesamtfläche von 11.000
Quadratmeter befindet sich ein
modernes Hochregal-Lager für
6.500 Paletten.
Stellplätze: Ein leistungsfähiger
Fuhrpark mit Kran-LKW belie-

fert im Umkreis bis 100 Kilome-
ter, sowie die benachbarte
Schweiz. Auch das Angebotssor-
timent für Firmen und Privat-

kunden hat sich in den 25
Jahren permanent erweitert
und den neuesten Baustoffent-
wicklungen angepasst.
Bücheler & Martin liefert neben
den klassischen Baustoffen des
Hoch- und Tiefbaus, Gartenbau-
stoffen, Bedachungsbaustoffen,
Gipser- und Stukkateurbedarf
im gerade erst fertiggestellten
Erweiterungsbau ab sofort Flie-
sen, Türen und Bodenbeläge in
einem ansprechenden Am-
biente.
Digitale Beratung: Ganz neu ist
übrigens eine digitale Beratung
vor Ort, in der die verschiede-

nen Baustoffe für kundenspezi-
fische Anfragen visualisiert wer-
den können. An den Kollektivti-
schen können ausgestellte Putz-
muster für Wände mit ge-
wünschten Fliesen sowie deko-
rativen Bodenbelägen zusam-
mengestellt werden um ein Ge-
samtbild zu erhalten. Damit
erhält der Kunde auf begrenz-
ter Fläche ein endlos großes
Produkt- und Informationsan-
gebot, wie er es in dieser kom-
pakten Form nicht einmal selbst
im Internet recherchieren
könnte.
Zusätzlicher Standort: Im März
2014 wurde an der Radolfzeller-
Straße 2 in Stockach auf einer
Fläche von 15.000 Quadratme-
ter ein zusätzlicher Standort er-
öffnet. Dies war eine goldrich-
tige Entscheidung. Mit dem
neuen Standort können beste-
hende Kunden in der Region
noch besser unterstützt werden,
sowie neue Kunden gewonnen
werden.
Die Geschäftsführer Ulrich Bü-
cheler und Egon Martin sind
sehr stolz auf das, was sie in den
vergangen 25 Jahren gemein-
sam mit ihren Mitarbeitern er-
reicht haben. Das gesamte,
hochmotivierte Team ist sich be-
wusst, dass Kundenzufrieden-
heit die Voraussetzung für ein
erfolgreiches Unternehmen ist.

Seit über 25 Jahren ist Bücheler und Martin kompetenter Partner
für seine Kunden in Sachen Bauen und Renovieren. 

swb-Bild: Büchler und Martin

Teamgeist und gute Fachkompetenz
oberstes Gebot

Telefon: 07731 / 9350-0   www.fensterbau-lauber.de

Kunststoff-Fenster

Holz-Alu-Fenster

Holz-Fenster

Haustüren

Telefon: 07731/9350-0

www.fensterbau-lauber.de

Gregor Lauber Fensterbau GmbH

Jahnstraße 20, 78224 Singen

Sauter GmbH / Carl-Benz-Straße 8 / D-78224 Singen

Tel. +49 (0)7731-9261190 / Fax +49 (0)7731-92611999

info@sauter-putz-farbe.de / www.sauter-putz-farbe.de

Außenputz

Vollwärmeschutz

Innenputz

Trockenbau

Brandschutz

Altbausanierung

Maler

Gerüstbau

Hebebühnen

Spezielles
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Abb. zeigen Sonderausstattung
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DIE FAKTEN SPRECHEN FÜR 
DEN NEUEN COMBO.
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DER NEUE OPEL COMBO 
FAMILIENTAG UND PREMIERE BEI UNS IN KONSTANZ
AM 29.09.2018 VON	$�%$$	�
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Autohaus Bach-Hegau e.K 
Marie-Curie-Straße 1               Tel. +49 7731 61020
78224 Singen

Byk-Gulden-Straße 7               Tel.: +49 7531 690550 
78467 Konstanz                       E-Mail:  info@bach-mobile.de     www.automobile-bach.de


