S0 entstent
Zukunft

Wie sich die Region mit den Veranderungen der Zukunft entwickelt — und vor allem wo

Das vergangene Jahr hat mit der Co-
rona-Krise die Welt gehdrig auf den
Kopf gestellt und einmal mehr auf dras-
tische Art und Weise gezeigt, wie viele
Unsicherheiten mit dem Thema Zukunft
verbunden sein konnen. Aktuell ist es
noch immer so, dass fiir viele Menschen
die Zukunft mit Sorgen mit Bangen und
Ungewissheit verbunden ist.

Doch das gute an der Zukunft ist, dass
jeder Mensch die Chance hat, sie mit zu
gestalten. Viele sind in der Krise kreativ
geworden, haben angepackt, haben die
Zeit genutzt um Ballast los zu werden
und befreit in eine gute Zukunft starten

zu konnen: So entsteht Zukunft. Auf den
28 Seiten dieser Zeitung kommen einige
der Macher zu Wort und berichten wie
sich durch das vergangene Jahr die Art
verdndert hat, wie sie lhre Zukunft pla-
nen, oder welche Werte in den kommen-
den Jahren wichtiger werden und
wovon wir uns vielleicht verabschieden
mussen.

Zukunft fiir die
Corona-Generation

Kinderbetreuung und Schule war ein

Thema, das die vergangenen Monate
enorm gepragt hat. Mit »Notbetreuung«
und »Homeschooling« waren plétzlich
Worte in aller Munde, die noch vor
einem Jahr niemand zuvor gehort hatte.

Wohin geht also hier der Weg nach der
Krise? Dieter Toder, der Leiter der evan-
gelischen Schule Schloss Gaienhofen ist
sich sicher: »Digitale Formate werden
das personliche Lernen innerhalb einer
Schulgemeinschaft nie ersetzen kdnnen,
denn Bildung geht nicht ohne Bezie-
hunge.

Mehr dazu gibt es auf Seite 26.

Hauser aus Miill
erzeugen Energie

Elektrischer Strom wird wohl der wich-

tigste Energietrager der Zukunft sein.
Nicht zuletzt weil immer mehr Men-
schen ihre Elektroautos schnell und si-
cher zuhause aufladen wollen. Im
Hinblick auf den Klimaschutz kann das
eine Chance sein, doch sind unsere
Stromnetze iiberhaupt fahig die enor-
men Leistungen, die in der Zukunft be-
notigt werden, zu transportieren? Wie
sich die lokalen Energieversorger auf die
Zukunft einstellen steht auf Seite 22.

Einen wesentlichen Beitrag zur Energie-
versorgung konnten in der Zukunft Ge-
baude leisten. Mit dem Ecolar-Haus, das
an der HTWG Konstanz entwickelt
wurde und sogar mehr Energie erzeugen
kann als es selbst verbraucht ist schon
ein Stlick Zukunft Realitat geworden. Das
nachste Projekt der Konstanzer Forscher
ist das »Haus der 1.000 Geschichtenx,
das zu 100 Prozent aus recycelten Bau-
materialien besteht. Mehr dazu auf den
Seiten 18 und 19.

Nur eines ist sicher

Es liegt in der Natur der Zukunft, dass sie
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mit sehr vielen Ungewissheiten verbun-
den ist: Doch es gibt eine Sache in der
Zukunft, die vermeintlich mit Sicherheit
fest steht. Jeder wird in der Zukunft ster-
ben. Zumindest sagen das die Erfah-
rungswerte der Vergangenheit. Diese
zeigen allerdings auch, dass die durch-
schnittliche Lebenserwartung nur eine
Richtung kennt: Nach oben. Wird also
eines Tages der uralte Menschheits-
traum war, dass es die Medizin schafft,
uns unsterblich zu machen? - Oder ist
dieses Ziel vielleicht iiberhaupt nicht er-
strebenswert. Dariiber diskutieren ein
Pfarrer und ein Arzt. Zu welchem Schluss
sie kommen steht auf der Seite 27.
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Fiir was braucht es (noch) Banken? Da-
riiber wird schon viele Jahre diskutiert,
besonders seit die digitalen Wege
immer weiter auf dem Vormarsch
sind. Aber man wird sie als Verbin-
dungspunkt noch lange brauchen,
zumal das »Banking« immer auch Be-
ziehungssache ist, stellt die Volksbank
Konstanz-Radolfzell heraus beim Inter-
view mit Vorstandin Sabine Meister.

Wochenblatt: Digitalisierung ist be-
sonders im Bankbereich eine groBes
Thema: Wie digital sind lhre Kunden
denn unterwegs, wie nutzen sie die
Bank dafiir, was bietet die Volksbank
Konstanz ihren Kunden?

Sabine Meister: »Viele unserer Kunden
arbeiten seit Jahren mit uns person-
lich und digital zusammen. So sind
beispielsweise die eigene Baufinanzie-
rung oder die individuelle Altersvor-
sorge Themen, die sehr gerne person-
lich von Mensch zu Mensch bespro-
chen werden.

Die Abwicklung der Kontofiihrung per
Online-Banking, also digital via Inter-
net hingegen, ist fur viele unserer
Kunden schon seit Jahren zur Ge-
wohnheit geworden.

Neuer ist die verstarkte Nutzung des
mobilen Bankings. Das heift, die Ab-
wicklung des Online-Bankings und des
Services direkt mit dem eigenen
Smartphone oder Tablet per VR-Ban-
kingApp.

In Zahlen gesprochen hat sich die Nut-
zung im mobilen Banking vom 4.
Quartal 2018 zum 4. Quartal 2020 na-
hezu verdoppelt und liegt mit mittler-
weile 280.000 Systemanmeldungen

nBanking« bleibt immer Beziehungssache

auf Augenhdhe mit dem klassischen
Online-Banking.

Wir gehen davon aus, dass die mobile
Nutzung unseres Angebots das klassi-
sche Online-Banking in der ndheren
Zukunft hinter sich lassen wird. Das
Smartphone wird zur kleinen Bankfi-
liale »in der Hosen- bzw. Handtasche:.
Unsere Serviceangebote erweitern wir
nattrlich laufend. So haben beispiels-
weise im Jahr 2020 schon 2.000 Kun-
den ihren Dispokredit selbstandig
angepasst und Gber 200 Kunden ei-
genstandig ein Wertpapierdepot an-
gelegt.«

Wochenblatt: Die Umkehrfrage: Wie
hoch ist der Anteil an Kunden, die
meist aufgrund ihres Alters noch ganz
nanalog« ihre Geschifte erledigen
wollen?

Sabine Meister: »Wir beobachten, dass
es bestimmte Themenfelder oder Be-
diirfnisse gibt, tiber die unsere Kunden
vollig altersunabhangig mit uns »ana-
log« sprechen.

So ist beispielsweise die analoge Nut-
zung im Zahlungsverkehr heute nur
noch kleiner Restposten. Im 4. Quartal
2020 hatten wir keine 10.000 Bar-
transaktionen von Privatkunden mehr
an den »Schaltern< in unseren Filialen
aber im Vergleich dazu 190.000 Trans-
aktionen an unseren Geldausgabeau-
tomaten.

Ganz anders sieht es bei den Themen-
feldern wie beispielsweise der indivi-
duellen Baufinanzierung, der person-
lichen Altersvorsorge oder der speziel-
len Vermogensstrukturierung aus. Hier
schatzen unsere Kunden altersunab-

Sabine Meister ist seit einem Jahr Vorstindin bei der Vol

Fiihrung einer Bank im Landkreis.

hangig den personlichen Kontakt zu
ihrem Berater.«

Wochenblatt: Wird die weiter fort-
schreitende Digitalisierung mittelfris-
tig auch Auswirkungen auf die
Prasenz in der Region haben? Sie hat-
ten ja im vergangenen Jahr nochmals
in einen Standort investiert.

Auch digitale Zeiten gehen nicht ohne Bauchgefiihl

Sabine Meister: »Als Genossenschafts-
bank, die ihre Wurzeln in der Region
hat, werden wir als Volksbank Kon-
stanz auch weiterhin groBen Wert auf
Prasenz in unserer Region legen.

Durch das veranderte Kundenverhal-
ten im Zahlungsverkehr und im Ser-
vice wird sich der Charakter einer
Bankfiliale weiter verandern, so wie

ksbank Konstanz-Radolfzell und damit seit 2020 die erste Frau in der
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wir es seit Jahrzehnten beobachten
konnen.

Unsere Kunden entscheiden durch die
Intensitat und die Zusammenarbeit
mit uns, wie wir uns hier weiterentwi-
ckeln — flankiert von der Digitalisie-
rung. Der Stellenwert der persnlichen
Beratung von Mensch zu Mensch wird
hierbei zunehmen.«

Wochenblatt: Vermdgensverwaltung
und Finanzierungen sind komplexe
Vorgéange, die man eben nicht mit
einem Mausklick erledigen kann. Wie
wird sich da das Thema Beratung ent-
wickeln?

Sabine Meister: »Unsere Erfahrung ist,
dass es nicht nur die Komplexitat, son-
dern vor allem der Faktor Vertrauen ist,
der die Nachfrage nach Beratung von
Mensch zu Mensch ausmacht.
Anspruchsvoll sind Bankdienstleistun-
gen, deren Nutzen sich erst im Verlauf
vieler Jahre herausstellt und die indi-
viduell erarbeitet wurden. Hier schat-
zen es unsere Kunden sehr, wenn sie
wissen, dass sie sich auch nach meh-
reren Jahren mit den Ergebnissen ihrer
Beratung an ihre Volksbank Konstanz
vor Ort wenden konnen oder auch Ver-
anderungen, die das Leben fiir uns alle
bereithalt, hier individuell von uns be-
riicksichtigt werden kdnnen.«

Wochenblatt: Und natiirlich der Blick
in die Glaskugel: Wie regional oder
groR muss eine Bank sein? Oder wird
es weitere Fusionsschiibe geben?
Sabine Meister: »WVir glauben als Volks-
bank Konstanz an den Faktor Qualitat
und die Verwurzelung als Genossen-
schaftsbank in der Region unserer Mit-
glieder. Die Besonderheit der genossen-
schaftlichen Struktur ist, dass die Mit-
glieder und ihre Vertreter und Auf-
sichtsrate dariber entscheiden, ob Fu-
sionen stattfinden oder nicht. Im
Moment ist fiir uns kein Grund erkenn-
bar lber Zusammenschliisse nachzu-
denken.  Die Fragen stellte Wochen-
blatt-Chefredakteur Oliver Fiedler

vobakn.de

Gerade in der heutigen Zeit braucht die Welt wieder mehr Zuversicht.
Deshalb unterstitzen wir alle, die trotz Herausforderungen den Mut
finden die Zukunft in die Hand zu nehmen: Ideenhaber und Anpacker,
Familien und Planeschmieder, Mitbestimmer, Unternehmer und Alltags-
helden. Gemeinsam schauen wir nach vorn und sagen: Morgen kann
kommen. Wir machen den Weg frei.

Volksbank
Konstanz w= ==
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28 Wochenblatt-Seiten
fiir die Zukunft

Vor rund drei Monaten haben wir im
Verlag diese Zeitung in der Zeitung an-
gefangen zu planen. Wir wollten An-
fang des Jahres 2021 ein Zeichen
setzen, zusammen mit unserem Team
und den Aktivposten dieser Region die
Segel neu setzen fiir die Zukunft die-
ser Region. Und dabei haben wir zwar

Dominique Hahn.
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den Coronavirus berticksichtigt, aber
offen gesagt, die Lage nicht so ganz
richtig vorhergesagt. Irgendwie haben
wir im Spatherbst unsere Glaskugel
verloren ...

Ich habe meinen Kollegen Dominique
Hahn, der fiir diese Zeitung viele In-
terviews gefiihrt hat und sich um die
inhaltliche Koordination gekiimmert
hat gefragt, wie er das ausdriicken
wiirde: Herr Hahn, von was miissen
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wir uns befreien, glauben Sie nach
den Gesprachen, die Sie gefiihrt
haben?

»Wir miissen uns«, sagt Dominique
Hahn, »von der gewohnten Vorstel-
lung ein Stiick weit befreien, dass wir
immer Herr der Lage sind und wir
miissen verstehen, dass etwas Kleines
ausreicht, um unsere Welt vollig auf
den Kopf zu stellen.«

»Die Zukunft ist
personlich und lokal«

Was brauchen wir anstatt dessen?
Ein bisschen mehr Demut, hatte er
selbst gesagt, in den Gesprachen mit
den Menschen und Machern in unse-
rer Region sei es aber vor allem darum
gegangen, wie wichtig die personliche
und die lokale Ebene sei.

Digitalwelt bietet
Werkzeuge, nicht die
Grundlage

Was? Klar, dass ich ihn da fragen
musste: »Aber die Zukunft, sie ist doch
digital?« Der Wochenblatt-Redakteur
(erist U30..) antwortet: »In allen Ge-
sprachen, die ich gefiihrt habe, ist klar
geworden, dass die Digitalisierung zu-
satzliche Werkzeuge bieten wird, aber
das Digitale den personlichen Kontakt
nicht ersetzen wird.«

Wie geht es ihm als relativ jungem
Menschen damit? Auch wenn es
durchaus bequem sei, digital zu kom-
munizieren, ohne sich vom Schreib-
tisch wegzubewegen oder von der
heimischen Couch, sei der personliche

Redaktion:

Oliver Fiedler, Dominique Hahn,
Ute Mucha, Graziella Verchio,
Kathrin Reihs, Anatol Hennig

6476 ]ahre ist die durchschnittliche Lebenserwartung

von Mannern, die 1950 geboren wurden.

6875 ]ahre ist die durchschnittliche Lebenserwartung

von Frauen, die 1950 geboren wurden.

Z.ahlen

80,4 Jahre

wird die durchschnittliche

Lebenserwartung von

im 117.669

Fahrzeuge stieg die Anzahl der

in Deutschland angemeldeten Elektroautos in den
letzten fiinf Jahren. Allein 2020 hat sich
die Zahl der Neuzulassungen verdreifacht.

Mannern sein,
die 2030 geboren

werden.

44 Prozent

der befragten einer Studie zur Digitalisierung
in Deutschland befiirworten den Einzug
der Digitalisierung in alle Lebensbereiche.
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Kontakt etwas ganz anderes und der
digitale Kontakt werde personliche
Kontakte nie gleichwertig ersetzen.
»Wir sind iiber Jahrtausende davon
gepragt, dass wir nicht nur mit Worten
kommunizieren aber verpixelte Bilder
auf einem kleinen Bildschirm helfen
da eben auch nicht groR weiter.

Optimismus oder
Pessimismus?

»Optimismuse, sagt Hahn. »Die Men-
schen aus der Region, die auf den fol-
genden besonderen Seiten zu Wort
kommen, haben alle viel gelernt in den
zurlickliegenden Monaten, Uber sich
selbst, tiber ihre Arbeit.« Er selbst
auch. Vielen sei klargeworden, was in
Zukunft wichtig sei. »Und daraus
bauen die Optimistischen ihre Zu-
kunft.«

Wie geht es ihm selbst damit? »Ich bin
tberzeugt davon, dass wir nur ge-
meinsam eine gute Zukunft erarbeiten
konnen fir uns selbst und unsere Um-
gebung.«

Gemeinsam haben wir fiir Sie, liebe
Leserinnen und Leser, auch diese Zei-
tung in der Zeitung mitten im Krisen-
modus erarbeitet. Redaktion, Verlag,
Mediaabteilung, Verwaltung, Buchhal-
tung und unsere Zustellorganisation.
Weil wir eine realistische Sicht auf die
Dinge und Zuversicht gleichzeitig zu
lhnen in die Haushalte bringen moch-
ten. Natirlich personlich, lokal und
gleichzeitig digital.

Seien Sie neugierig auf die Stimmen
auf den ndchsten Seiten und offen fiir
die Zukunft.

Irgendetwas Gutes werden wir schon
gemeinsam hinbekommen in dieser
Region. Anatol Hennig

Fotos:
Adobe Stock, Kunde und Privat
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Auflage: 86.319 Exemplare

Auf 100 . OOO konnte die Zahl der Bauernhofe in Deutschland

bis 2040 zuriickgehen. Aktuell sind es noch fast dreimal so viele.

Auf 748 Terrawattstunden konnte der Stromverbrauch in Deutschland bis 2030 steigen.

2020 waren es 488 Terawattstunden.

Um

19 Prozent

stieg die Anzahl

der Kartenzahlungen

2020

13 Prozent

der Smartphonebesitzer
haben ihr Gerat schon einmal
zum Bezahlen
an der Kasse genutzt.

Quellen: https://de.statista.com; www.pwc.de; www.bundesbank.de; www.handelsblatt.com; www.topagrar.com; www.destatis.de

290.500

Einwohner wird der
Landkreis Konstanz
bis 2035
voraussichtlich haben.

34,8 Jahre

wird die durchschnittliche
Lebenserwartung von Frauen
sein, die 2030 geboren
werden.

von 600 Euro

pro Kilowattstunde im Jahr 2010 auf
83 EUI'O pro Kilowattstunde

wird der Preis fur Lithium-lonen-Akkus
bis 2025 fallen.



So entsteht ZUKUNFE

- Anzeige -

Mittwoch, 27. Januar 2021

Seite 4

Zukunft des Wohnens und doch »Back to the Roots«

Kiichen von Gerd Wurst - fiirs Leben gemacht

Gerade dieses Jahr der Pandemie - mit
all seinen Einschrdnkungen - hat
schon bestehende Entwicklungen zum
Thema Wohnen wie ein Katalysator
befeuert. Schon in den letzten Jahren
hat die Kiiche als das »Herz« eines
Hauses oder einer Wohnung eine
immer fundamentalere Bedeutung be-
kommen.

Das ist Wasser auf die Mihlen von
Gerd Wurst, der mit seinem iiberaus
groBen Kiichen- und Wohnstudio in
Stockach »Lebenswelten« entwickelt,
bei denen die Kiiche viele Verbindun-
gen zum ganzen Haus und auch der
Umwelt eingeht.

Um es gleich vorneweg zu sagen: Es
muss nicht gleich ein Vermégen sein,
welches man in eine neue Kiiche in-
vestierten miisste, denn fir eine Ba-
sislosung st Gerd Wurst genauso
offen. »Das Wichtigste ist, dass die
Kiiche zu den Menschen passt, dass sie
fir sie Wohlfiihlzone wird, Mittel-
punkt, Treffpunkt und Kommunikati-
onspunkt. Das entwickeln wir gerne
mit unseren Kunden in einem Prozess,
in dem wir unsere gestalterischen und
funktionellen Erfahrungen einbringen
und mit den Wiinschen unserer Kun-
den in Einklang bringen wollen«, un-
terstreicht Gerd Wurst in einer
Leidenschaft, die ganz schon schnell
ansteckend ist.

einigen Jahren kehrt sich dieser Trend
um und der Kiiche, dem Kochen,
kommt eine immer groRere und ge-
sellschaftliche Bedeutung zu.

Neue Architektur mit
altem Wissen

Eine neue Architektur fiir Kiichen ist in
den letzten Jahren entstanden, die
auch durch neue Materialien unter-
stiitzt wurde. Natursteine in groRen
Platten, gebiirsteter Edelstahl, Kunst-
steine, die enorm strapazierfahig und
widerstandsfahig gegen Verfarbungen
sind, und sogar spezielle Betonmi-
schungen werden inzwischen einge-
setzt. Und die Kiiche mit ihren
zentralen Instrumenten hat sich von
der Wand in die Mitte des Raumes
beweg. Sie bietet damit die Mdglich-
keit, das Kochen zum Gemeinschafts-
erlebnis zu machen, aber auf jeden Fall
auch, zusammen zu sein und Genuss
zu zelebrieren, ohne das jemand
immer in die Kiiche verschwinden
miisste, um fir Nachschub zu sorgen.

Spiel mit den Farben

Die Zeit bunter Kiichen friiherer Jahr-
zehnte ist gliicklicherweise vorbei.
»Wir setzen auf eine Erscheinung, an
der man sich nicht sattsieht. Minerali-

Die neue Kiiche steht nicht nur im Raum, neue Materialien erlauben auch ganz neue Architektur und die Verkntipfung der Kiiche mit Haus und Wohnung.

Susanne, Max und Gerd Wurst leiten gemeinsam das Unternehmen als Familie, das mit insgesamt 30 Mitarbeitern im Stockacher
Gewerbegebiet »Blumhof« an der A 98 angesiedelt ist, und fiir die Beratung und Umsetzung von Kiichen- und Wohnideen ver-

antwortlich ist.

Zuriick zu den Wurzeln

Die Blaupause fiir die Kiiche der Zu-
kunft kommt dabei aus der Vergan-
genheit. Die Kiiche in alten Hausern
war in friiheren Zeiten oft der einzige
Raum im Haus, der durch Herd und
Ofen meist immer warm war und des-
halb der Mittelpunkt des familaren Le-
bens. Hier wurde gekocht und geges-
sen, hier wurden Vorrate verarbeitet,
hier traf man sich unter der Woche
zum Essen am Kiichentisch, wahrend
die Stube meist dem Sonntagsmahl
vorbehalten war. Die Kiiche also als
das Herz des Hauses. Das ist auch eine
Kindheitserfahrung von Gerd Wurst.
Und so wie ihm geht es vielen!

In der Nachkriegszeit wurde die Kiiche
jedoch mehr zum Nebenschauplatz,
eher Produktionsort und maglichst in
einem eigenen Raum abgetrennt. Seit

sche und Erdtone sind in der riesigen
Ausstellung erkennbar die Favoriten.
So kann Farbe eine ganz andere Rolle
spielen und gibt auch die Jahreszeiten
aus der Natur besser wiederc, ist eines
der Lebensrezepte von Gerd Wurst.
Dieses Farbenspiel erreicht man zum
Beispiel durch Blumen im Friihjahr
oder Sommer, die durch die Zuriickhal-
tung des Ambientes viel besser Leuch-
ten, im Herbst ein Kiirbis, winterliche
Dekorationen mit viel Griin, oder
durchaus farbig betonte Accessoires,
die es iibrigens zum Thema Wohnen
hier vor Ort in einer bemerkenswert
groRen Auswahl gibt. »Es sind oft ganz
inspirierende Gesprache zwischen uns
und unseren Kunden, bei denen es
auch immer darum geht, wie Bezie-
hungen zwischen Kiiche und Woh-
nung oder Haus, aber auch in die Welt
draussen vor den Fenstern, geschaffen
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werden kénnen, so Gerd Wurst. Viele
Beispiele in der Ausstellung zeugen
auRerdem davon, dass die Wurzeln des
Unternehmens Wurst im Fensterbau
liegen. Noch immer ist es ein zweites
Standbein des Handwerksunterneh-
mens. »Wenn ich an die friiheren Kii-
chen denke, dann war eine Aulenbe-
ziehung immer wichtig, zum Beispiel,
dass man die Kinder beim Spielen im
Garten oder auf der StraRe sehen
konnte«, unterstreicht Gerd Wurst.
Heute kann das freilich noch viel in-
tensiver ausgespielt werden, sodass
Garten, Terrasse oder Balkon quasi in
den Raum der Wohnkiiche hinein-
wachsen und viele Verbindungen auf-
nehmen.

»Darum finden sich in unserer Ausstel-
lung auch gar nicht mehr die friher
iiblichen Kojen, in denen Kiichen ein-
fach aufgereiht werden, sondern jedes

unserer Objekte darf mit seinen Bezie-
hungen zum Wohnumfeld spielenc,
unterstreicht Wurst, der gerade sein
Gefihl fiir Raume und fiir Proportio-
nen hier bestens ausspielen kann. Und
auch das Thema Licht spielt eine ganz
groBe Rolle: Nicht umsonst hat er
zum Thema Wohnen den Hersteller
»Occhio« im Programm, mit dem sich
Rdume regelrecht modellieren lassen.
Und die Kiichenplanung kann man
man hier sogar im 3-Kino miterleben
- das ist die neue Zeit.

ABE B
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Logistikzentralen

Und fiir Gerd Wurst ist das Zuriick zu
den Wurzeln rund um die Kiiche noch
einen Schritt weiter gegangen. Gerade
fiir neue Hauser sieht er Kiichen auch
als Logistik-Zentralen, also in der Fort-
setzung zum Beispiel Waschraume, bei
denen man sich nicht mehr zur
Waschmaschine blicken miisste, die
auch mit entsprechenden Schranken
ausgestattet sind, bis hin zum begeh-
baren Kleiderschrank. Die Wohnung
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der Zukunft, hier kann sie umgesetzt
werden. Vier Hersteller hat das Famili-
enunternehmen Wurst unter dem Slo-
gan »kiichenwohnen.mehr« mit den
Marken  »Nobilia«, »Bauformatx,
»Leicht« und »Eggersmann« im Pro-
gramm. »Der flinfte ist unsere Schrei-
nerei«, so Gerd Wurst.

Bald kann das Geschaft auch wieder
einladen, diese Lebenswelten ganz
personlich zu entdecken.

Als Appetithappen: www.kuechenstu-
dio-wurst.de. Oliver Fiedler

Auch Wohnumfelder gehen aus der Kiiche heraus Verbindungen ein: Das Modell der Zukunft zum Wohnen, das eben die Kiichen

nicht mehr nur als Raum, sondern als Lebenszone begreift.

swb-Bild: Wurst
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Die Autowasche als Wohilfiihloase

Der neue Autowaschpark in Singen vereint Technik, Komfort und Nachhaltigkeit gleichermafen.

»Unser Anliegen seit jeher ist es, eine
professionelle Autowasche mit hoch-
modernen technischen Standards an-
zubieten«, sagt Henning Becker,
Bereichsleiter Autowasche und IT bei
der Bruder Ley GmbH.

Seit dem Jahr 1999 steht der Name
Ley in der FittingstraRe 42 (am ARAL-

LEY

Kreisel) in Singen fiir diesen Grund-
satz. Dabei sind der Einsatz von lack-
schonendem Textilmaterial, umwelt-
schonender Waschchemie, eine eigene
Wasseraufbereitung sowie ein groz-
giger Saugerplatz mit fir Waschkun-
den kostenlosen Staubsaugern und
Mattenreinigern  selbstverstandlich.

Um diese Standards neu zu definieren
wird die Waschanlage in Singen nun
seit dem 11. Januar grundlegend mo-
dernisiert.

So entsteht eine neue, kundenfreund-
lichere Einfahrt in den Waschtunnel
und auch die Waschtechnik sowie das
Textilmaterial werden komplett erneu-

ert. »Es wird ein vollig neuartiges Spie-
gelgebldse geben, um lastiges Rest-
wasser aus den Aufenspiegeln zu
entfernen«, so Becker. Der gesamte
Waschtunnel soll mehr Licht und
Raum bieten, die Staubsaugerpldtze
werden tiberdacht, sodass bei jeder
Wetterlage einer Fahrzeuginnenreini-

swb-Rendering: Briider Ley GmbH

gung nichts mehr im Wege steht. »Die
Autowasche soll nicht nur als lastige
Notwendigkeit gesehen werden, son-
dern vielmehr als Wellness fiir Fahrer
und Fahrzeug. Hier soll man sich wohl-
flihlen.«

Als besonderes Highlight sticht die
Photovoltaik-Anlage hervor. Neben

Wasser und Chemie ist Strom fir den
Betrieb der Waschaggregate und der
Staubsauger der wichtigste Faktor
einer Waschstrale. Auch dabei ist sich
die Firma Ley ihrer Verantwortung fiir
die Umwelt bewusst. Bereits in den
Jahren 2019 und 2020 wurden grofRe
Photovoltaik-Anlagen an den Auto-
waschparks in Konstanz und Radolfzell
realisiert, um eigenen griinen Strom
zu erzeugen.
Die neue Anlage in Singen wird hier
neue MaRstabe setzen: So werden 300
kWp auf sdmtlichen verfligbaren
Dachfldchen installiert. »Damit ist
diese WaschstraBe zukiinftig in der
Lage so viel Strom zu erzeugen wie sie
auch verbrauchte, sagt Henning Be-
cker. Ein wichtiger Schritt fur eine gri-
nere Umwelt, aber auch fir die
Zukunft der Autowadsche. Und: »Mit
unserer eigenen Wasseraufbereitungs-
anlage sind wir in der Lage, 90 Prozent
des benctigten Wassers wiederzuver-
wenden.«
Durch das aufwendige Abscheide-, Fil-
ter- und Wasserriickgewinnungssys-
tem stehe am Ende der Aufbereitung
wieder Brauchwasser zur Verfiigung,
das dem geschlossenen Wasserkreis-
lauf der Anlage wieder zugefihrt wird.
Die herausgefilterten Schmutzpartikel
sowie schadliche Reststoffe werden
anschlieBend fachgerecht entsorgt.
Der Umbau der Anlage soll Mitte Marz
abgeschlossen sein. »Man kann sich
also auf eine Wiedereréffnung freuen
- so entsteht Zukunft!«, befindet Be-
cker.

Graziella Verchio

UTOWASCHPARK
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»Die Zukunft von uns allen endet ir-
gendwann mit dem Tod«, sagt Wolf-
gang Heintschel und spricht ganz
offen ein gesellschaftliches Tabu-
thema an. Der Geschaftsfiihrer der
Horizont - Okumenisches Hospiz- und
Palliativzentrum im Landkreis Kon-
stanz gemeinniitzige GmbH setzt sich
daflir ein, dass die Themen »Sterben,
Tod und Trauer« nicht weiterhin ver-
drangt werden. Die Konfrontation mit
der eigenen Endlichkeit sollte zu einer
gesunden Sterbekultur als Teil des Le-
bens fiihren und einen angemessenen
Platz in der Gesellschaft finden.

Wie wichtig dieses Bewusstsein ist, er-
leben Heintschel und seine Mitarbei-
terlnnen und Unterstiitzer tagtaglich
im »Horizont«, dem okumenischen
Hospiz- und Palliativzentrum im Her-
zen von Singen. Dort werden seit Sep-
tember 2019 schwerstkranke und
sterbende Menschen auf ihrem letz-
ten Weg »wiirdevoll umsorgt, acht-
sam begleitet und bestmdglich
medizinisch betreut«, wie es in den
Praambel der Einrichtung heift.
Zudem erfahren Angehérige und
Freunde in der Zeit des Abschiedneh-
mens Unterstiitzung und Trost. Auch
Menschen, deren Wunsch es ist, zu-

Tod und Trauer als Teil des Lebens

hause zu sterben, bietet die ambu-
lante Palliativversorgung (SAPV) Be-
gleitung und Betreuung an. Ob
stationdr oder ambulant - fiir beides
gilt im »Horizont« als oberste Ma-
xime: »Leben bis zuletzt«. Und dies ge-
borgen, selbstbestimmt, mit viel Nahe
und liebevoller Firsorge - selbst in der
schwierigen Coronazeit.

In dieser letzten Lebensphase ist es
vielen der Horizontgaste ein tiefes Be-
diirfnis, ihre Angelegenheiten zu ord-
nen, Zwistigkeiten zu beseitigen oder
sich mit Angehdrigen zu vershnen,
weil Simone Dautel, Pflegedienstlei-
terin im Hospiz. Denn Zukunft bedeu-
tet fur Hospizgaste oft nur wenige
Wochen oder Monate. Und diese Zeit
ist wertvoll, deshalb sollte sie so un-
belastet wie moglich erlebt werden,
erklart Wolfgang Heintschel. »Die
frihzeitige Regelung des Nachlasses,
der Vorsorge oder ein Testament kon-
nen Angste und Sorgen nehmen, ist er
iiberzeugt.

Fir diesen Fall bieten der Hospizverein
und die Caritas-Stiftung Unterstiit-
zung und auch juristische Beratung
an, damit mit dem letzten Willen die
Zukunft nach dem Tode gestaltet wer-
den kann. Ute Mucha

Wolfgang Heintschel und Pflegedienstleiterin Simone Dautel im Raum der Stille, einem meditativen Riickzugsort fiir Hospizgdiste,

Angehdrige und Mitarbeitende.

swb-Bild: mu

Uber das Horizont

Das stationare Hospiz in der Erzber-
gerstrae 25 in Singen bietet neun
Gastezimmer, den Raum der Stille,
Gemeinschaftsraume fiir Vortrage,
Lesungen und Konzerte, ein Ange-
horigenzimmer sowie einen inter-
kulturellen Ort der Trauer im Gar-
ten. Fiir Begegnung und Austausch
lddt das Café Horizont im Griinen
Haus nebenan ein (wegen Corona
derzeit geschlossen). Im Hospiz
werden christliche Werte gelebt, es
ist aber offen fiir alle, unabhangig
von Herkunft, Religion und Kultur.
Iris Eggensberger leitet das 15-kop-
fige Team, das von Ehrenamtlichen
des Hospizvereins unterstutzt wird.
Fiir Hospizgaste sind die Palliativ-
leistungen kostenlos, 95 Prozent der
Kosten tibernehmen die Kranken-
kassen, die restlichen fiinf die Trager
des Hospiz- und Palliativzentrums
Horizont, der Caritasverband Sin-
gen-Hegau und das Diakonische
Werk des Evangelischen Kirchenbe-
zirks Konstanz.

Weitere Infos: www.horizont-
hospizzentrum.de

nDas Digitale wird wieder in den Hintergrund riicken«

Die Kultur gehort zu den Bereichen,
die besonders hart von der Corona-
Krise getroffen sind. Was das fiir die
Zukunft der Kulturschaffenden bedeu-
tet, wie der Weg aus der Krise gelingen
kann und wie die Erfahrungen der
letzten Monate die Kulturbranche ver-
andern konnten, dariiber sprach das
Wochenblatt mit Angélique Tracik, der
Leiterin des Fachbereichs Kultur bei der
Stadtverwaltung Radolfzell.

Wochenblatt: Wie groR ist Ihrer Ein-
schatzung nach der Schaden, den die
Corona-Pandemie im Bereich Kultur
angerichtet hat?

Angélique Tracik: »Die Schaden wer-
den vermutlich erheblich sein. Wobei
man dies immer in Relation setzen
muss zu den Auswirkungen der Pan-
demie auf die Gesundheit der Men-
schen und auch auf die wirtschaftliche
Gesamtsituation.

Wahrscheinlich werden es einige Kul-
tureinrichtungen und auch Kultur-
schaffende nicht schaffen, die Krise zu
iberstehen. Das wiirde ich personlich
sehr bedauern. Das gesamte Ausmald
kann jedoch heute noch keiner ab-
schatzen.«

Wochenblatt: In vielen anderen Berei-
chen hat die Krise teilweise auch In-
novationen gefordert. Stichwort Digi-
talisierung/Méglichkeiten im Home-
office zu arbeiten, etc.

Haben Sie wahrgenommen, dass es in
der Kulturbranche ahnliche Innovati-
onsschiibe gab, und wenn ja, wie be-
urteilen Sie diese?

Angélique Tracik: »Die digitale Nut-
zung der Arbeit im Homeoffice oder
bei der Wahrnehmung von Terminen
und Meetings zeigt, was plotzlich alles
maglich ist. Wir haben selbst viele po-
sitive Erfahrungen mit Innovationen
gerade im digitalen Bereich gemacht,
wie aktuell im Stadtmuseum, wo wir

Angélique Tracik ist Leiterin des Fachbereichs Kultur bei der Stadtverwaltung Radolfzell.

durch einen virtuellen 3D-Rundgang
das Museum trotz SchlieBung weiter-
hin erlebbar machen.

Zudem ermoglicht uns der digitale
Musikunterricht, dass wir weiterhin
bei unseren Schiiler*innen der Musik-
schule sind und durch die umfangrei-
chen Online-Angebote der Stadtbiblio-
thek bieten wir unseren Leser*innen
weiterhin spannende Literatur und
wichtige Informationen an.

Es gibt zudem viele innovative und
kreative Ideen, Kunst und Kultur auch
digital zum Kulturnutzer zu bringen.
Wobei man beachten muss, dass ein
analoges Erleben nicht immer ersetz-
bar ist. Das haben wir selbst wahrge-
nommen und auch von vielen Kultur-
schaffenden und Kulturrezipienten zu-

riick gespiegelt bekommen. Die Krise
hat nichts fundamental gedndert, aber
sie hat uns die Augen geoffnet und
uns gezeigt, dass wir uns in vielen Be-
reichen verdndern und auch neu den-
ken miissen.«

Wochenblatt: Wie wichtig wird in Zu-
kunft die digitale Welt als Kunstraum?
Angélique Tracik: »Wahrscheinlich
wird der neu geschaffene digitale
Kunstraum nach dem Abklingen der
Pandemie wieder in den Hintergrund
riicken und lediglich als Ersatz bei ahn-
lichen Zdsuren wieder eine groRere
und profiliertere Rolle spielen als vor
der Pandemie. Ich bin mir aber sicher,
dass das Digitale >normal< und Teil un-
serer Gesamtstrategie in der Kultur

swb-Bild: René Lamb

werden muss. Wir sollten daher diese
Chance nutzen und mit mehr Mut und
Kreativitdt das Digitale immer ge-
meinsam mit dem analogen Kunst-
raum und -angeboten denken. Es ware
doch wunderbar, wenn wir in Zukunft
hybride Kunstereignisse und Kulturer-
lebnisse anbieten konnten.«

Wochenblatt: In den letzten Monaten
hat sich gezeigt, dass Kunst und Kultur
im Hinblick auf die »Systemrelevanz«
relativ weit unten auf der Prioritaten-
liste steht. Miisste sich Ihrer Meinung
nach hier etwas in der Wahrnehmung
andern?

Angélique Tracik: »Dazu bedarf es
meiner Meinung nach einer differen-
zierten Betrachtung. Auch hier ist im

Vergleich zu Berufen und Branchen,
wie etwa dem Gesundheitswesen,
dem Verkauf von Dingen des tagli-
chen Bedarfs oder auch behordlichen
Institutionen wie dem Ordnungsamt,
den Technischen Betrieben oder den
Klarwerken eine klare Trennung zu
vollziehen. Kunst und Kultur kann in
einer echten Notsituation von der
Prioritat auch mal ein paar Monate in
den Hintergrund riicken.

Doch eine wichtige Erfahrung und
Wahrnehmung machen wir gerade
auch: die Schliefung der Kulturein-
richtungen hat vielen Menschen ge-
zeigt, wie schmerzlich es ist, Kunst
und Kultur nicht gemeinsam leben
und erleben zu konnen. Im letzten
Jahr war fiir uns sehr wichtig, dass wir
transparenter und deutlicher darge-
stellt haben, wie viele Berufe und
welch hohes wirtschaftliches Poten-
tial die Kulturbranche ausmacht und
wie viel von dieser im Wirtschaftsmo-
tor Deutschland steckt.

Daher haben wir im Landkreis Kon-
stanz und dariiber hinaus die Griin-
dung eines Clusters fiir die Kultur-
und Kreativwirtschaft angestoBen
und sind sehr stolz, dass dieses auch
so gegriindet wird und wir vielen Kul-
turschaffenden dadurch eine starkere
gemeinsame Stimme geben konnen.«

Wochenblatt: Haben Sie die Befiirch-
tung, dass Corona die Kulturbranche
auf Dauer drmer machen wird, oder
sind sie positiv gestimmt, dass dieser
Bereich wieder aufbliihen wird, sobald
es die Maglichkeit dazu gibt.

Anggélique Tracik: »Die Pandemie hat
uns gezeigt, dass wir uns verandern
missen. Auf den Erfahrungen aus der
Krise konnen wir aufbauen, wir kon-
nen sie als Chance nutzen und unsere
Kulturinstitutionen und das -pro-
gramm zukunftsfahiger gestalten und
dadurch auch unsere gesellschaftliche

Relevanz erhohen. Um es noch deutli-
cher zu formulieren: wir miissen mu-
tiger sein, mehr Dinge auszuprobieren
und dabei die wichtigen gesellschaft-
lichen Themen mit einbeziehen. In
diesem Jahr haben wir die Méglich-
keit, im Dialog mit Birger*innen,
Kiinstler*innen, Kulturvereinen, Kultur-
partnern etc. im Rahmen von »Kultur
STEP 2030« intensiv die Kulturkonzep-
tion flir Radolfzell und die Ortsteile
weiterzuentwickeln und unsere kultu-
relle Zukunft gemeinsam zu gestalten.
Ich bin Uberzeugt, dass es in Zukunft
viele innovative Ansdtze und Neu-
griindungen geben wird. Zumindest
dort, wo Kiinstler, Kreative und Kultur-
schaffende die nétige Unterstiitzung
von Seiten der Politik erhalten.«

Wochenblatt: Was brauchen Kunst-
und Kulturschaffende, gerade auch
von Seiten der Politik, um nach der
Krise wieder durchstarten zu konnen?
Angélique Tracik: »Unbiirokratische
und schnelle Hilfen sind sicherlich
wichtige Voraussetzungen, um die Kul-
turbranche schnell wieder auf die
Beine zu bekommen.
Aber auch eine intensivere Zusam-
menarbeit und Kooperationsbereit-
schaft zwischen den Kulturverant-
wortlichen in den Kommunen und
Stadten, dem Lland und auch dem
Bund, um Kultur als Ressource der Ge-
sellschaft zu positionieren. Und natiir-
lich zahlreiche Besucherinnen und
Besucher, die die regionale Kunst und
Kultur noch mehr wertschatzen und
unterstitzen, als sie dies bereits vor
der Krise getan haben. Vor allem aber,
dass wir Kulturakteure noch mehr den
Mut haben, unsere Zukunft aktiver ge-
meinsam zu gestalten und uns zu-
kiinftig dadurch unverzichtbar ma-
chen.«
Das Interview fiihrte
Dominique Hahn
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Landwirtschaft 4.0 vor der Haustiir

SellMapplng

»precision farming« dank Satellitenaufnahmen: mithilfe von Bodenkarten kann der Landwirt requlieren, wieviel Diinger, Saatqut und Pflanzenschutz er in den verschiedenen Zonen je nach Bodenbeschaffenheit verwenden muss. So kann er nachhaltige

Landwirtschaft betreiben.

Da ist schon viel passiert in den letz-
ten Jahren: wo friiher noch die Land-
wirtschaft harte korperliche Arbeit
war, wurde sie spater durch den Ein-
satz von Maschinen erleichtert. Mitt-
lerweile ist sogar der Einsatz von
digitalen Hilfsmittels Standard, wie sie
auch die Familie Feucht aus Nenzin-
gen seit 2012 im Einsatz hat.

»Wir haben relativ viel Digitalisierung
in der AuBenwirtschaft, sprich im

Pflanzenbau und in der Bewirtschaf-
tung der Acker- und Griinlandfla-
chene, sagt Markus Feucht. Mittler-
weile ist die Digitalisierung in der
Landwirtschaft soweit, dass alle Felder
von jedem Landwirt in Deutschland
mit einem Satelliten tberflogen wer-
den und diese Bilder alle zwei Jahre
aktualisiert werden.

»Durch diese Bilder, die uns vorgege-
ben werden vom Landwirtschaftsamt,

kénnen wir unsere Maschinen so pro-
grammieren, dass sie in Schldgen
(Feldblocken) arbeiten«, erklart der
Landwirt. »Wir importieren die Daten
vom Landwirtschaftsamt aus dem
Fiona-Portal auf unseren Rechner und
iiberprifen, ob die Feldgrenzen pas-
sen. AnschlieBend werden diese Da-
teien von uns bearbeitet. Das heifit
wir legen an, welche Kultur im Folge-
jahr angesat wird, zum Beispiel Mais,

GESTERN, HEUTE, MORGEN

UNSERE PRODUKTE SIND AUSSCHLIESSLICH IN MEHRWEG-GLASFLASCHEN
ERHALTLICH. DIESE SCHNEIDEN NICHT NUR IN DER OKO-BILANZ GUT AB.
GLAS IST AUCH DIE BESTE VERPACKUNG FUR UNSER NATURLICHES
MINERALWASSER. DA WIR NICHT AN DER VERMULLUNG DER ERDE MITVER-
ANTWORTLCH SEIN WOILLEN, WIRD ES FUR UNS AUCH IN DER ZUKUNFFT
KEINE ANDERE LOSUNG ALS DIE GIASFIASCHE GEBEN.

Zuckerrohr, Getreide. Das wird im Win-
ter am Computer vorbereitet, damit es
im Friihjahr genutzt werden kann.«
Damit einher geht der Einsatz von
Boden- beziehungsweise Vegetations-
karten. Diese spielen fiir die Diingung
eine groRe Rolle genauso wie fiir die
Aussaat. Uber mehrere Jahre werden,
an verschiedenen Zeitpunkten im Jahr,
Bilder der Boden aufgenommen.
Damit wird eine Biomassekarte er-
stellt, das heilt, damit kann man auf
dem Feld erkennen, welche Teile vom
Acker ertragsstarker und -schwacher
sind. »Da kommt jetzt der Landwirt
ins Spiel: Auf schlechten, nicht so er-
tragreichen Boden diingen wir weni-
ger,wahrend auf ertragreichen Boden
(tiefgriindig, mehr Wasser und
Humus) die Diingung erhoht wird. Ge-
nauso verhalt sich das auch mit dem
Saatqut: Auf schlechteren »Kiesadern«
setzen wir weniger Pflanzen aus,
damit weniger Wasser verbraucht
wird und diese Pflanzen ein optimales
Wachstum haben.«

Die Karten dienen also der Regulie-

rung der richtigen Mengen, somit
kann unterm Strich Dlinger eingespart
und das Ertragspotenzial gehalten be-
ziehungsweise sogar gesteigert wer-
den. Das nennt sich »precision far-
ming«: weil die Karten mit dem Satel-
liten verbunden sind, kann die Land-
wirtschaftsarbeit prazise ausgefiihrt
werden. »Flr uns ist das ein ganz
wichtiges Thema, denn wir wollen
nicht mehr diingen, als es tatsdchlich
sein muss. Genauso wollen wir nicht
mehr Pflanzenschutz ausbringen, als
wir unbedingt benétigen. Die Karte
konnte theoretisch wiederum bei der
Ernte ausgewertet werden. Allerdings
haben wir keine Erntemaschine, die
das kann.«

Ist die Karte auf dem Computer, kon-
nen dem Bild die Fahrtwege zugelegt
werden, die sogenannten Fahrgassen.
»Damit fahren wir mit unserem
Schlepper in diesen Gassen auf dem
Acker zur Bestandspflege, etwa Pflan-
zenschutz und Diingung. Der Schlep-
per fahrt immer auf zwei Zentimeter
genau mit dem Lenksystem automa-

swb-Bild: Adobe Stock

tisch auf der Flache, so wie wir es vor-
gegeben haben.«
Mitarbeiter einsparen kann man hier
aber dennoch nicht. »Es sind rotie-
rende Werkzeuge im Einsatz und es
kann auch etwas kaputt gehen, es
muss also immer iiberwacht sein. Al-
lerdings muss man ganz klar sagen:
fir denjenigen, der damit arbeitet, ist
es eine deutliche Erleichterung. Der
kommt heim und ist nicht k.0.«
Solche Arbeitsgerate sind aber auch
nicht sehr preiswert, merkt Markus
Feucht an. Die Investition lohne sich
dennoch, auch wenn pro Maschine 15
bis 25.000 Euro ins Land gehen. »Be-
triebswirtschaftlich gesehen ist es re-
lativ bald zuriickgezahlt, weil die
Maschine eben ganz genau fahrt.
Durch diese Technik sparen wir nicht
nur Arbeitszeit ein, sondern auch beim
Diesel, dem Verschlei unserer Ma-
schinen und in den Diingemitteln, die
ausgebracht werden genauso wie im
Pflanzenschutz und beim Saatqutc,
schlieRt der Landwirt.

Graziella Verchio
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Die Corona-Krise hat im Hinblick auf
die Zukunft viele Entwicklungen los-
getreten oder zumindest beschleu-
nigt. Viele Menschen arbeiten derzeit
im Home-Office, ein Konzept, das in
Zukunft noch an Bedeutung gewinnen
konnte. Das kann gerade fiir landliche
Gegenden eine Chance sein, schlie-
lich miissen die Mitarbeiter dann nicht
mehr in die Stadt ziehen, in der ihr Ar-
beitgeber sitzt, sondern sie konnen im
Heimatort bleiben oder dorthin zu-
riickkehren. Das geht allerdings nur,
wenn dafir die entsprechenden Vo-
raussetzungen, wie beispielsweise
schnelle Zugange zum Internet, ge-
schaffen sind.

»Wir miissen gleichwertige Lebensbe-
dingungen in Stadt und Land schaf-
fen«, ist deshalb das Credo von
Andreas Reinhardt, dem Geschaftsfiih-
rer der Stadtwerke Radolfzell. In vieler-
lei Hinsicht arbeiten die Stadtwerke
daran dieses Ziel zu erreichen, erklart
erim Gesprach mit dem Wochenblatt.
Deshalb soll der Glasfaserausbau in
der Stadt und den Ortsteilen auch in
den kommenden Jahren weiter voran-
getrieben werden. Doch auch im eige-
nen Haus ist die Digitalisierung ein
groBes Thema.

Echte Menschen statt
Chat-Bots

Seit dem Relaunch der Stadtwerke-
Website konne man den Kunden ein
innovatives und funktionales Kunden-
portal zur Verfiigung stellen. Wer die
Website aufruft wird gefragt, ob er
eine Chat-Beratung benétigt. Hinter
dieser Funktion verbirgt sich jedoch

Die Kommune lebenswerter machen

nicht wie bei manch anderem Unter-
nehmen ein Chat-Bot, also kiinstliche
Intelligenz, sondern man nimmt iiber
diese Funktion Kontakt zu einem ech-
ten Mitarbeiter der Stadtwerke auf,
der Hilfestellung leisten und Fragen
beantworten kann.

Als regionales Versorgungsunterneh-
men sei es die Zukunftsaufgabe der
Stadtwerke, die Kommune vor Ort le-
benswert zu gestalten, erklart Andreas
Reinhardt. »Dazu gehort es auch kurze
Wege zu schaffen und als Ansprech-
partner vor Ort da zu sein«, macht er
deutlich.

Klimaschutz als
Mammutaufgabe

Nattirlich sind auch die Stadtwerke Ra-
dolfzell von der politischen Vorgabe
der Klimaneutralitat bis 2050 betrof-
fen. »Der Ausstieg aus Kohle- und
Atomstrom bedeutet, dass wir in Zu-
kunft die Energie vor Ort erzeugen
miissen, sei es durch Solar- und Wind-
kraftanlagen oder mittels Blockheiz-
kraftwerken. Damit geht aber auch
einher, dass die Stromnetze fiir diese
Aufgabe gerstet sein miissen. Wir ar-
beiten also jetzt schon daran die
Stromnetze intelligent zu machen,
damit sie fiir diese neuen Herausfor-
derungen gewappnet sind«, so Rein-
hardt.

Ein wichtiger Punkt in Sachen Klima-
schutz ist allerdings auch die Mobili-
tat. Bis 2024 muss der Stadtbusver-
kehr neu ausgeschrieben werden.
Damit soll nicht nur eine Verbesserung
des offentlichen Nahverkehrs einher-
gehen, sondern es soll auch eine neue

STADTWERKE

RADOLFZELLERRN

srkl
Mobilitat in der Region mitgestalten.

Generation von umweltfreundlichen
Bussen den Weg auf die Radolfzeller
StraBen finden. Wie der Stadtwerke-
Chef gegenliber dem Wochenblatt
verrat, solle namlich bei der Ausschrei-
bung ein Schwerpunkt auf innovative
Antriebstechnologien wie beispiels-
weise Wasserstoff gelegt werden.

Als Erfolg sieht Reinhardt auch das E-
Carsharing »Seefahrer«, das dazu bei-
tragen soll, dass in vielen Familien der
Zweitwagen unnétig wird. Schon 450
Nutzerinnen und Nutzer haben sich
dafiir registriert, Tendenz steigend.
Nachdem mittlerweile schon in Moos

e-carsharing der stadtwerke radolfzell
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ein Fahrzeug der Seefahrer-Flotte sta-
tioniert ist, soll schon bald ein weite-
res in SteiRlingen folgen. Das Konzept
ist damit schon tiber die Stadtgrenzen
von Radolfzell hinaus gewachsen. Im
privaten Bereich sind die Stadtwerke
Radolfzell bei Gebdudechecks behilf-
lich, wenn es darum geht, das private
Anwesen oder die Firma mit Ladein-
frastruktur, sogenannten »Wallboxen«
fir Elektroautos auszustatten. Dabei
kommt auch der Autarkiemanager
zum Tragen, der eine groRtmagliche
Nutzung des selbsterzeugten Stroms
ermoglicht.

Stadtwerke-Geschdftsfiihrer Andreas Reinhardt vor den neuen Fahrzeugen der Seefahrer-Flotte. Mit dem E-Carsharing wollen die Stadtwerke Radolfzell die Zukunft der

Trinkwasserversorgung
zukunftsfest machen

Einige Diirresommer in Folge haben in
den letzten Jahren dafiir gesorgt, dass
sich manch einer Sorgen dariiber
macht, ob die Trinkwasserversorgung
in der Region iiberhaupt in Zukunft
noch sicher ist. Hier kann Andreas
Reinhardt zumindest fiir Radolfzell
und seine Ortsteile Entwarnung
geben. »Fur die Wasserversorgung
haben wir einen Zielplan bis zum Jahr
2050 erarbeitet, in dem wir unsere
Konzepte zur Sicherung der Trinkwas-

swb-Bild: ver

serversorgung festgeschrieben haben.
Wir wissen dadurch bereits jetzt, was
zu tun ist, um die Trinkwasserversor-
gung in Radolfzell auf lange Sicht zu
sichern, erklart er.
Mit welchem Konzept gehen die
Stadtwerke Radolfzell also in die Zu-
kunft? Fiir Andreas Reinhardt ist klar:
»Die Stadtwerke schauen tiber den Tel-
lerrand hinaus und werden immer
mehr zum Dienstleister und vor allem
Losungspartner fiir Verbraucher, Un-
ternehmen und die Stadt/Kommu-
nen.«

Dominique Hahn
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Das vergangene Jahr hat uns in vieler-
lei Hinsicht auf eine harte Probe ge-
stellt, sei es wirtschaftlich oder
gesellschaftlich. Eine vollig neue He-
rausforderung, mit der wir eher
schlecht als recht klarkommen. Das
spiegelt sich etwa im Schulsystem
wider, wo die vielen Defizite in der Di-
gitalisierung durch das Homeschoo-
ling mehr denn je deutlich wurden:
nicht vorhandene Hardware, unge-
schulte Lehrer, iberforderte Schiiler.
Was das fir die Schiiler bedeutet und
welche Auswirkungen es fiir das spa-
tere Berufsleben haben kann, erldutert
Claudia Schubarth-Pulla, Inhaberin der
Schilerhilfe Singen, Radolfzell, Kon-
stanz, im Gesprach mit dem Wochen-
blatt.

»Die aktuelle Situation belastet Schi-
ler wie Eltern. Im Prasenzunterricht
kann der Lehrer auf die Schiiler einge-
hen, der Austausch untereinander ist
fliissiger und auch die Schiiler kdnnen
sich gegenseitig besser unterstiitzen.
Im Homeschooling sind sie praktisch
auf sich allein gestellt«, wei sie. »Die
Luft bei den Schiilern ist raus, sie sind
frustriert und hinken mit dem Schul-
stoff hinterher.« Das liege vor allem

»Schule braucht neue Konz

daran, dass sie aus der Ferne nicht ver-
niinftig betreut werden, wie Schub-
arth-Pulla erklart. »Wir beobachten
immer wieder, dass Online-Unterricht
im Grunde nichts weiter ist, als sich
Aufgaben hin und her zu schicken. Das
ist nicht Sinn der Sache, vor allem lei-
det aber die Lernqualitat extrem da-
runter und auch Eltern sind verunsi-
chert. Wir spiren die Tragheit bei den
Schiilern, und dass ihnen die Motiva-
tion fehlt. Das wieder rauszukriegen
ist schwer. Die Kinder konnten mehr
leisten, wenn sie richtig an die Hand
genommen werden.«

Kritik tibe sie vor allem an der Politik.
Die Schulen stiinden immer noch da
wie schon vor einem Jahr, es habe sich
nichts verandert. Es reiche nicht, digi-
tale Gerate auszuhdndigen, Lehrer wie
Schiiler miissten darin geschult wer-
den, die Technik auch richtig zu bedie-
nen. »Seit Beginn der Krise bieten wir
ein [T-Support an, damit wir so viele
Schiler und Eltern wie moglich bei
technischen Schwierigkeiten unter-
stiitzen konnen.« Das funktioniere
sehr gut, denn nahezu alle Schiler
seien dabeigeblieben, freut sie sich.
»Daher sollte auch jede Schule einen

epte«

)

Claudia Schubdrth-Pulla ist fest davon tiberzeugt, dass das Schulsystem optimiert werden muss, um Schiiler fiir die Zukunft fit

ZU machen.

IT-Administrator haben, jemand, an
den sich die Schiiler wenden konnen,
wenn es technische Probleme gibt.«

Uber den Vorschlag, Priifungsanforde-

rungen herabzusenken, kann die Me-
dienwirtin nur den Kopf schitteln.
»Die Priifungsanforderungen herabzu-

stufen, wenn auch nur kurzfristig,

swb-Bild: pr

heilt nicht nur, die Qualitat zu verrin-
gern, sondern lasst auch unsere Schi-
ler schlecht dastehen«, ist sie
uberzeugt.

Bereits im letzten Schuljahr wurden
die Schiiler riibergehoben. Das kdnne
ein Einser- und Zweier-Schiiler gut
wegstecken, aber denjenigen, die auf
einer Vier oder Fiinf stehen, ist damit
nicht geholfen, sagt Claudia Schu-
barth-Pulla. »All das, was ausgefallen
ist, kann nicht aufgeholt werden und
es entstehen Wissensliicken. Das
kommt irgendwann als Bumerang
wieder zuriick, ist sie sich sicher. Bes-
ser ware es gewesen, das Schuljahr
nochmal zu wiederholen, denn die
Kompetenzen, die man in der Schule
erwirbt, bilden den Grundstein fiir das
spatere Berufsleben, auf das weitere
Qualifikationen in der Ausbildung oder
im Studium aufgebaut werden.
»Die Prifungsanforderungen herabzu-
senken wiirde nichts bringen, denn
das fehlende Wissen kann spater nicht
aufgeholt werden. Wir haben ohnehin
schon verschiedene Anforderungen
und Niveaus in den Bundeslandern,
das wiirde nur noch mehr Chaos ins
Schulsystem bringen. Es braucht jetzt
handfeste Konzepte, vor allem aber
braucht es Handlung und nicht nur
Beratungen, fordert Schubarth-Pulla.
Oliver Fiedler

nDie Wohnungsnot in Deutschland wird nicht von heute auf
morgen enden - die Politik hat geschlafen und tut es noch immer«

Es ist eines der Dauerthemen in
Deutschland und manch einer kann es
nicht mehr horen: die Wohnungsnot
in Deutschland. Seit Jahren beschafti-
gen sich Politik, Bauunternehmer, Im-
mobilienverwalter und nicht zuletzt
derjenige, der eine Wohnung sucht,
mit diesem Thema. Doch es wird ge-
fiihlt nicht besser — was Bodo Lauter-
born von KS Hausbau aus Hilzingen
bestdtigt. Ein Interview mit klaren
Worten des Immobilienexperten.

Wochenblatt: Herr Lauterborn, was
konnen Sie uns erst einmal ganz all-
gemein iiber die Wohnsituation, be-
ziehungsweise iiber das so oft
verwendet Wort »Wohnungsmangels
in Deutschland sagen?

Bodo Lauterborn: »Den Wohnungs-
mangel in der Bundesrepublik gibt es
schon ganz lange. Und das, seit ich
denken kann, beziehungsweise im Im-
mobilienbereich arbeite — mittlerweile
schon weit tiber 30 Jahre. Es ist immer
die Rede davon, dass es in Deutschland
einen Fehlbedarf an Wohnungen und
Hausern gibt. Also ein absolutes Dau-
erthema, das sich in den Jahren nicht
wirklich verandert hat.«

Wochenblatt: Wer ist lhrer Meinung
nach dafiir verantwortlich, in dieser
Richtung etwas zu tun?

Bodo Lauterborn: »Ganz klar die Poli-
tik. Seit Jahren wird immer nur disku-
tiert, was wer und wann tun sollte,
miisste oder konnte, aber es wird zu
wenig gehandelt.«

Wochenblatt: Was miissen das denn
fiir Handlungen sein?

Bodo Lauterborn: »Oh, da gibt es viele.
Aber als allererstes muss Bauland aus-
gewiesen werden. Die Menschen wol-
len gerne bauen und kaufen, vor allem
Privatleute. Normalerweise wiirde ich
jetzt sagen, dass auch Bau- und Immo-
bilienunternehmen unbedingt bauen
wollen, denn das war in den letzten
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Bodo Lauterborn von KS Hausbau.

Jahren definitiv der Fall. Doch durch
die Mietpreisbremse, die die Regierung
eingefiihrt hat, wird vielerorts erst ein-
mal auf die sprichwortliche »Bremse«
gedriickt. Dort wo es am notigsten ist
wird nun sogar weniger als geplant
oder gar nicht mehr gebaut.«

Wochenblatt: Warum sorgt die Miet-
preisbremse fiir die Forderung von
Wohnungsmangel? Diese wurde doch
in erster Linie zum Schutz von Mietern
eingefiihrt.

Bodo Lauterborn: »Das mag zwar alles
sein und Uber den Kerngedanken die-
ser Idee lasst sich auch sicherlich we-
niger streiten. Aber es ist nicht der
richtige Weg.

Das zeigt eine einfache Schlussfolge-

Sen
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rung: Warum steigen die Mieten in
Ballungsraumen so schnell?

Weil Angebot und Nachfrage nicht
uibereinstimmen, die Nachfrage ist viel
hoher als das Angebot. Wir haben
noch immer eine freie Marktwirt-
schaft, doch durch die Mietpreis-
bremse passiert das Gegenteil:
Investoren ziehen sich zuriick und
gehen andere Wege, um ihre Rendite
zu sichern.

Warum sollte man in mehr Woh-
nungsraum investieren, wenn dadurch
das Angebot breiter wird, die poten-
ziellen Mieter sich die Wohnung dann
irgendwann aussuchen kdnnen und
der Investor zusdtzlich eingeschrankt
wird, wenn es an die Festsetzung der
Mieten geht?«

Wochenblatt: Und was wire dann die
Losung? Es kann ja nicht sein, dass
man den Wohnungsbau nur von GroB-
investoren abhingig macht.

Bodo Lauterborn: »Der bessere Weg
ist, wie gesagt, die ErschlieBung von
Bauland, sodass viele Privatleute
bauen konnen, und dies entsprechend
zu fordern. Wenn das Angebot da ist,
regulieren sich die Preise von ganz al-
lein aus marktwirtschaftlichen Griin-
den. Dann ist auch keine Mietpreis-
bremse mehr notig und alle Beteilig-
ten konnen auf einem verniinftigen
Niveau, auf Augenhohe, miteinander
kommunizieren.«

Wochenblatt: Aber es gibt doch be-
reits Forderungen vom Staat und die
Zinsen sind auf einem nie dagewese-
nen Tiefstand. Was soll es denn noch
an Forderungen und Unterstiitzung
geben?

Bodo Lauterborn (lacht): »Naja, das
stimmt schon alles und ist ja schon
und gut - aber durch das wie schon
angesprochene fehlende Bauland
kann es nicht genutzt werden. Also
nutzt es letztendlich gar nichts.

Wochenblatt: Liegt es denn nicht in
erster Linie an den Stadten und Ge-

meinden vor Ort, Bauland auszuwei-
sen?

Bodo Lauterborn: »Es gibt Stadte und
Gemeinden, die sich intensiv mit die-
sem Thema beschaftigen. Aber leider
nicht alle und nicht genug. Viele gut
gemeinte Vorsatze werden durch Vor-
schriften, Verordnungen und Interes-
sensverbande im Keim erstickt oder
langfristig unnotig verzogert. So kann
es Jahre dauern, bis neues Bauland
ausgewiesen wird. Es gibt immer Be-
furworter und Gegner, aber so kann
der Fehlbedarf auf Dauer nicht ausge-
glichen werden.«

Wochenblatt: Aber gerade durch die
seit ein paar Jahren geforderten Pro-
gramme fiir einen moglichst nachhal-
tigen Haus- und Wohnbau werden die
Argumente fiir eine »Zubetonierung
der Landschaft«, die ja Gegner von
Baugebieten immer wieder anbrin-
gen, doch immer schwacher, oder?

Bodo Lauterborn: »Das sollte man
meinen, ist aber in der Realitat anders.
Es stimmt, in diesem Punkt hat unsere
Regierung viel richtig gemacht. Es ist
ein Riickgang der Luftverschmutzung
zu vermelden, der sicherlich auch auf
den modernen Haus- und Wohnungs-
bau zurlickzufihren ist. Die Hauser

werden immer sparsamer, es geht
immer mehr weg von den fossilen
Brennstoffen und hin zu umwelt-
freundlichen Photovoltaik- und Spei-
cheranlagen, sodass die Heizung und
das Laden des E-Autos vor der Haustiir
unsere Ressourcen und Finanzen scho-
nen. Die Menschen miissen erkennen,
dass Bebauung keine Umweltver-
schmutzung ist, sondern eine Chance
fir Effizienz und Nutzung von natr-
lichen Ressourcen, die dann an anderer
Stelle eingespart werden kénnen.«

Wochenblatt: Es ist doch immer die
Rede davon, dass es viele Privatleute
gibt, die Bauland besitzen und dies
nicht entsprechend genutzt wird. Be-
steht dort nicht auch eine Moglichkeit
anzusetzen?

Bodo Lauterborn: »Natrlich besteht
hier die Maglichkeit etwas zu tun. Es
gibt tberall Bauliicken oder Grundstu-
cke mit alten Hausern, die besser ge-
nutzt werden konnen. Aber viele
wollen nicht verkaufen, die Grundsti-
cke sollen in der Familie bleiben. Wenn
sich dann auch oftmals die Erben
nicht einigen konnen, liegt das Grund-
stlick jahrelang brach. Auch hier
konnte die Politik eingreifen und MaR-
nahmen anbieten - was jedoch nicht
effektiv genug verfolgt wird.«

Wochenblatt: Wo stehen wir denn in
zehn Jahren mit diesem Thema?
Bodo Lauterborn: »Wenn nichts pas-
siert und es weiterlduft wie bisher?
Dann werden die Preise systematisch
steigen und fiir Ottonormalverbrau-
cher wird ein Haus oder eine Woh-
nung unerschwinglich, gerade in
unserer Region. Die Preise sind jetzt
bereits Giberdurchschnittlich gestiegen
und werden durch Investoren aus dem
Ausland oder aus GroRstadten weiter
in die Hohe getrieben. Die Schere zwi-
schen arm und reich wird also weiter
auseinander gehen.«
Die Fragen stellte Kathrin Reihs
-
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Unsere Werte:

»Welche Werte brauchen wir in Zukunft
mehr und welche weniger?«

Fiir eine lebens- und liebenswerte Zukunft mit einem hohen Gemeinschafts-
sinn bendtigen wir mehr Solidaritat und weniger Individualismus. Wenn alle
den Mehrwert der gegenseitigen Hilfsbereitschaft erkennen und wir auch ge-
genseitig fiireinander eintreten, sei es in der Familie, in der Nachbarschaft, im
Beruf oder im Ehrenamt, dann werden wir noch mehr zu einer Gesellschaft
mit einem grofien Zusammengehdrigkeitsgefiihl, die jede Krise mit bravour
bewltigen kann und auch wird. Das ist eine positive Erkenntnis, welche uns
die Corona-Krise deutlich gemacht hat, dass wir als Gemeinschaft und mit
Zusammenhalt alles meistern konnen. Daran sollten wir fiir unsere Zukunft
anknlipfen.

Patrick Krauss, Biirgermeister der
Gemeinde Moos

Stefan Gebauer, Geschaftsfiihrer der Sozial-
station Oberer Hegau St. Wolfgang GmbH

Keine ganz triviale Fragestellung, die mich an einen Besinnungsaufsatz in
meiner Schulzeit erinnern ldsst. Die »Corona-Pandemie« hat die Auseinan-
dersetzung mit den »Werten« und deren Bedeutung sicherlich neu befliigelt.
Hinter uns liegt doch ein Jahr voller Angst und Unsicherheit um die Gesund-
heit, die Sorge um unsere Kinder in Schule und Ausbildung, die berufliche
Existenz, finanzielle Sorgen und die Angst um den sozialen Zusammenhalt
in unseren Stddten und Gemeinden. Da sind augenscheinlich diese Werte
wieder deutlich mehr gefragt, die Antworten auf diese Angste geben. Denn
allen Werten gleichzeitig gerecht zu werden, - scheint unmaglich; darum
bedarf es einer Giiterabwdgung. Am Beispiel festgemacht: »Wohlstand oder
Nachhaltigkeit« oder »individuelle Freiheit oder Einschrinkungen durch eine
Corona-Verordnung«. Wenn uns die »Corona-Pandemie« etwas lehrt, - dann
das, dass materielle Werte zumindest vorerst wieder mehr in den Hinter-
grund treten werden.

Ja, den Zusammenhalt brauchen wir ganz klar, was
wir nicht brauchen ist der Egoismus.

Es ist nicht leicht, die Werte der Zukunft zu benennen, weil Werte unsere
tiefste innere Uberzeugung davon sind, was fiir unser Leben und unsere Welt
enorm wichtig ist. Ich denke aber, dass einige gemeinsame Werte durch die
Corona-Krise verstirkt werden. Die sozialen Verzichte, die wir leisten muss-
ten, fiihrten selten zu Vereinsamung. Im Gegenteil. Viele fiihlten sich sogar
erleichtert, dass das viele Rennen, Reden, Kommunizieren auf Multikandlen
plétzlich zu einem Halt kam. Die gesellschaftliche Hoflichkeit, die wir vor-
her zunehmend vermissten, stieg an. Man kommunizierte wieder wirklich. So
entstand eine neue Kultur der Erreichbarkeit. Der Verbindlichkeit. Menschen,
die vor lauter Hektik nie zur Ruhe kamen, machten plétzlich ausgiebige Spa-
ziergdnge. Daraus werden sich zukiinftig neue Werte, eigentlich aber sehr
alte Werte, wieder entwickeln: soziale Beziehungen, Gliick, Natursehnsucht,
Arbeit, Tradition, Gesundheit und Sicherheit. Und die zu einer Welt des Eqois-

mus fiihrten, wieder erstmal in den Hintergrund verschwinden.

Florian Zindeler, Biirgermeister der
Gemeinde Hohenfels:

Vor der Pandemie war die wirtschaftliche Situation sehr qut. Es ging konti-
nuierlich bergauf und viele junge Menschen haben bis zu diesem Zeitpunkt
keine Probleme gekannt. Individuelle Freiheit, Reisen und Konsum waren na-
tiirlich auch fiir mich eine Selbstverstdndlichkeit. Jetzt — wahrend der Krise
~ erhdhen Solidaritdt, Riicksichtnahme und Zusammenhalt unsere Erfolgs-
chancen, obwohl Verzicht eine schwierige Ubung ist. Wir alle sind von den
Verordnungen und Einschrinkungen betroffen, daher ist Egoismus (2.B. Ski-
tourismus) unangebracht. Wenn wir in die Zukunft blicken und es ist abseh-
bar, dass uns finanzielle Mittel fehlen werden, miissen wir unsere Prioritdten
neu setzen. Fiir mich sind dies Geduld, Gentigsamkeit und Wertschdtzung,
denn uns wurde vor Augen gefiihrt, welchen Wert zum Beispiel Gesellschaft,
Ehrenamt, Kultur und Kinderbetreuung besitzen.

Hans-Peter Lehmann, Biirgermeister
Miihlhausen-Ehingen

Thorsten Scigliano, Biirgermeister der
Gemeinde Miihlingen
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Professional Power

INPOTIoON

Schaltnetzteile
Switch Mode Power Supplies

Sie suchen eine interessante Herausforderung in einem mo-
dernen, erfolgreichen, mittelstandischen Unternehmen in dem
Teamgeist & Wertschatzung elementare Teile der Unterneh-
mensidentitat sind?

Als marktfiihrender Spezialist fir die Entwicklung und Produk-
tion kundenspezifischer Schaltnetzteile und Stromversorgungs-
I6sungen bieten wir zur Verstarkung unseres innovativen Teams
zum nachstmoglichen Termin folgende Arbeits- bzw. Ausbil-
dungsplatze:

¢ |[T-Projektleiter ,,hands on” (m/w/d)

¢ [T-Systemadministrator/
Fachinformatiker (m/w/d)

e Sachbearbeiter Buchhaltung
in Teilzeit 50% (m/w/d)

e Studienplatz (DHBW) zum Bachelor of
Engineering Studiengang TEN Elektro-
technik- Nachrichten- und Kommunika-
tionstechnik (m/w/d)

¢ Ausbildungsplatz zum Elektroniker
fir Gerate und Systeme (m/w/d)

Sie finden

® ein engagiertes, innovatives, dynamisches Team in einem
hierarchiearmen, zukunftsorientierten Unternehmen an
unserem Standort Hilzingen

® ein verantwortungsvolles, breit gefachertes Aufgabengebiet
mit interessanten Perspektiven

¢ ein inhabergeflihrtes, mittelstandisches Unternehmen mit
einem familidren Betriebsklima und sehr attraktiven Sozial-
leistungen, z.B. firmenfinanzierte Unterstitzungskasse,
kostenfreie Getrdanke, stark subventioniertes Mittagessen,
attraktive Weiterbildungsangebote und ein umfangreiches
betriebliches Gesundheitsmanagement

Sie mochten

e ein Teil unseres Teams werden? - Wir freuen uns
auf Ihre Bewerbung!

e mehr uber uns erfahren? www.inpotron.com
oder gerne per Telefon.

inpotron Schaltnetzteile GmbH
Frau Simone Meister
Hebelsteinstral3e 5

78247 Hilzingen

Telefon +49 7731 9757-291
E-Mail job@inpotron.com
Internet www.inpotron.com

i1 IKOM Award

Zukunftsarbeitsgeber 2019

ok ETHICS

Bei der Digitalisierung der Welt ist
Inpotron in der ersten Reihe dabei

Neubau soll bis 2028 die Verdoppelung der Mitarbeiterzahl ermdglichen

‘-ﬁ VN

Erst vor wenigen Jahren konnte das Unternehmen Inpotron seine neuen Betriebsgebdude einweihen. Nun wird noch ein kom-
plettes neues Werk auf dem Nachbargrundstiick erstellt, das dem Unternehmen auch ein ganz neues »Gesicht« geben wird.
swb-Graphik: Joerg Wuhrer

Die Spaten sind sozusagen gesetzt
beim Unternehmen Inpotron in Hilzin-
gen. Denn dort soll schon bald der
Neubau von »Inpotron 2.0« beginnen
konnen. Und auch der Zeitplan ist ge-
setzt. Bis zum Jahresende soll bereits
der Neubau, der auf dem Nachbar-
grundstiick des bisherigen Standorts
im Hilzinger Gewerbegebiet gebaut
wird, schon bezogen werden konnen,
sagt Hermann Puthe, der Chef von In-
potron, der im letzten Jahr zum wie-
derholten Male zum »Manager des
Jahres« gewahlt wurde. »Das ist nattr-
lich ein ehrgeiziger Fahrplan und da
sollte nichts dazwischen kommene, er-
ganzt er. Denn fiir das erfolgreiche Un-
ternehmen aus dem Hegau, das erst
vor wenigen Jahren seinen neuen
Standort im Hilzinger Gewerbegebiet
in Betrieb nehmen konnte, laufen die
Uhren derzeit schnell. Da gibt es noch
ein weiteres Datum dazu: »Bis zum
Jahr 2028, so ist unser Plan, wollen wir
hier am Standort Hilzingen rund 200
weitere Mitarbeiter in der Produktion,
Entwicklung und Verwaltung beschaf-
tigen konnen«, macht Piithe deutlich.
Das ist sozusagen eine Verdoppelung
des Personalbestands und damit auch
der Produktivitat des Unternehmens,
das fiir einen globalen Markt Schalt-
netzteile entwickelt und produziert.
Und das mit eigener Entwicklung mit
sehr individuellen Losungen.

Die aktuelle Corona-Krise, die in vielen
Bereichen in Sachen Digitalisierung
wie ein »Katalysator« wirkte und hier
viele Entwicklungen beschleunigte, ist
langst nicht der einzige Grund, wes-
halb es eigentlich eine Sonderkonjunk-
tur fur die Schaltnetzteile gibt, die
meistens in grofReren Systemen einge-
setzt werden. Das Thema Breitband-
versorgung, aber auch die immer
starkere Fortschreibung der Umstel-
lung von Beleuchtungsanlagen auf
LED-Technik, die Bestiickung von
immer groReren Logistikzentren, die
immer starker eingesetzte Gerateme-
dizin sind Bereiche, bei denen Inpotron
als globaler Zulieferer sozusagen
immer in der ersten Reihe sitzt in einer
sich immer schneller verandernden
Technikwelt.

»Die Digitalisierung ist in den letzten
Jahren schon immer starker in den
Fokus neuer Entwicklungen gerickt,
die Nachfrage nach neuen Netzwer-
ken und neuer Technik ist immens ge-
stiegen und wird nach unseren
Erwartungen auch in den ndchsten
Jahren weiter ansteigen«, so Hermann
Piithe gegentiber dem WOCHENBLATT.
Es ist vielleicht sogar der Markt der Zu-
kunft schlechthin, fir den das Unter-
nehmen bestens vorbereitet ist und
auch bereit ist, immer wieder neue
Wege zu gehen.

Das Unternehmen eroffnete kiirzlich

zum Beispiel einen weiteren Standort
in Wilhelmshafen neben der im letz-
ten Jahr ins Unternehmen integrierten
Filiale bei Chemnitz. Zwar sind dort
erst mal nur fiinf Mitarbeiter beschaf-
tigt, aber die befassen sich im Kern mit
der Entwicklung neuer Gerate und
Techniken. »Einer unserer Mitarbeiter
hat uns den Tipp dazu gegeben, der
von der Nordsee zu uns kam. Denn
dort gibt es zwar eine hervorragende
Fachhochschule fir Technik, aber gar
nicht mal so viele Jobs fiir die, die dort
ihre Abschliisse machen«, macht Her-
mann Piithe deutlich. »Der Hegau und
Bodensee ist zwar sehr schon, doch
damit kénnen wir nicht so viele neue
Fachkrafte locken wie wir brauchten,
also gehen wir dort hin, wo es die
Fachkréfte hat«, macht Herman Piithe
die Bereitschaft deutlich, immer wie-
der neue Wege zu gehen. Rund 30 Mit-
arbeiter bei Inpotron sind derzeit im
Bereich der Entwicklung neuer Kun-
denldsungen tatig. Der Preis ist bei
den Produkten von Inpotron weniger
das Argument, deshalb auch der Pro-
duktionsstandort Deutschland — der
Qualitat wegen. »Fur die Kunden steht
klar im Vordergrund, dass unsere Teile
sehr lange Laufzeiten haben und vor
allem sehr lange nachlieferbar sind,
so Piithe. Denn das ist unterm Strich
oft giinstiger als Billig-Produktionen.

Oliver Fiedler

Der Neubau von Inpotron, der schon auf Ende des Jahres bezogen werden soll, vereint modernste Gebdudetechnik, ideale Pro-

duktionsabldufe mit einer »Campus-Atmosphdre«, eben »Inpotron 2.0«.

swb-Graphik: Joerg Wuhrer
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Markus Bach: »Die flexibelste Mobilitatsform wird gewinnen«

Was kommt nach der Hybridtechnologie und dem E-Mobil?

Das ist schon immer ein Blick in die
Glaskugel gewesen, wie sich unsere
individuelle Mobilitat der Zukunft
entwickeln wird. Gerade wer sich mal
altere Sience-Fiction-Filme des letzten
Jahrtausends anschaut, mag sich die
Augen reiben, was damals alles visio-
niert wurde. Und auch heute ist ganz
vieles davon Zukunftsmusik. Und die
Erkenntnis wird auch immer deutli-
cher, dass es das eine Modell fir die
Zukunft nicht gibt.

Das ist auch die Einschatzung von
Markus Bach, Mitgeschaftsfiihrer
beim Autohaus Bach OHG mit seinen
Standorten in Uberlingen, Friedrichs-
hafen, Donaueschingen und Villin-
gen-Schwenningen, das bei den
Neuwagen die Marken Toyota und
Hyundai vertritt. Denn dort hat sich
auch im Corona-Jahr, an dessen Ende
trotz der Lockdowns ein Pramie an die
Mitarbeiter — ausbezahlt — werden
konnte, der Trend zum Hybridfahr-
zeug fortgesetzt.

Hybrid weiterhin im
Trend

»Der Anteil in unseren Autohdusern
liegt inzwischen bei 70 bis 80 Prozent
und lasst sich eigentlich gar nicht
mehr steigern, weil derzeit zum Bei-
spiel Handwerkerfahrzeuge und
Kleinstwagen, die ohnehin ganz
wenig Treibstoff verbrauchen und das
von den Kosten her gar nicht attraktiv
ware, Nischen sind, die es sicher noch
eine Weile gibt«, sagt Markus Bach im

Gesprach mit dem Wochenblatt. Zwar
gibt es gegenwiartig ja enorme Zu-
schusse fir den Kauf von E-Fahrzeu-
gen, doch seine Kunden wollen mit
dem Hybrid auch Sicherheit haben.
Viele hatten die Befiirchtung, dass die
Ladeinfrastruktur, beziehungsweise
die Leistungsfahigkeit der Stromnetze
eine Einschrankung sein konnen, bei
der man mit einem Hybridfahrzeug
keine Angst haben miisse.

»Da gewinnt die Vielseitigkeit dieser
Mobilitate, so Markus Bach. Der Her-
steller Toyota baue gerade die groRe-
ren Modelle nur noch als Hybrid, wo
sich das auch fiir die Fahrer schnell fi-
nanziell rechnen konne.

Technologieoffen

Toyota werde iiber seine Tochter
»Lexus« nun ein reines E-Automobil
auf den Markt bringen, fiir 2022 wiir-
den auch die kleinsten Modelle auf
»E« umgestellt, und das sei auch der
einzige Bereich, wo das dauerhaft
Sinn mache.

»Unsere beiden Lieferanten sind zum
Gliick bei ihren Zukunftsplanen sehr
technologieoffen, so dass es das Was-
serstoffauto in Serie schon gibt, leider
hier in der Region mit einer diinnen
Infrastruktur. Das kanndurchaus ein
Faktor werden. In Japan wie den skan-
kinavischen Landern habe man die
Brennstoffzelle auf dem Radar, deren
starkerer Einsatz auch beziiglich des
Preises Wirkung zeigen diirfte. Strom
gabe es aus den Uberproduktionen
der Windrader ja genugt, um daraus

[E———— i

den Energietrager herzustellen, fihrt
er an.

Und es geht noch weiter: Bei Toyota
wird schon seit Jahren am wirklichen
0-Emissionsauto geforscht, das auch
den Herstelleungsprozess und die
Lieferketten mit einbezieht, wo das E-
Mobil durchaus Schwachpunkte in

Sachen Klima habe. Das heifSe, dass
da Techniken schon zur Verfligung
stehen, wenn die Zeit reif dafiir ware.
In Sachen E-Mobilitat sieht der aktu-
ell etwas zuviel Aktionismus - die
Magichkeit der Losungen sie vielfal-
tiger.

Steuern steuern

Und was die nahere Zukunft angeht,
so sieht Markus Bach die Entwicklung
an einem entscheidenden Punkt. Die
Klima-Beschlisse der Bundesregie-
rung in Abstimmung mit europai-
schen Klimazielen, deren eine Folge
eine CO2-Abgabe ist, die zum Jahres-
wechsel in der ersten Stufe umge-
setzt wurde, machen deutlich, dass
die Tage der reinen Verbrennungs-
technik gezahlt seien fir Automobile.
Diese Entwicklung spielt eben seinen
beiden Marken in die Hande, die
einen Umstieg in Schritten moglich
machen, weil der Weg zu den Visio-
nen aus dem letzten Jahrtausend
eben doch ein Stiick weiter ist als ge-
dacht und es dabei um ganz andere
Formen als die Mobilitat mit einem
»eigenen« Fahrzeug gehen konnte -
zumindest in den Ballungsraumen.
Oliver Fiedler
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Markus Bach am Standort Uberlingen. Die grifSeren Modelle wie RAV4 oder CHR von Toyota gibt es nur noch als Hybridmodelle.
Eine Entwicklung, die sich durch die starke Nachfrage abzeichnete.

swb-Bild: Bach OHG

® 0o BIG. GO HYBRID.

Fiir jede Fahrt.

Fur jeden Fahrer.

TOYOTA EASY LEASING

539 €

0 € ANZAHLUNG

20"-Aluminium-

felgen, JBL* Premium Audio, Ambient light

*JBL ist eine eingetragene Marke der Harman International Industries, Inc.

Kraftstoffverbrauch Toyota Highlander Executive Hybrid
2,5-1-VVT-i, Benzinmotor 140 kW (190 PS), Elektromotor
vorne 134 kW (182 PS) und Elektromotor hinten 40 kW
(54 PS), Systemleistung 182 kW (248 PS), stufenloses
Automatikgetriebe 4x4, innerorts/auBerorts/kombiniert
5,8/5,4/5,5 1/100 km, CO2- Emissionen kombiniert

124 g/km. Abb. zeigt Sonderausstattung.

Gesetzl. vorgeschriebene Angaben gem. Pkw-EnVKYV, basierend auf NEFZ-
Werten. Die Kfz-Steuer richtet sich nach den h&aufig hoheren WLTP-Werten.

TOYOTA
TAKE AWAY WOCHEN

@

19 % MwsSt.
GESCHENKT?
inkl. GARANTIE-

VERLANGERUNG?
0 € ANZAHLUNG

Toyota Proace City Verso L1 Team Deutschland 1,2-I Turbo: Toyota
Safety Sense inkl. Pre-Collision System, 180°-Heckkamera, 2-Zonen-
Klimaautomatik, Privacy Glas, Smartphone Integration (Apple CarPlay*,
Android Auto**) u.v.m.

*CarPlay ist eine eingetragene Marke der Apple Inc.

**Android ist eine eingetragene Marke der Google LLC.

TOYOTA EASY LEASING

234 €

Toyota
Business

@

TOYOTA RAV4 PLUG-IN HYBRID.
VOLLE POWER, WENIGER EMISSIONEN.

MONATLICH AB

399 €

zzgl. MwSt.

TOYOTA HYBRID
LEASING
INKL. WARTUNG

Er ist energiegeladen und begeistert mit einer beeindruckenden
elektrischen Reichweite bis zu 75 km*. Dank niedriger CO2-Emissionen
und geringem Verbrauch beweist der Toyota RAV4 Plug-in Hybrid
jeden Tag, dass sich FahrspaB und Effizienz bestens miteinander
kombinieren lassen. Uberzeugen Sie sich selbst davon - bei einer
Probefahrt mit dem perfekten Fahrzeug fiir Ihr Business.

Kraftstoffverbrauch Toyota RAV4 Plug-in Hybrid, 2,5-I1-VV-i, stufenloses
Automatikgetriebe (E-CVT), Benzinmotor 136 kW (185 PS), Elektromotor vorne
134 kW (182 PS), Elektromotor hinten 40 kW (54 PS), Systemleistung 225 kW
(306 PS), kombiniert 1,2 1/100 km**, C02-Emissionen kombiniert 26 g/km**,
Stromverbrauch (nach WLTP) kombiniert 16,6 kWh/100 km. Elektrische
Reichweite bis zu 75 km* nach WLTP-Priifzyklus.

* Ein unverbindliches Kilometerleasing-Angebot der Toyota
Leasing GmbH, Toyota-Allee 5, 50858 Koln fir Toyota High-
lander Executive Hybrid. Anschaffungspreis: 50.611,00 €
zzgl. Uberfiihrungskosten, Leasingsonderzahlung: 0,00 €,
Gesamtbetrag: 25.872,00 € zzgl. Uberfiihrungskosten, jahr-
liche Laufleistung: 10.000 km, Vertragslaufzeit: 48 Monate, ge-
bundener Sollzins: 3,59 %, effektiver Jahreszins: 3,65 %,
48 mtl. Raten a 539,00 €. Weitere Leistungen optional erhéltlich.
Das Leasingangebot gilt bei Anfrage und Genehmigung bis
zum 31.03.2021 und entspricht dem Beispiel nach § 6a Abs.
4 PAngV.

Unser Autohaus vermittelt ausschlieBlich Leasingvertrage der
Toyota Leasing GmbH. Unser Autohaus vermittelt Leasingver-
trage mehrerer bestimmter Leasinggeber.

Individuelle Preise und Finanzangebote erhalten Sie bei

Kraftstoffverbrauch Toyota Proace City Verso L1 Team Deutschland, Benziner
1,2-1-Turbo, 81 kW (110 PS), 6-Gang Schaltgetriebe, innerorts/auBerorts/
kombiniert 6,3/4,8/5,3 1/100 km, CO2-Emissionen kombiniert 122 g/km.
Gesetzl. vorgeschriebene Angaben gem. Pkw-EnVKYV, basierend auf NEFZ-Werten.

Die Kfz-Steuer richtet sich nach den h&ufig hoheren WLTP-Werten.

*Batterieladung, individuelle Fahrweise, Geschwindigkeit, AuBentemperatur, Topografie und
Nutzung elektrischer Verbraucher haben Einfluss auf die tatséchliche Reichweite.
**Gesetzl. vorgeschriebene Angaben gern. Pkw-EnVKYV, basierend auf NEFZ-Werten.

Die Kfz-Steuer richtet sich nach den haufig héheren WLTP-Werten.

. Ein unverbindliches Kiometerieasing-Angebot der Toyota Leasing GmbH, Toyotar -Allee 5, 50858 Koln fiir Toyota
Prcace City Verso L1 Team Deutschland 1,2-I- 62,20 € zzgl uberfuhrungskosten
T 232 00 € zzgl. Uberfii jahrliche Laufleistung: 10.000

km Vertragslaufzeit 48 Monate, gebundener Solizins: 3,59 %, effektiver Jahreszins: 3,65 %, 48 mtl. Raten &
234,00 €. Weitere Leistungen optional erhaltlich. Das Leasingangebot gilt bei Anfrage und Genehmigung bis zum
31.03.2021 und entspricht dem Beispiel nach § 6a Abs. 4 PAngV.

2 Gilt nur bei eines L trages bei der Toyota Leasing GmbH und nur bei
Antrag und Genehmigung bis 31.03.2021. Angegebener Anschaffungspreis entspricht dem bisherigen Anschaf-
fungspreis abzgl. Aktionsrabatt. Aktionsrabatt entspricht mind. dem Mehrwertsteueranteil (19 %) des bisherigen An-
schaffungspreises (ohne Abzug des Aktionsrabattes) und damit einer Minderung von mindestens 15,97 %. Durch den
Rabatt ist die monatliche Leasingrate um mind. 15,97 % reduziert gegeniiber einer Leasingrate ohne Beriicksichtigung
des Aktionsrabattes. Die Kalkulation der Leasingrate erfolgt jeweils auf Basis des Nettoanschaffungspreises.

3 Verlangerte Fahrzeuggarantie bei Leasingdauer von mehr als 36 Monaten bei Abschluss eines Leasingvertrages
firr Privatkunden bei der Toyota Leasing GmbH: 3 Jahre Herstellergarantie, fiir die Restvertragsdauer bis zu einem
Fahrzeugalter von max. 60 Monaten nach Erstzulassung Anschlussgarantie der Toyota Deutschland GmbH, Toyota-
Allee 2, 50858 Koln. Gilt bei Antrag und Genehmigung bis 31.03.2021. Naheres zu Garantiebedingungen erfahren
Sie unter www.toyota.de oder bei uns im Autohaus.

Unser Autohaus vermittelt ausschlieBlich Leasingvertrage der Toyota Leasing GmbH. Unser Autohaus vermittelt

1 Unser Hybrid Leasingangebot 2 fiir Gewerbekunden fiir den Toyota RAV4 Plug-in Hybrid, Grund-
ausstattung, 2,5-1-VVT-i, 5-Turer. Leasingsonderzahlung: 4.500,00 € (wird auf Antrag vom
Bundesamt fiir Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle (BAFA) als Zuschuss erstattet gemaB Forder-
richtlinien zum Absatz von elektrisch betriebenen Fahrzeugen (Umweltprémie)). Die Leasing-
sonderzahlung reduziert die monatliche Rate. Ein Rechtsanspruch auf den Zuschuss
besteht nicht. Vertragslaufzeit 36 Monate, Gesamtlaufleistung: 30.000 km, 36 mtl. Raten a
399,00 €, zzgl. MwSt. Angebot beinhaltet einen Nachlass auf den Anschaffungspreis in Héhe
von 2.250 € (Herstelleranteil an der Umweltpramie). 2 Ein Angebot der Toyota Leasing GmbH,
Toyota-Allee 5, 50858 Kdln. Entsprechende Bonitét vorausgesetzt Monatliche Leasingrate in-
klusive Wartungen. VerschleiBteile und -reparaturen optional erhaltlich. Alle Angebotspreise ver-
stehen sich auf Basis der unverbindlichen Preisempfehlung der Toyota Deutschland GmbH,
Toyota-Allee 2, 50858 Kdéln, per Oktober 2020, zzgl. MwSt., zzgl. Uberfiihrung. Dieses An-
gebot ist nur fiir Gewerbekunden giiltig. Gilt bei Anfrage und Genehmigung bis zum

uns. Trciwiaualte prerce und Pinonzanadbate sonalee 3103:::"123 Preise und Finanzangebote erhalten Sie bei uns.
Autohaus 88662 Uberlingen 78048 VS-Villingen 88046 Friedrichshafen
Heiligenbreite 21 Vorderer Eckweg 44 RheinstraRe 17
— OHG Tel.07551-62812 Tel.07721-206690 Tel.07541-56044

www.autoh bach-toyota.de




Wir sind zu den gewohnten
Offnungszeiten ONLINE
fur Sie da!

Wir beraten Sie gerne personlich
am Telefon unter ©® 07461/9277-0
per E-Mail DX info@autogalerie-tut.de

und auf www.hyundai.de/
beratung-kauf/online-showroom/

Unsere Werkstatt ist zu den gewohnten
Zeiten weiterhin fur Sie da.
@ 07461/9277-0

Barpreis ab:
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Fahrzeugabbildung zeigt die Prime-Ausstattung und deswegen..ggf ispflichtige Sonderausstattungen

gegeniiber nachfolgendem Angebot.

Ambientebeleuchtung in 64 Farben und

10 Helligkeitsstufen? Totwinkelassistent mit Ausstiegswarner?

On to better - mit Design und Technologie, die den Unterschied machen: Das
nahtlos in den Kuhlergrill integrierte LED Tagfahrlicht des neuen Hyundai Tucson
sorgt fur eine einzigartige Optik. Innovation auch dank intelligenter
Sicherheitsmerkmale, fortschrittlicher Fahrerassistenzsysteme und der breiten
Auswahl effizienter Antriebe.

Hyundai Tucson Select 1.6 T-GDI, Schaltgetriebe, 110 kW (150 PS)

Barpreis ab: 27.490 EUR’

Kraftstoffverbrauch fir den Hyundai Tucson Select 1.6 T-GDI, Schaltgetriebe,
110 kW (150 PS): Kraftstoffverbrauch innerorts: 7,6 1/100 km; auBerorts: 5,5 1/100
km; kombiniert: 6,3 17100 km; CO,-Emission kombiniert: 144 g/km:; Effizienzklasse
C. Die angegebenen Verbrauchs- und CO,-Emissionswerte wurden nach dem
vorgeschriebenen WLTP-Messverfahren ermittelt und in NEFZ-Werte umgerech-
net.

Auto Galerie Friebel & Grathwohl GmbH
Dornierstr. 59, 78532 Tuttlingen
www.friebel-grathwohl.de

@& HYUNDAI

Tinkl. Uberfiihrungskosten, Angebot giiltig bis 31.03.2021.
2 Optional gegen Aufpreis.

é:r::\tieohne Fahrzeuggarantie (3 Jahre flir Car-Audio-Gerat inkl. Navigation bzw. Multimedia), 5

LEUCCIE  Jahren Lackgarantie sowie 5 Jahren Mobilititsgarantie mit kostenlosem Pannen-
und Abschleppdienst (gemaB den jeweiligen Bedingungen im Garantie- und Serviceheft). 5 kostenlose Sicherheits-
Checks in den ersten 5 Jahren gemaB Hyundai Sicherheits-Check-Heft. Die 5-jahrige Herstellergarantie flir das
Fahrzeug gilt nur, wenn dieses urspriinglich von einem autorisierten Hyundai Vertragshandler an einen Endkunden
verkauft wurde.

E * Ohne Aufpreis und ohne Kilometerlimit: die Hyundai Herstellergarantie mit 5 Jahren

Fir Taxis und Mietwagen gelten generell abweichende Regelungen gemaB den jeweiligen Bedingungen des Garantie-
und Servicehefts.
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Wasserstoff kommt, Handler bleiben
und der Kuchen verandert sich

Das Familienunternehmen Autohaus
Friebel und Grathwohl aus Tuttlingen-
Méhringen rund um die Geschaftsfiih-
rer Peter Friebel und Roland Grathwohl
ist seit vielen Jahren ein fester Be-
standteil des regionalen Autohandels.
Im Gesprach mit dem Wochenblatt er-
klart Peter Friebel, warum seiner Mei-
nung nach der stationare Autohandel
eine Zukunft hat und warum der
Sprung von einem Verbennungsmotor
hin zu einem Wasserstofffahrzeug gar
nicht so groR ist.

Wochenblatt: Herr Friebel, was ist
Ihrer Meinung nach der Vorteil, ein
Handler der Marke Hyundai zu sein?
Peter Friebel: »Einer der wesentlichen
Vorteile ist, dass wir in unserem Port-
folio von Hyundai alle verfiigbaren An-
triebe vorweisen konnen. Also den
reqularen Verbrennungsmotor, Elektro-
antrieb, die Hybridvarianten und auch
mit Wasserstoff angetriebene PKW's.
Und das in vielen verfiigbaren Model-
len, die 2021 mit verschiedenen Neu-
vorstellungen erweitert werden.«

Wochenblatt: Aber der Wasserstoff-
antrieb ist ja noch ein absolutes Ni-
schenprodukt und auch nicht gerade
erschwinglich. Hat dieser denn eine
Zukunft und wird er sich finanziell ge-
sehen anpassen?

Peter Friebel: »Hyundai forscht seit 20
Jahren an der Brennstoffzellentechno-
logie. Dass dieser Antrieb auch in den
beliebten Volumenmodellen kommen
und vertrieben wird, ist ziemlich sicher.
Der Elektroantrieb ist lediglich der Zwi-
schenschritt. Und ja, das Ziel von Hy-
undai ist es, das Wasserstoffautomo-
bile fiir den Verbraucher erschwinglich
machen, denn momentan liegen wir
hier noch bei einem um ca. 35 Prozent
hoheren Preisniveau im Vergleich zu
einem Verbrennungsmotor. Wenn das
geschafft ist, werden diese Modelle fur
die Verbraucher sehr interessant.«

Wochenblatt: Die meisten Verbraucher
sind noch immer sehr skeptisch, wenn
es um Elektrofahrzeuge geht. Wenn
jetzt nach Elektro auch noch Wasser-
stoff kommt - warum glauben Sie,
sollten die Menschen dann offener
sein fiir diese Technologie?

Peter Friebel: »Der Sprung vom Ver-
brennungsmotor hin zu Elektro war
sehr groB und die Menschen haben
erst einmal eine gewisse Zeit fiir die
Akzeptanz dessen benétigt und beno-
tigen diese teilweise noch immer. Aber
allein die Tatsache, dass es Mdglichkei-

ten zur Alternative gibt, eroffnet hier
einen Raum fiir Neues. Dadurch, dass
diese Akzeptanz schon vorhanden ist,
ist der Sprung von Elektro zu Wasser-
stoff nicht mehr ganz so grof.

Wochenblatt: Glauben Sie, dass der
Bedarf an Neufahrzeugen auch in den
nachsten Jahren gleich bleiben oder
sogar steigen wird? Es gibt Konzepte
wie Carsharing, der offentliche Nah-
verkehr wird immer weiter ausgebaut
und wenn immer mehr Elektro-Fahr-
zeuge unterwegs sind ist die Frage, ob
es dafiir auch entsprechende Ladeka-
pazititen gibt.

Peter Friebel: »Der Gesamtbedarf an
Neufahrzeugen wird in den kommen-
den Jahren dhnlich hoch bleiben. Le-
diglich die Anteile der Hersteller und
der jeweiligen Antriebstechnologien
verschieben sich, aber der Kuchen an
sich bleibt gleich. Ja, es wird mehr
Elektro-Fahrzeuge geben, fir den Aus-
bau der entsprechenden Ladevorrich-
tungen ist aber jeder gefragt, also die
Privatperson, die lokalen Energiever-
sorger, aber auch die PKW-Hersteller
selbst zusammen mit ihren Handlern.
Aus diesem Grund gibt es bei uns am
Gebdude bereits jetzt schon zwei Elek-
tro-Tankstellen, die unsere Kunden
nutzen konnen. Was den offentlichen
Nahverkehr angeht ist dieser ldngst
nicht so gut ausgebaut wie es nétig
ist. Der GroBteil der Bevélkerung in
Deutschland lebt in landlichen Gebie-
ten, dort wird man immer auf das ei-
gene Fahrzeug angewiesen sein, denn
nur dadurch ist man flexibel. Und das
Carsharing-Modell ist in den landli-
chen Gebieten nicht oder nur sehr
schwer umsetzbar.«

Wochenblatt: Warum glauben Sie,
dass das Carsharing-Modell nicht, be-
ziehungsweise sehr schwer umsetzbar
ist?

Peter Friebel: »In GroBstadten ist dies
sicherlich sehr einfach maglich. Aber
im landlichen Raum, mit vielen kleinen
weit verzweigten Ortschaften ist das
Konzept so nicht durchfihrbar.
Schlicht und einfach, weil die Wege zu
weit sind. Was nutzt es dem Birger,
der im Ort x wohnt, wenn er abends
kurzfristig ein Auto benétigt, dieses
aber im Ort y steht und er keine Mog-
lichkeit hat, dorthin zu kommen? Es
gibt viele Vorreiter in diesem Gebiet,
die ihre Bemiihungen aufgrund der
fehlenden Umsetzbarkeit wieder ein-
gestellt haben und nicht umsonst
haben sich groRe namhafte Hersteller

| aus Tuttlingen-Mdhringen.

swb-Bild: Autohaus Friebel

wie Mercedes und BMW zusammen-
geschlossen, um so ein Konzept durch-
zufiihren. Denn allein ist das nicht
moglich.«

Wochenblatt: In den letzten Jahren
hat sich seitens der Hersteller der Ver-
such entwickelt, Fahrzeuge direkt an
den Kunden zu verkaufen und somit
die ortlichen Handler zu umgehen.
Sehen Sie sich dort nicht ein Stiick
weit als inhabergefiihrtes Autohaus
von lhrem eigenen Hersteller gefahr-
det?

Peter Friebel: »Ja, diese Entwicklung
ist gefahrlich und es ist ein brisantes
Thema. In den letzten Jahren hat sich
aber auch gezeigt, dass die Umset-
zung dieses Plans seitens der Herstel-
ler nicht so leicht ist. Der personliche
Kontakt zu den Kunden ist nicht zu un-
terschatzen und wird immer wichtiger.
Das kann ein Verkauf direkt beim Her-
steller nicht ersetzen. Unsere Kunden
legen Wert auf die personliche indivi-
duelle Beratung, den menschlichen
Kontakt bei Problemen, die Inzahlung-
nahme des Altfahrzeuges und vor
allem die groRe Auswahl an Finanzie-
rungs- und Leasingmaglichkeiten. Da
machte man nicht mit einem Compu-
ter verhandeln.«

Wochenblatt: Wie fiihren Sie, als
selbststandiger Unternehmer, lhr Au-
tohaus in die Zukunft?
Peter Friebel: »Da gibt es viele Ansatz-
punkte. Das Wichtigste dabei sind aber
die Menschen in diesem Unterneh-
men. Wenn unsere Mitarbeiter nicht
auf dem neusten Wissensstand in
ihrem jeweiligen Fachbereich sind,
haben wir verloren. Deshalb gibt es
immer wieder Schulungen und Weiter-
bildungen. Diese haben sich in den
letzten Jahren gerade im Bereich der
digitalen Maglich- und Notwendigkei-
ten beschaftigt. Darber hinaus ist das
Team als solches wichtig - also das
jeder hier wei}, dass man sich auf
seine Kollegen, aber auch auf die Chefs
verlassen kann. Mein Part als Chef ist
es dabei, einen Raum zu schaffen, in
dem die Mitarbeiter gerne arbeiten
und sie sehen, dass wir ihre Arbeit zu
schatzen wissen. Nicht umsonst haben
wir unseren Mitarbeitern Ende 2020
den »Corona-Bonus« bezahlt.
Wir miissen in dieser schwierigen Zeit
zusammenhalten, jeder einzelne muss
sich entwickeln, dann ist der Weg in
die Zukunft langst nicht so bedngsti-
gend wie es sich anhort.

Die Fragen stellte Kathrin Reihs

-
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Unsere Planung:

»Wie hat Corona die Art verandert,

wie du deine Zukunft planst?«

Chasna Marichal Schfer, Trainerin fiir tiergestiitztes Coaching
aus Konstanz:

»Es sind doch die schwierigen Situationen, an denen wir wachsen konnen,
oder? Egal, ob jetzt, in der Vergangenheit oder in der Zukunft: Wir werden
immer herausfordernden Zeiten gegenuberstehen. Dank Corona wurde mir
bewusst, wie es sich anfuhlt, nur mit mir selbst zu sein. Abseits der alltag-
lichen Ablenkungen war ich Anfang des Jahres auf mich allein gestellt. Ich
musste auf einmal mit viel Zeit und dadurch mit viel »Mir« klarkommen (Kurz-
arbeit und Homeoffice). Dabei stellte ich mir die Frage: Soll alles so bleiben
oder ist jetzt der Zeitpunkt fur Veranderungen gekommen? Ich entschloss
mich dazu, die aktuelle Situation fiir mich
zu nutzen. Ich fing an, meine Potenziale zu
starken, meine Perspektive zu andern und
mein Ziel nun endlich in Angriff zu nehmen
— ich machte eine Ausbildung zum Pferde-
gestitzten Coach. Je weiter wir uns entwi-
ckeln, also unser Mindset trainieren, desto
weniger betiteln wir eine Herausforderung
als Bedrohung. Ich mochte Menschen be-
ziehungsweise Unternehmen bei ihrer per-
sonlichen Entwicklung unterstiitzen und
weiterbringen. Dabei kann es darum gehen,
die eigenen Starken und Potenziale zu er-
kennen, die Kommunikation zu verbessern
sowie Stress zu bewaltigen und Verande-

Jan-David Riehle, Gestalter und
Schreinermeister aus Radolfzell:

»Ich hab mittlerweile fiir so ziemlich jeden
Plan einen Plan B, falls ein neuer Lockdown
den eigentlichen Plan unmaoglich macht. Im
Gesamten plane ich nicht viel anders als zu-
vor, da ich schon immer sehr bewusst Uberlegt
habe, was ich machen will und mit wem ich
das mache.«

rungen besser zu meistern. Du entschei-
dest: Willst du so weitermachen wie bisher und dich in der vermeintlich siche-
ren Komfortzone aufhalten? Pferdegestutztes Coaching fordert die Reflektion
auf der kognitiven, physischen, vor allem aber auch emotionalen Ebene. Pferde
ermoglichen uns Menschen ein nachhaltigeres Lernen durch das Erleben mit
allen Sinnen. Sie sind nonverbale Kommunikationstalente, wertfrei und geben
ihrem Gegenuber immer wieder eine neue Chance sowie direktes authenti-
sches Feedback. Sie leben im Hier und Jetzt. Ihr groBter Vorteil: Sie spiegeln
menschliches Verhalten unmittelbar und unverfalscht. Das bedeutet, andert
der Mensch sein Verhalten, so wird auch das Pferd umgehend seine Reaktion
andern und es entsteht sofort ein Erfolgserlebnis. Erfolg hat drei Buchstaben:
TUNI«

Dr. Uwe Vahl, ehemaliger Bauamtsleiter Singen aus
Rielasingen-Worblingen:

»Mit dem Begriff Globalisierung verbindet man bisher vorwiegend wirtschaft-
liche Interessen und Bundnisse. Nun hat Corona diesem Begriff einen ande-
ren, neuen Inhalt gegeben, plotzlich steht '
in dieser globalen Krise der Mensch im Mit-
telpunkt. Ein neues »Wir« wurde geschaf-
fen und - wenn »wir« Gliick haben - auch
ein bikchen mehr Multikulti, ein Grenzen
uberschreitendes Miteinander. Bei mir wur-
de dadurch zum Beispiel Neugier geweckt
auf Menschen und Volker, die wie ich unter
coronabedingten  Einschrankungen leben
und leiden mussten. So gesehen sind »wir«
alle Nachbarn und ich habe Lust, viele neue
Nachbarn nah und fern kennenzulernen.«

Vanessa Grimm, Masterstudentin aus Spaichingen:

»lch studiere seit Oktober in meinem ersten Mastersemester, wohne aller-
dings momentan nicht in der Stadt meiner Universitat, da sich ein Umzug
aufgrund des Online-Lehrbetriebs nicht gelohnt hatte. Wann und ob sich das
andert, kann niemand mit Sicherheit sagen, weshalb ich die Entwicklungen
der nachsten Wochen und Monate abwarten muss. Ungewissheiten dieser
Art machen eine konkrete Planung sehr schwer, was neu und ungewohnt fii
mich ist, da ich an sich gerne alles im Voraus plane und durchdenke. Dennoch
bin ich froh dariiber, dass ich mein Studium fortsetzen kann und muss meine
Plane, so wie viele andere eben auch, kiinftig etwas flexibler gestalten, damit
ich sie an die aktuellen Umstande anpassen kann. «

Daniel Weimert, Public Policy Associate, Twitter; Co-Griinder
und Vorstandsvorsitzender DetektivKollektiv aus Dublin:

»Durch Corona hat sich so einiges verandert - vor allem fiir die Zukunfts-
planung. Eigentlich sollte ich in Dublin meinen neuen Job voll auskosten
neue Leute kennenlernen und mich mit der Tech-Szene vor Ort vernetzen
Jetzt heilt es Homeoffice in der fremden Stadt und rare Flugverbindungen
von der Insel aus in die Heimat. Und doch hatte die Pandemie auch etwas
Positives. Wahrend des Hohepunktes des ersten Lockdowns im Marz beteiligte
ich mich an einem komplett digitalen und deutschlandweiten Hackathon, auf
den mich mein Bruder aufmerksam machte
Dort konnte jede und jeder Losungen fir die
durch die Pandemie zum Vorschein getrete-
nen Probleme diskutieren und mit anderen
erarbeiten. Zu meiner positiven Uberraschung
fand ich bei dieser riesigen digitalen Zusam-
menkunft eine kleine Gruppe engagierter
Menschen (berall in Deutschland, der EU und
sogar Westafrika und New York, die mit mit
zusammen nun schon seit fast einem Jaht
komplett digital eine Plattform aufbauen, auf
der in Zukunft digitale Artikel und Textnach-
richten eingereicht und von einer Bewegung
an Freiwilligen anhand bewahrter Kriterien
auf ihre Glaubwirdigkeit tberpriift werden
konnen. Damit wollen wir gemeinsam etwas
gegen die Flut an irrefiihrenden Informationen und Verschworungstheorien
tun, die gerade in einer Pandemie gesundheitliche Schaden verursachen kon-
nen. Durch die Pandemie habe ich den digitalen Raum und die globale Vernet-
zung noch mehr und effektiver zu nutzen gelernt. Bis heute hat sich aufgrund
der Corona-Regelungen und der Distanz kaum jemand unserer neunkopfigen
Gruppe im »echten Leben« gesehen und doch haben wir sogar genug Finanz-
mittel werben konnen, um unsere Plattform bis zur Bundestagswahl fertig zu
entwickeln. In den 90ern haben Menschen fur ihre neuen Ideen und Unter-
nehmen ein erstes Buro in ihrer Garage eroffnet. Heute arbeiten sie in Zoom-
Calls von Berlin bis Benin.«
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wenn eine Agentur weit

Bilderwelten erschaffen, die Menschen
emotional ansprechen und den Kun-
den damit Erfolg verschaffen — das ist
das Ziel von Manuel Seliger und sei-
nem Team von zehn Mitarbeitern. Das
klingt zunachst einfach, ist es aber in
der Realitat ganz und gar nicht. »Wir
gehen richtig tief rein mit dem Kun-
den. Einfach nur »mal machen und
schon aussehen« bringt gar nichts,
verdeutlicht Manuel Seliger. Der Agen-
turleiter hat sich vor sieben Jahren in
die Selbststandigkeit gewagt und ist
diesen Weg erfolgreich gegangen. Als
gelernter Grafik- und Mediendesigner
liegt ihm die Kreativitat im Blut und
das driicken er und sein Team in all
ihren Konzeptentwicklungen aus -
denn fiir ihn steht eines ganz klar im
Vordergrund: Der Kunde muss Nutzen
und Erfolg haben.

Was steckt dahinter?

Es geht um klassische Unternehmens-
kommunikation, Erschaffung von Mar-

»Die Markenmacher« -

ken, Festigung von bestehenden Struk-
turen und eine Partnerschaft auf Au-
genhdhe - und das im Sinne der
Kunden, vom 1-Mann-Betrieb bis zum
Konzern mit tiber 1.000 Mitarbeitern.
Manuel Seliger sagt zudem ganz klar:
»Wir haben fiir jeden Kunden das pas-
sende Konzept und das passende Bud-
get. Nur, weil etwas gut ist, muss es
nicht teuer sein. Wir setzen uns fiir all
unsere Kunden ein.« Manuel Seliger
und sein Team sind wahre Allrounder,
jedes Teammitglied hat seine Starken
und Kompetenzen. Dazu gehoren On-
line-Profis fir Homepage, Social Media
und Suchmaschinenoptimierung, Ex-
perten fur Analysen, Corporate Design
und klassische Werbung sowie Foto-
grafen fur die Bilderwelten. Selbst die
Auszubildenden sind Teil des Teams
und tragen zum Erfolg bei. »Mal ganz
abgesehen von der sozialen Verant-
wortung, die ich als Unternehmer
trage, freut es mich zu sehen, wie
junge Menschen wachsen und sich
entwickeln«, so Manuel Seliger weiter.

=

Die Momentmacher

Ein Bild sagt mehr als tausend Worte.
Ein Video macht eine Geschichte le-
bendig. »Die Momentmacher« sind ein
Teil des Seliger brands - Konzept. Hier
stehen Foto- und Videografie im Fokus.
Mit neuster Technik und Know-how
setzen »Die Momentmacher« Pro-
dukte, Maschinen und Menschen im
Portrait oder als Team perfekt in Szene.
Der Fokus liegt hier ganz klar darauf,
dass die Kunden sich und ihre Pro-
dukte wiedererkennen und sich wohl-
fihlen. Dafir braucht es manchmal
keine neue Konzeption - sondern nur
den passenden Moment.

Zusammen
auf eine Reise

Doch allein mit Kreativitat ist dem Kun-
den nicht geholfen. Nein, der Kunde
selbst muss Teil des Prozesses sein. Nur
so kann letztendlich ein stimmiges, in-

In der Orsinger Str. 13 in Nenzingen hat Manuel Seliger eine Oase der Kreativitdt erschaffen.

rgeht und

LE _:;bv et

dividuelles Konzept entstehen. Deshalb
sind die Kunden aktiv am Entstehungs-
prozess dabei. Es geht um Innovation
und Mut - von beiden Seiten aus. Der
Kunde muss den Mut und das Ver-
trauen haben, offen und ehrlich zu sein
und das vor allen Dingen sich vor sich
selbst. Manuel Seliger und sein Team
miissen die Offenheit haben, ihrem
Kunden tatsachlich zuzuhéren, denn
nur so konnen sie verstehen und dar-
aus genau das Passende entwickeln
und erschaffen. So begibt man sich ge-
meinsam auf eine Reise, deren Endziel
der Erfolg des Kunden ist.

Der Weg zur Marke
- Metzgerei Engler

Der Grundauftrag war eine KfZ-

Beschriftung. Daraus geworden ist
eine Marke. Wie? Starken und Schwa-
chen lokalisieren. Auf die Starken kon-
zentrieren. Die Werte und Philosophie
des Unternehmens ergriinden und de-
finieren. Diese nach aufen tragen. Das
ist das Grundprinzip zur Erschaffung
einer Marke.

Und so wurde aus der KfZ Beschrif-
tung eben etwas mehr. Doch diese
Projekte konnen nur erfolgreich sein,
wenn auch der Kunde Teil des Entste-
hungsprozesses ist und sich voll und
ganz darauf einldsst. »Es war span-
nend und ernlichternd zugleich zu
horen, was andere von einem haltenc,
erzahlt Patrick Engler im Gesprach.
»Es ist nicht leicht, sich mit sich selbst
konfrontiert zu sehen. Aber dadurch
haben wir den Handlungsbedarf er-
kannt.

tatsachlich zuhort

Walter und Patrick Engler von der Metzgerei Engle haben den Schritt gewagt und ihr Unternehmen zur Marke gemacht — mit
vollem Erfolg.

Der Aufwand war sehr zeitintensiv
und emotional, aber es hat sich defi-
nitiv gelohnt.«
Das Team von Seliger brands hat den
Familienbetrieb auf eine einzigartige
Reise mitgenommen. Daraus ist eine
komplett neue Welt entstanden: Eine
neue Bildwelt, Neugestaltung des
Logos, Internetauftritt und Social
Media, Beschriftungen und Broschi-
ren. Alles individuell und punktgenau
fur den Kunden.
Das Endziel: Erreicht. Patrick Engler
und seine Familie wiirden sich jeden-
falls jederzeit wieder fir diesen Weg
entscheiden: »Ich kann die Agentur Se-
liger brands ohne schlechtes Gewissen
jedem weiterempfehlen. Das Team
kann absolut stolz auf die Leistung
sein, die sie fir unser Unternehmen
geleistet haben.« Kathrin Reihs
-



- Anzeige -

WWW.SELIGER-BRANDS.COM

EINE MARKE
IST MEHR ALS

EIN LOGO ¥ 3

Wir schaffen Markenwelten, S RN
die ganzheitlich, eindriicklich und — \ GEFLUGEL - GOLD
nachhaltig kommunizieren. V 7\

y  Kurkuma, Backshornkleesaat, Koriander.
Eimmel, Ingwer, Chili, Piment,
Muskatnuss, Kardamom, Nelkes

550€ % 0103200

Und was konnen wir fiir Sie tun?

DIE MARKENMACHER.
WERBUNG WIE FUR SIE GEMACHT CREATING BRANDS



So entsteht ZUKUN(FE

Mittwoch, 27. Januar 2021

Seite 18

Lange Zeit hat man sich in der Bau-
branche relativ wenige Gedanken tber
Dinge wie Klimaschutz und Energieef-
fizienz gemacht. Doch seit mit der Ol-
krise in den 70er Jahren ein Umden-
ken erfolgte, hat sich auch in diesem
Bereich viel getan, besonders in den
letzten 20 Jahren. Trotz allem ist ge-
rade beim Bauen noch viel Luft nach
oben, was das Thema Nachhaltigkeit
angeht. Das weif Prof. Dr. Thomas
Stark von Fakultat Architektur und Ge-
staltung an der HTWG Konstanz.
»Rund die Halfte der weltweit produ-
zierten Energie wird fur den Bau und
den Betrieb von Gebauden aufgewen-
det, erlautert er. Das soll sich in Zu-
kunft andern und zusammen mit
seinen Studenten hat er auch schon
bewiesen, dass das moglich ist. 2012
bauten sie das »Ecolar Haus« und das
nachste Projekt, ein Haus komplett
aus Recyclingmaterial, steht schon in
den Startlochern.

Woher kommt
die Energie?

Die Energie, die es braucht um ein
Haus zu versorgen, ist eigentlich be-
reits in der Umgebung des Gebdudes
vorhanden. »Der absolute Nullpunkt
was Temperatur angeht liegt bei

Hauser aus »Miill« als Zukunft des Bauens?

lung decken mussen. Eine Schliissel-
technologie um dieses Ziel zu errei-
chen ist fur Stark deshalb die
Warmepumpe. Warmepumpen entzie-
hen der Umgebungsluft Warme, mit
der dann das Innere eines Gebaudes
beheizt werden kann. Die Technologie
gibt es eigentlich schon lange. Sie
kommt in umgekehrter Form bei-
spielsweise auch bei Kiihlschranken
zum Einsatz. »Friher, als noch der
groRte Teil des Stroms durch fossile
Energie erzeugt wurde, haben Warme-
pumpen keinen Sinn gemacht. Doch je
mehr Strom aus erneuerbaren Quellen
kommt, desto nachhaltiger ist die
Warmepumpe«, macht Stark deutlich.
Eine Warmepumpe kann aus einer Ki-
lowattstunde Strom drei bis vier Kilo-
wattstunden Heizenergie fur ein Haus
generieren. Man braucht allerdings zur
Erzeugung einer Kilowattstunde
Strom drei bis vier Kilowattstunden
Energie aus der Verbrennung von
Kohle beispielsweise. Deshalb war es
friher schlicht nicht sinnvoll, Heiz-
energie mit Hilfe von Strom zu gewin-
nen. Aktuell kommt in Deutschland
allerdings bereits knapp 50 Prozent
der verbrauchten Energie aus erneuer-
baren Quellen. Deshalb werden War-
mepumpen immer sinnvoller, erlautert
Stark. Denn wenn eine Warmepumpe
beispielsweise mit 100 Prozent Solar-

Das Ecolarhaus ist nicht nur dufSerst energieeffizient, es ist zudem auch Modular aufgebaut und kann sich jederzeit den Bediirfnissen seiner Bewohnerinnen und Bewohner
anpassen und mit wachsen oder sich verkleinern. Bei einem Umzug kann das Haus zudem einfach mitgenommen werden.

Zukunft der Standard-Energietrager
sein. Sei es zum Heizen von Gebauden,
zum Betrieb der Elektrogerate und

Innenansicht des Ecolar-Hauses. Obwohl das Haus prinzipiell mobil ist und im Falle eines Umzugs ab- und an einem anderen

Ort wieder aufgebaut werden kann, ist es ein vollwertiges, solides Haus und strahlt Gemiitlichkeit aus.

Minus 273 Grad Celsius. Wir haben
weltweit gesehen allerdings eine
Durchschnittstemperatur von Plus
zehn Grad. Das zeigt schon, wie viel
Energie allein in der Luft vorhanden
ist«, erklart Stark. Nachhaltiges Bauen
heift fur ihn deshalb, dass die Ge-
baude der Zukunft ihren Energiebe-
darf komplett aus dem Grundstlick,
auf dem sie stehen, aus der Umge-
bungsluft und aus der Sonnenstrah-

strom betrieben wird, dann kann sie
ein Haus komplett klimaneutral behei-
zen. Schon jetzt wird diese Technologie
bei 60 Prozent der Neubauten in
Baden-Wiirttemberg eingesetzt.

Strom als Schliissel

Die zweite Schliisseltechnologie fiir
das Bauen der Zukunft ist fiir Prof.
Stark die Photovoltaik. »Strom wird in

HTWG Konstanz

Die Hochschule Konstanz Technik,
Wirtschaft und Gestaltung geht auf
das 1906 von Ingenieur Alfred Wach-
tel gegriindete Technikum Konstanz
zuriick.

Seit 1911 ist die anfangs private ho-
here technische Lehranstalt mit
ihrem Campus direkt am Rheinufer
ansassig. 1938 wurde die Einrich-
tung verstaatlicht und nach Kriegs-
ende von der franzosischen Militar-
verwaltung zunachst geschlossen.
Doch schon 1946 konnte der Lehrbe-
trieb wieder aufgenommen werden.
Seit 1971 trdgt die Einrichtung den
offiziellen Titel »Fachhochschule«

und verfigt tiber die Fakultaten: Ar-
chitektur und Gestaltung, Bauinge-
nieurwesen, Elektrotechnik und
Informationstechnik, Informatik, Ma-
schinenbau und Wirtschafts-, Kultur-
und Rechtswissenschaften.

Als erste Landes-Fachhochschule
tiberhaupt wurde die HTWG 2005
mit dem baden-wiirttembergischen
Landesforschungspreis ausgezeich-
net. Die Fachhochschule unterhalt
viele partnerschaftliche Kontakte zu
anderen Hochschulen im Ausland
und tragt den internationalen Titel
»Konstanz University of Applied Sci-
encesc.

swb-Bild: HTWG

Hauselektronik oder im Bereich der
Mobilitat. Aber der benotigte Strom
muss auch irgendwo erzeugt wer-
denc, so Stark. Fur eine nachhaltige
Stromversorgung ~ kommen  in
Deutschland eigentlich nur Wind- und
Sonnenenergie im grofen Stil in Frage.
»Insgesamt werden wir Milliarden
Quadratmeter an Photovoltaikflachen
bendtigen, um den zukiinftigen Ener-
giebedarf decken zu kdnnenc, ist sich
Stark deshalb sicher. Das bedeute, dass
es in Zukunft nicht mehr wenige
groBe Konzerne geben wird, die Kraft-
werke betreiben, sondern viele kleine
Stromerzeuger. Fiir die Architekten
und Bauherren der Zukunft bedeutet
das allerdings, dass sie sich Gedanken
dariiber machen miissen, wie freie Fla-
chen an Gebauden effektiv zur Ener-
giegewinnung genutzt werden kon-
nen. Wenn es nach Stark geht muss
die Gebaudehiille also in Zukunft nicht
nur Schutz bieten vor der Witterung,
sondern auch dabei helfen, Energie zu
erzeugen. Friher waren solche Vorstel-
lungen aufgrund der Preise fiir Photo-
voltaikanlagen noch utopisch, aber
durch den Boom, den diese Art der
Energieerzeugung dank entsprechen-
der Gesetzgebung in den letzten Jahr-
zehnten erlebt hat, sind die Preise

dafiir drastisch gesunken. »Architek-
ten machen sich standig Gedanken
dartiber, wie Flachen geschaffen und
gestaltet werden konnen. Fir die Ener-
giegewinnung der Zukunft brauchen
wir genau solche Flachen. Da lassen
sich also Synergieeffekte nutzen. Pho-
tovoltaik kann als Dach- oder Fassa-
dengestaltung eingesetzt werden,
erklart Stark.

Energiespeicher muss
noch gefunden werden

Das Problem bei den erneuerbaren
Energien ist, dass Strom aus Solar-
strahlung vor allem im Sommer und
bei Tag produziert werden kann, aber
vor allem im Winter und bei Nacht be-
notigt wird, raumt Stark ein. Hier wird
also noch eine entsprechende Spei-
chertechnologie benotigt. Stark sieht
hierbei Wasserstoff als vielverspre-
chendste Losung an. Dieser kann
durch Elektrolyse aus Wasser erzeugt
und dann zwischengespeichert wer-
den. Wenn der Strom dann benétigt
wird, kann der Wasserstoff mittels
Brenstoffzellentechnologie wieder ver-
stromt werden. Das Ganze ware natir-
lich ebenfalls klimaneutral. »Das ist
allerdings ein Problem, das wir beim
Bau von Hausern nicht losen kdnnen.
Es ware die Aufgabe der groRen Ener-
gieversorger, diese Technologie voran-
zutreiben, und sich damit auch ein
attraktives Geschaftsmodell fiir die Zu-
kunft aufzubauene, erklart Stark.

Die Zukunft
ist schon Realitat

Dass die Dinge, von denen der Profes-
sor spricht, nicht utopische Gedanken-
spiele sind, hat er bereits 2012 unter
Beweis gestellt. Zusammen mit rund
150 Studierenden hat er das soge-
nannte »Ecolar-Haus« entworfen und
gebaut. Der Name ist ein Kofferwort
aus »ecological« und »solar« sowie
»economical« und »modular«. Das
Haus, das im Wesentlichen in Holzbau-
weise entstand, versorgt sich komplett
aus seiner Umgebung mit Energie, ja
es erzeugt sogar mehr Energie als es
verbraucht. Damit aber noch nicht

genug. Das Gebaude ist modular kon-
zipiert und kann mit den Anforderun-
gen der Bewohner wachsen oder
schrumpfen, es kann sogar mit umzie-
hen und ist trotz allem ein vollwerti-
ges Haus. Mit diesem visiondren
Konzept gewann die Gruppe der
HTWG Konstanz zahlreiche Preise. Sie
nahmen beispielsweise am »Solar De-
cathlon Europe 2012« teil. Dabei han-
delt es sich um eine Art Hochschul-
Weltmeisterschaft der Solarhduser.
Dafiir musste das Haus in einem Park
in Madrid aufgebaut werden. Am Ende
stand ein groRer Erfolg: Die Gruppe
holte die beiden ersten Pldtze in den

Zur Person

Nach Ausbildung und Tatigkeit als
Bankkaufmann studierte Professor
Thomas Stark Architektur an der

Universitat Stuttgart.

Im Anschluss an das Diplom wurde
er wissenschaftlicher Mitarbeiter am
dortigen Institut fiir Baukonstruk-
tion und vertiefte sich in alle Frage-
stellungen des nachhaltigen Bauens
mit Schwerpunkt Solare Architektur.
Nach Abschluss seiner Promotion

swb-Rendering: HTWG

Kategorien »engeneering and con-
struction« und »industrialization and
market viability«. Im Teilwettbewerb
»energy efficiency« hat das »ECOLAR-
Homex« den dritten Platz belegt. In der
Gesamtwertung hat das Team den
vierten Platz erzielt.
Eine weitere Auszeichnung gab es kurz
darauf von der Deutschen Gesellschaft
fir Nachhaltiges Bauen (DGNB): Das
ECOLAR-Home erhielt auf der groten
internationalen  Immobilienmesse
Expo Real in Minchen die Auszeich-
nung in Gold in der Kategorie »Neu-
bau kleine Wohngebaude«.
Dominique Hahn

zur Nutzung erneuerbarer Energie in
Gebduden wechselte er 2005 an die
TU Darmstadt ans Fachgebiet Ent-
werfen und  Energieeffizientes
Bauen.

Seit 2008 lehrt und forscht Profes-
sor Stark im Fachgebiet Energieeffi-
zientes Bauen an der HTWG Kon-
stanz. 2003 griindete er das Pla-
nungsbiiro ee-plan, das 2008 in die
ee concept GmbH iiberging.
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Nicht nur beim Betrieb von Gebauden
ist Nachhaltigkeit ein wichtiges Stich-
wort. Schon beim Bauen sollte darauf
Wert gelegt werden, macht Thomas
Stark deutlich. Die Gebaude der Zu-
kunft missen seiner Meinung zufolge
nach dem »Cradle to Cradle«-Prinzip
gebaut werden. Das bedeutet, dass
alle Baustoffe nach einem Abriss des
Gebdudes wiederverwendet werden
konnen.In der Forschung hierzu gehen
indes die Meinungen auseinander da-
riiber, ob ein Gebdude dann besonders
nachhaltig ist, wenn es fir Jahrhun-
derte gebaut ist oder dann, wenn es
nur ein Provisorium ist, das allerdings
nach seinem Abriss zu 100 Prozent

Das »Haus der 1.000 Geschichten«

wiederverwertet werden kann fir
einen Neubau. Letzteres entspricht
dem Prinzip des »Urban Miningx.
Dabei wird ein altes Haus sozusagen
zu einer Rohstoffquelle fir einen Neu-
bau. Aktuell ist der Regelfall so, dass
Bauschutt teuer und aufwendig ent-
sorgt werden muss. Bei aller Diskus-
sion, welches der richtige Weg beim
nachhaltigen Bauen ist, ist sich Profes-
sor Stark sicher: Holz als Baustoff wird
eine Renaissance erleben. »Holz ist ein
sinnvoller und nachhaltiger Baustoff,
und als CO2-Speicher leisten Gebaude,
die in Holzbauweise entstanden sind,
sogar einen Beitrag zum Klimaschutz,
erklart er. Positive Beispiele fur das

Prinzip des nachhaltigen Bauens gibt
es indes schon.

Das Rathaus im niederlandischen
Venlo beispielsweise, den Wood-Cube
als Holz-Massivbau in Hamburg oder
das MaxAcht in Stuttgart, welches
zum groRen Teil als Holz-Massivbau
entstanden ist. Dass aber auch beste-
hende Hauser schon als Rohstoffquelle
genutzt werden kdnnen, will Stark in
seinem jiingsten Projekt mit Studie-
renden der HTWG unter Beweis stel-
len. Der erste Arbeitstitel war: »Wir
bauen ein Haus aus Mill«. Im Prinzip
geht es genau darum. Es soll ein Haus
komplett aus recycelten Baumateria-
lien aus dem Landkreis Konstanz ent-

Auch Gewerbe- und Industrie
miissen neue Wege gehen

Energieeffizientes Bauen ist natirlich
nicht nur ein Thema wenn es um pri-
vate Hauslebauer geht. Auch Ge-
werbe- und Industriegebaude, bezie-
hungsweise -gebiete miissen neu ge-
dacht werden. Ein bundesweit einzig-
artiges Projekt wird hierbei gerade in
Radolfzell mit dem neuen Gewerbege-
biet »Blurado« vorbereitet. Bereits im
Jahr 2015 hatte der Gemeinderat die
Weichen dafiir gestellt. Bei dem ge-
planten Projekt handelt es sich um ein
klimaneutrales Gewerbegebiet, dass
sich komplett selbst mit Energie ver-
sorgt.

Dazu miissen alle Gebaude mit Pho-
tovoltaikanlagen ausgestattet werden,
beheizt werden sie mithilfe von War-
mepumpen und einem sogenannten
»kalten Nahwarmenetz«, welches sich
aus »Agrothermie« speist. Bei dieser
Technologie werden etwa zwei Meter
unter der Erdoberflache Warmekollek-

toren in benachbartes Ackerland und
in Wiesen verlegt. Diese nutzen die
Temperaturverhdltnisse des Bodens
und liefern den Gewerbebetrieben
Warme im Winter und uber soge-
nannte Temperaturriickfiihrung auch
Kalte zur Gebaudeklimatisierung im
Sommer. Die oberirdischen Flachen
konnen weiterhin genutzt werden.
Durch Kombination dieser Technolo-
gien werden keine wertvollen Raume
fir Brennstofflager und Heizkessel
sowie Schornsteine benétigt, wird auf
der Internetseite zum geplanten Ge-
werbegebiet erklart. Wie die Stadtver-
waltung erklarte, stelle die Verlegung
der Agrothermiekollektoren einen mi-
nimalen Eingriff in das Bodengefiige
dar und habe somit geringere Auswir-
kungen auf die heimische Tier- und
Pflanzenwelt als beispielsweise ex-
treme Wetterschwankungen. Mit wie-
derkehrenden Messungen verschiede-

Dass es im Grunde aus Bauschutt besteht,

soll man dem Haus der 1.000 Geschichten spter nicht ansehen.

Prof. Thomas Stark ist der Ansicht, dass die Gebdude der Zukunft nach ihrem Abriss einfach wiederverwertet werden konnen.

ner Parameter werden mogliche Ver-
anderungen im Boden iberwacht.
Laut einer Information aus der Stadt-
verwaltung haben bereits »zahlreiche«
Unternehmen Interesse an den Grund-
stiicken bekundet. Zwei Optionsver-
trage fir Grundstiicke wurden durch
den Gemeinderat bereits beschlossen.
Ein dritter werde derzeit verhandelt.
Auch bei der Konzeption dieses zu-
kunftsweisenden  Gewerbegebiets
kam die Expertise von Prof. Thomas
Stark zum Einsatz.

Gemeinsam mit mehreren Partnern
aus der Energiewirtschaft unterstiitzte
er die Stadtverwaltung beim klima-
neutralen Gewerbegebiet BLURADO.
Stark berechnete die Lebenszykluskos-
ten der Gebaude und Energietechnik.
Zudem ermittelte er die Energiever-
brauche und visualisierte die mogliche
Anordnung der Gebaude auf der Fla-
che. Dominique Hahn

stehen. »Mit diesem Projekt wollen
wir sensibilisieren dafir wie wir mit
vorhandenen Baumaterialien umge-
hen, so Stark. Natiirlich soll man dem
Haus am Ende nicht ansehen, dass es
eigentlich aus Bauschutt besteht. Ei-
gentlich hatte fir das Projekt bereits
im Herbst Einweihung gefeiert wer-

NN
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den sollen. Doch da hat Corona den
Baumeistern einen Strich durch die
Rechnung gemacht. »Aufgrund der
Hygienevorschriften konnten wir im
Sommer keine Prasenzveranstaltun-
gen durchfiihren. Damit war ein Haus-
bau natiirlich nicht méglich«, erklart
er. Das Projekt wird sich dadurch vo-

raussichtlich um zwei Jahre verschie-
ben, auch wenn ein GroRteil der Ma-
terialien bereits bereit liegt. Die
Einweihungsfeier fur das »Haus aus
Miill« kann damit voraussichtlich im
Herbst 2022 gefeiert werden, hofft
Stark.

Dominique Hahn

Das Ecolar-Haus, das Prof. Thomas Stark zusammen mit seinen Studentinnen und Studenten entworfen erzeugt mehr Energie
als es selbst verbraucht und nutzt dazu nur Energiequellen, die in der Umgebung des Gebdudes vorhanden sind.

Verarbeitung gldnzen. swb-Bild: HTWG

So soll das Haus der 1.000 Geschichten einmal Innen aussehen. Trotz der Tatsache, dass es zu

100 Prozent aus Recyclingmaterial besteht soll es durch hochwertige

swb-Bild: HTWG/ Kasugai

swb-Bild: dh
-
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Rustzeug fiir die Zukunft der Kleinsten

Michael Hartmann leitet die beiden Hilzinger Kindergdrten St. Elisabeth und St. Martin. Er sieht diese schwierige Coronazeit auch als Chance und rat den Eltern, sich intensiv mit ihren Kindern zu beschdftigen, denn »das kann einem viel zuriickgeben«.

Kinder sind unsere Zukunft. Doch wie
bereiten wir die Kleinsten unserer Ge-
sellschaft auf all das Unbekannte, die
Herausforderungen und Anforderun-
gen des Lebens vor?

Die wichtigsten Rollen fir eine ge-
sunde Entwicklung der Kinder neh-
men naturlich die Eltern ein. Zuneh-
mend an Bedeutung gewinnt aber die
Betreuung, Begleitung und Forderung
in den Kindertagesstatten. Denn das
traditionelle Rollenbild der Familien

hat sich in den letzten Jahrzehnten
stark gewandelt. Friiher kimmerten
sich die Mitter um Nachwuchs und
Haushalt, die Vater verdienten das
Geld. Heute gibt es unterschiedliche
Lebensmodelle, die eine Vereinbarung
von Beruf und Familie erfordern.
Damit das funktioniert, braucht es
eine verlassliche Kinderbetreuung
durch Kindertagesstatten und Krip-
pen. Diese Entwicklung wurde durch
den Rechtsanspruch auf einen Kinder-

gartenplatz im Jahr 2013 torpediert.
Seither sind die Kommunen gesetzlich
verpflichtet, ausreichend Raum und
Personal fiir den Nachwuchs zur Ver-
fligung zu stellen. Das hatte in den
letzten Jahren einen Bauboom in den
Gemeinden zur Folge, der nicht nur die
kommunalen Kassen belastet, sondern
auch steigende Personalkosten verur-
sacht. Fir Hilzingens Blrgermeister
Holger Mayer zahlt das Angebot fiir
Bildung und Erziehung zu den Kernbe-

STADTTHEATER

Schaffhausen

Theaterpause?
Nicht ganz ...

Wir machen auch im neuen Jahr weiter:
Mit der Drehbiihne, dem neuen Podcast
aus dem Stadttheater Schaffhausen.

www.stadttheater-sh.ch/podcast

reichen der kommunalen Arbeit. »An-
gesichts wachsender Neubaugebiete
mit vielen jungen Familien wollen wir
eine gute Infrastruktur fiir unsere Biir-
gerlnnen bieten, besonders auch fiir
unsere Jiingstenc, betont er. Dies ist
nicht nur auf den baulichen Bereich
beschrankt, sondern auch auf den pa-
dagogischen. Deshalb befiirwortet er
die Entscheidung des Gemeinderats
fur mehr Personal in den Krippen und
die Schaffung einer Stelle fur Kinder-
gartenangelegenheiten. Gemeinsam
mit den Kiga-Leiterlnnen der neun Hil-
zinger Kindergarten soll die neue Kin-
dergartenbeauftragte kiinftig Kon-
zepte entwickeln, einen einheitlichen
Qualitatsstandard fordern und An-
sprechpartner fir Eltern, Erzieherinnen
und Verwaltung sein.

»Damit mochten wir ein klares Signal
an die Eltern senden, dass die Kinder-
betreuung einen hohen Stellenwert
genieft und bestmagliche Bedingun-
gen sowohl fiir die Kinder als auch fur
die Erzieherlnnen vor Ort geschaffen
werden sollen«, betont Holger Mayer.
Wie sehr sich das Bild der klassischen
Kindergdrtnerin in den letzten Jahren
verdndert hat, zeigt Michael Hart-
mann auf. Der 30-Jdhrige stammt aus
dem Schwarzwald und absolvierte im
Marianum des Klosters Hegne seine
Ausbildung zum Erzieher. Dem schloss

sich ein Studium fiir Management fir
Erziehungs- und Bildungseinrichtung
an und derzeit macht er seinen Master
im Bereich Management und Fiih-
rungskompetenz. Seit tber zwei Jah-
ren ist er Leiter des Kindergartens St.
Elisabeth in Hilzingen, seit November
vergangenen Jahres leitet Hartmann
zusatzlich den neuen Kiga St. Martin
im Neubaugebiet Stepbachwiesle.
Beide Einrichtungen stehen unter der
Tragerschaft der katholischen Kirchen-
gemeinde, die gemeinsam mit den
funf kommunalen Kigas und der
Christlichen Schule im Hegau ein um-
fassendes Betreuungsportfolio fiir die
kleinsten Hilzinger Biirger bietet. »Mit
der Kirche und der CSH pflegen wir
eine gute Zusammenarbeit und fahren
eine gemeinsame Linie«, erklart der
Blirgermeister, der die Gemeinde nicht
zuletzt durch den Neubau des Kiga St.
Martin in der Kinderbetreuung gut
aufgestellt sieht.

Bestmadgliche Betreuung unterstiitzt
auch Michael Hartmann in seiner Ar-
beit. Er mochte den Kindergarten als
»sicheren Hafen« fiir die Kleinen ge-
stalten, wo sie sich geborgen fiihlen,
bei ihren ersten Schritten ins Leben lie-
bevoll begleitet und gefordert werden
und soziale Kontakte kniipfen konnen.
»Wir nehmen die Kinder an wie sie
sind und wollen ihnen in einem ge-

swb-Bild: privat

schitzten Raum wichtiges Ristzeug
fir ihre weitere Entwicklung mitge-
ben«, fasst der Erzieher zusammen.
Dies mit Vermittlung der christlichen
Werte, aber unabhangig von kulturel-
len und religiésen Wurzeln, betont er.
Dafiir werden neben padagogischer
Forderung und Begleitung unter-
schiedliche Betreuungsformen in den
Kindergarten und Krippen angeboten,
die von Ganztagsbetreuung mit Mit-
tagessen tber verlangerte bis hin zur
Regeloffnungszeit reichen. »Die Eltern
wiinschen sich flexible Betreuungszei-
ten, je nach individuellem Lebensmo-
dell, und das wollen wir so gut es geht
abdecken«, erklart Michael Hartmann.
Dabei ist eine enge Zusammenarbeit
zwischen Eltern und Erzieherlnnen un-
abdingbar. »Die Erziehung der Eltern
wollen wir unterstiitzen und stehen
den Familien beratend zur Seite - auch
in der derzeit schwierigen Phase mit
Notbetreuung, so der Kindergarten-
leiter. Er wiinscht sich, dass jedes Kind
mit Unterstiitzung der padagogischen
Fachkréfte seinen Weg findet. Und er
wiinscht sich iiber die Coronazeit hi-
naus, mehr Anerkennung und Wert-
schatzung fir die Erzieherlnnen und
ihre anspruchsvolle Arbeit, die den
Kleinsten der Gesellschaft wichtiges
Rustzeug fir ihre Zukunft mitgeben.
Ute Mucha

Ki-basiertes Gesichts-
und Maskenscanning

Zur Zeit arbeitet das Entwicklerteam
des Fasnachtsmuseums Schloss Langen-
stein an einem »Kl-basierten Gesichts-
und Maskenscanninge. Bei dieser An-
wendung wird versucht, die korperlich-
sinnliche Erfahrung in den Vordergrund
zu stellen. An einer Medienstation, die
dhnlich wie ein Spiegel funktioniert,
werden Besucher dazu aufgefordert,
Grimassen zu schneiden. Der interak-
tive Bildschirm, mit integrierter Ka-
mera, nimmt diese Gesichtsverformun-
gen auf. Eine dahinterliegende kiinstli-
che Intelligenz analysiert die Gesichter
und gleicht sie mit konkreten Masken

aus der Sammlung ab. Daraufhin wird
dem menschlichen Konterfei eine vom
System ausgewdhlte Maske virtuell
»aufgesetzt« und bewegt sich mit dem
echten Gesicht dreidimensional mit.
Unterstiitzt wird diese praktische Aus-
einandersetzung mit dem Maskentra-
gen durch Geschichten, die die Hinter-
griinde der jeweiligen Exponate erzéih-
len. In Coronazeiten bekommt diese
Anwendung noch eine ganz andere Be-
deutung: es entsteht keinerlei direkter
Kontakt mit den Sammlungsstiicken.
swb-Bild: Fastnachtsmuseum
Schloss Langenstein
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Die Corona-Krise hat in vielen Berei-
chen wie ein Brennglas gewirkt und
manches beschleunigt. Gerade das k)
Thema Digitalisierung ist in den ver-
gangenen Monaten immer mehr in
den Fokus geriickt. Vieles, wofir friiher
der personliche Kontakt wichtig war
und als unverzichtbar galt, wurde
plétzlich online erledigt. Werden wir
also in Zukunft unsere Autos vom Sofa
aus online bestellen? »Nein, ist sich
Hansjorg Blender, Geschaftsfiihrer und
Verkaufsleiter des Autohauses Blender
in Radolfzell, sicher. »Trotz aller moder-
ner Entwicklungen bin ich mir sicher,
dass personlicher Service durch nichts
zu ersetzen ist. Genau wie Prasenzun-
terricht an den Schulen nie einen
gleichwertigen digitalen Ersatz haben
kannc, fiigt er hinzu. »Gerade in unse-
rer Branche geht es fiir die Kunden ja
auch um sehr teure Anschaffungen.
Ein Auto ist meist das Zweit-Teuerste,
was man sich im Leben zulegt, nach
einem Haus oder einer Wohnung. Da
ist es wichtig, eine fundierte Kaufent-
scheidung zu treffen«, betont Blender.
Seiner Meinung nach ist dies nur
durch ein klassisches Beratungsge-
sprach moglich.

»Die Grundlage jedes Verkaufs ist
namlich die Ermittlung des Bedarfs.
Viele Kunden koénnen ihren Bedarf
aber selbst gar nicht einschatzen, weil
sie nicht wissen, welche Mdglichkeiten
es Uberhaupt gibt. Vor 40 Jahren
dachte noch jeder, er braucht kein

Hansjorg

wie ein Auto geht.

Blender: »
—

Hansjorg Blender ist sich sicher, dass es auch in Zukunft wichtig sein wird, dass Kunden einen Ansprechpartner vor Ort haben. Gerade wenn es um teure Anschaffungen

Vom Autohaus zum

Er ist sich sicher, dass die klassischen
Autohduser in Zukunft immer mehr zu
»Mobilitdtsanbietern« werden miis-
sen. In Zeiten, die immer schnelllebiger
werden, sei es wichtig, flexible Kon-
zepte anbieten zu konnen, um kurz-
fristig reagieren zu konnen, erklart
Blender im Gesprach mit dem Wo-
chenblatt.

Dazu gehort zum Beispiel, Fahrzeuge
auch fiir kiirzere Zeit zu vermieten, um
Unternehmen ein flexibles Flottenma-
nagement zu ermdglichen. Das ist fir
ihn indes keine Zukunftsmusik, son-
dern es wachst aus dem oben genann-
ten Servicegedanken. »Die Trends
andern sich immer schneller. Das
merkt man deutlich in den letzten Jah-
ren. Deshalb ist es wichtig immer am
Ball zu bleiben«, so Blender.

Digital UND personlich«

Das Eine tun und das
Andere nicht lassen

Das klingt nun alles danach als ob sich
digitale Konzepte und Servicegedanke
gegenseitig ausschliefen, aber so ist
es eben gerade nicht. »Auch ich habe
mich durch Corona mehr damit be-
schaftigt, wie man Kunden auch auf
digitalen Wegen beraten kann, bei-
spielsweise dadurch, dass Prospekte
und Preislisten digital vorhanden sind
und den Kunden so einfach zuganglich
gemacht werden konnenc, so Blender.
Der digitale Weg ist dabei ein Hilfsmit-
tel. »Meine Devise ist »Das Eine tun

swb-Bild: Archiv/dh

Auto mit Servolenkung. Heute ist das
Standard. Aber solche »Neuerungenc
muss man den Kunden erklaren und
nahebringen. Deshalb wird es auch in
Zukunft wichtig sein, dass es einen An-

sprechpartner vor Ort gibt, der den
Kunden mit einer Beratung zur Seite
steht«, betont Blender. Je groRer die
Anschaffung desto wichtiger werde
dieser Punkt.

Mobilitatsanbieter

Neben »Digitalisierung« ist »Mobili-
tat« eines der grofen Schlagworte der

letzten Jahre. Die Frage, wie wir uns in
Zukunft fortbewegen, welche Ver-
kehrskonzepte dabei von Bedeutung
sein werden und wie die individuelle
Mobilitat in den kommenden Jahren

aussehen wird, gerade auch im Hin-
blick auf die Umbriiche in der Auto-
mobilindustrie, treibt viele um, die sich
mit diesem Thema beschaftigen. So
auch Hansjorg Blender.

und das Andere nicht lassen«. Das wird

das Konzept fiir den Handel der Zu-

kunft sein, erklart Blender.
Dominique Hahn

RENAULT

Passion for life

Elektromobilitat fir Deutschland

Der Renault ZOE
mit 10.000 € Elektr?bonus* und 2 % Onlinekaufbonus

Entdecken Sie jetzt den neuen

Dacia Sandero

Renault ZOE LIFE RT10/Z.E. 40
ab mtl.

119,00 €

inkl. 10.000 € Elektrobonus*

Renault ZOE LIFE R110/ Z.E. 40

ab mtl.

109,00 €

als Onlinekauf bei uns

Fahrzeugpreis: 26.856,76 € (inkl. 3.900 € Renault Anteil im Rahmen des Elektrobonus)* inkl. Antriebsbatterie.
Finanzierung: Anzahlung von 11.900,- € (inkl. 6.100 € Bundeszuschuss + 5.800 € weitere Anzahlung z.B. Ihr
Gebrauchtwagen)* Nettodarlehensbetrag 14.965,76 €, 60 Monate Laufzeit (59 Raten a 119,00 € und eine
Schlussrate: 9.776,74 €), Gesamtlaufleistung 37.500 km, eff. Jahreszins 2,99 %, Sollzinssatz (gebunden)
2,99 %, Gesamtbetrag der Raten 7.021,00 €. Gesamtbetrag inkl. Anzahlung 18.921,00 €. Ein Finanzierungs-
angebot fur Privatkunden der Renault Bank JagenbergstraBe 1, 41468 Neuss. Kaufantrage bis 28.02.2021
Renault ZOE LIFE R110/ Z.E. 40, Elektro, 80 kW: Stromverbrauch kombiniert (kWh/100 km): 17,2; CO,-
Emissionen: kombiniert 0 g/km; Effizienzklasse A+, Renault ZOE: Stromverbrauch kombiniert (kWh/100
km): 17,7 - 17,2; CO,-Emissionen: kombiniert O - 0 g/km; Effizienzklasse A+ - A+ (Werte gemaf gesetzl.
Messverfahren).

Abb. zeigt Renault ZOE INTENS mit Sonderausstattung.

AUTOHAUS BLENDER GMBH
W Renault Vertragspartner D %

Robert-Gerwig-Str. 6, Radolfzell
Max Stromeyer Str 51, Konstanz
online erreichbar Uber www.autohaus-blender.de

BLENDEN ofie Y

Dacia Sandero Access SCe 65 Garantie
schon ab thre
oder100000 km

9.380,-€ g
[ ] ' Je nachdem, welcher Fall zuerst eintritt
+ESP, ABS mit EBV und Bremsassistent - Front- und Seitenairbags fiir Fahrer und Beifahrer - ISOFIX-
Kindersitzbefestigung auf den hinteren AuBenpldtzen - Riicksitzlehne asymmetrisch umklappbar
(1/3 zu 2/3) - Tagfahrlicht

Dacia Sandero SCe 65, Benzin, 49 kW: Gesamtverbrauch (/100 km): innerorts: 6,1; auBerorts: 4,3;
kombiniert: 5,0; CO,-Emissionen kombiniert: 113 g/km; Energieeffizienzklasse: C. Dacia Sandero:
Gesamtverbrauch kombiniert (1/100 km): 6,7 — 3,6; CO,-Emissionen kombiniert: 119 — 94 g/km,
Energieeffizienzklasse: C — A (Werte nach Messverfahren VO [EG] 715/2007).

250,-€ Preisvorteil bei Kauf im Dacia Online Shop PLZ 78315 mit Service Gutschein. Wir beraten
Sie gerne online auf www.autohaus-blender.de

AUTOHAUS BLENDER GMBH

DACIA VERTRAGSHANDLER

* Der Elektrobonus i.H.v. insgesamt 10.000 € umfasst 6.100 € Bundeszuschuss sowie 3.900 € Renault Anteil
gemadB den Forderrichtlinien des Bundes siehe www.bafa.de. Die Auszahlung des Bundeszuschusses und der
AVAS-Forderung erfolgt erst nach positivem Bescheid des von lhnen gestellten Antrags bei dem wir Sie gerne
unterstUtzen. Diese Betrdge sind bereits in die Anzahlung einkalkuliert. Ein Rechtsanspruch besteht nicht. Nicht
mit anderen Aktionen kombinierbar.

ROBERT-GERWIG-STR. 6 - 78315 RADOLFZELL
TEL.07732-982773 - 07732-57302

Abbildung zeigt Dacia Sandero Stepway mit Sonderausstattung.
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Genug Strom da? Der Feierabend ist noch die Herausforderung

Geredet wird schon lange Uber die
Wende zur E-Mobilitat, die ein Bau-
stein sein soll in der Klimapolitik. Doch
sie kommt trotz aller Férderungen nur
langsam in Gang und hat durch mas-
sive. Aufstockungen der Forderung
beim Kauf eines E-Mobils nun etwas
an Fahrt gewonnen. Aber bei einem
Bestand von rund 6,72 Millionen Fahr-
zeugen insgesamt ist der Anteil der
Elekrofahrzeuge mit 24.863 (Quelle: E-
mobil BW) noch marginal, wenngleich
er im letzten Jahr um 10.000 anstieg.
Die Energieversorger und Netzbetrei-
ber sind deswegen noch in Habacht-
stellung, weil groRe Steigerungen im
Bestand durchaus zur Herausforde-
rung der Versorgungssicherheit sein
konnen. Mit regional ganz unter-
schiedlichen Aspekten.

»Der schlechteste Fall ware immer der,
wenn die Leute mit ihren Elektromo-
bilen zur gleichen Zeit am Abend nach

-

nicht tber die starke Leistungsfahig-
keit von Schnellladestationen, die zum
Teil mehr als das Zehnfache an Strom
in die Akkus »pumpen« konnen. Die
konnen tatsachlich so abgestimmt
werden, dass nicht alle zugleich den
Ladevorgang beginnen und dadurch
das Netz in die Knie gehen wiirde.

In Engen
ist man geriistet

»Im GroRen und Ganzen sehen wir ak-
tuell und fiir die nachsten Jahre keine
Probleme in unserem Stromnetz. Die
vorhandenen Reserven im Netz lassen
in der Regel die Installation von Wall-
boxen zu. Allerdings begrenzen wir die
maximale Ladeleistung auf elf Kilo-
watt je Wallbox (was auch die anderen
Anbieter machen). Damit erreichen
wir, dass eine groRere Anzahl instal-
liert werden kann. Werden in Mehrfa-

Die Insfrastruktur mit Schnellladestationen und enormer Leistung wichst spiirbar
fiir die Nutzer von E-Mobilen. Die wahrscheinlich im Hegau derzeit meist genutzte
steht vor dem Singener Kunstmuseum mit zwei Ladepldtzen. Im Bild Thiiga-Ser-
vicecenterleiter Karl Mohr, der Singener Wirtschaftsforderer Oliver Rahn und Peter

Ehret bei der Vorstellung.

Feierabend die Autos ans Netz zum
Aufladen anstopseln, sagt der SteiR-
linger Burgermeister Benjamin Mors.
Deswegen aber standig groBe Netzka-
pazitaten vorzuhalten, erscheint fur
die Gemeindewerke SteiRlingen nicht
darstellbar, da hier Investitionen Erlo-
sen gegenliberstehen miissten, wenn-
gleich der Stromverbrauch insgesamt
standig weiter steigt als eine Folge der
zunehmenden Digitalisierung. Die Lo-
sung ist in diesem Fall »intelligentc,
denn wie »Wallboxes«, mit denen
man Autos aufladen kann, verfiigen

swb-Bild: of

milienhdusern mehrere Wallboxen
installiert, setzen wir eine intelligente
Steuerung der Ladeleistung vorausc,
so Peter Saterna von den Stadtwerken
Engen auf die Anfrage des Wochen-
blatt. »Auch wir rechnen zukiinftig mit
einer starkeren Belastung unseres Net-
zes und verstarken dieses bereits
heute bei Unterhaltungsmanahmen
und legen die Netze in neuen Bau-
und Gewerbegebieten entsprechend
aus. Probleme bei den Strommengen
sehen wir zumindest mittelfristig
noch nicht.«

Grenzen miissen nach
oben geschoben werden

Andreas Reinhardt, Geschaftsfiihrer
der Stadtwerke Radolfzell, schreibt:
»Die Netzhdchstlast in Radolfzell an
einem Dezembertag, wo die Betriebe
bis 17 Uhr arbeiten, die StraBenbe-
leuchtung schon auf »on« gestellt ist
und zu Hause die Weihnachtsketten
die Hauser erleuchten, betrug in den
letzten Jahren rund 25 Megawatt
(MW). In Radolfzell gibt es etwa
15.000 PKW-Zulassungen. Nehmen
wir an, dass in den kommenden zehn
Jahren ein Drittel und somit 5.000
PKW als E-Auto angeschafft und ge-
fahren werden, dann missen rein
theoretisch bei einer nur geringen La-
deleistung von 10 Kilowatt rund 50
Megawatt Netzleistung zusatzlich zur
Verfligung gestellt werden. Sollten die
Fahrzeuge um 17 Uhr zur gleichen
Zeit an die »Wallboxen« angeschlos-
sen werden, ware das ein Problem.
Folglich miissten wir als Netzbetreiber
das Dreifache an Leistung, somit 75
MW, (iber unsere Trafostationen und
Leitungsnetze vorhalten, und das nur
in Radolfzell bei einer konservativen
Annahme von 5.000 PKW in den
nachs-ten zehn Jahren.« Und: Die
Branche und alle Netzbetreiber - so
auch wir -sind uns einig, dass ein sol-
ches Szenario so nicht eintreten wird
und die Kos-ten flir den Netzausbaus,
bei den jetzt schon hohen Stromprei-
sen, kein Kunde bereit ware zu bezah-
len.«

Was die Politik noch nicht beantwor-
tet habe, ist die Fragestellung, was
passiert eigentlich, wenn die Atom-
und Kohlekraftwerke bei steigender
Stromnachfrage endgiiltig abgeschal-
tet sind und fossile Gaskraftwerke
ebenfalls politisch nicht gewollt wer-
den. Gleichzeitig werde der Bau von
neuen Anlagen zur regenerativen
Stromerzeugung (Windkraft und Pho-
tovoltaik) an Biirgerbegehren schei-
tern. Hinzu komme das Problem, dass
die Uiberschiissigen Strommengen aus
dem Norden von Deutschland nicht in
den Siiden geleitet werden konnen,
da ebenfalls langwierige Planungs-
und Genehmigungsprozesse und die
Widerstande gegen die Hochspan-
nungstrassen zunehmen.

Die Losung liege nach seinem Ver-
standnis in der Digitalisierung und
der Steuerung der Netze und somit
auch der Leistungen, den Hausan-
schliissen in einem Quartier zur Ver-
flgung gestellt werden konnen.

~* STADTWERKE
STOCKACH

Wir bewegen.

...dass Sie uns
als Kunde lhre
Treue schenken.

-
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Ganze Netze schon
ferngesteuert

Die Stromnetze sind aus Sicht der
Thiga Energienetze bereits heute fir
eine steigende Nachfrage von Strom
zum Laden der Elektrofahrzeuge aus-
reichend dimensioniert. Bei der Erwei-
terung der Ortsnetzleitungen, bei-
spielsweise fur Neubauten, wiirden
diese Szenarien in der Planung bereits
berticksichtigt, sodass die Kabelquer-
schnitte entsprechend ausgewahlt
sind. »Dariiber hinaus setzen wir ver-
starkt auf »Intelligenz statt Kupferc,
teilt Markus Kittl, Mitglied der Ge-
schaftsleitung der Thiiga Energienetze
GmbH, auf Nachfrage mit. »Das be-
deutet, dass wir zunehmend regelbare
Ortsnetz-Trafos im Einsatz haben.
Diese Trafos sind fernsteuerbar und er-

meneigenen Spezialisten nicht nur das
eigene Netzgebiet in Singen, sondern
der Netzbetreiber betreut viele weitere
Stadtwerke als Kunden in ganz
Deutschland. Und es gibt da sogar
schon spezielle Tarifmodelle:  Bei-
spielsweise miissen in Abstimmung
mit dem Kunden nicht alle Elektro-
fahrzeuge um 18 Uhr gleichzeitig mit
100 Prozent Strommenge beladen
werden, wenn der Kunde sein Fahr-
zeug erst am nachsten Tag um 7 Uhr
wieder bendtigt. So wird kiinftig der
Kunde die Wahl haben, ob er fiir mehr
Flexibilitat bei seinen Ladezeiten Geld
sparen mochte.

Fachliche Installation
dringend empfohlen

Ein groBer Meilenstein fir die Stadt-

-

gesamte Netzinfrastruktur in Stockach
im Blick. Grundsatzlich kommen auf-
grund der kiinftig stark steigenden
Zahlen von Hybrid- und reinen Elektro-
autos groRere Herausforderungen auf
alle Netzbetreiber zu, so Tobias Graf,
Bereichsleiter bei den Stadtwerken
Stockach. Dort gibt es derzeit aber erst
25 Ladestationen, die meisten davon
privat. »Ein Engpass entsteht mehr in
den Haushalten, da meist weder die
Steckdose noch die Elektroinstallation
dahinter darauf ausgelegt ist, tber
einen langeren Zeitraum standig hohe
Strommengen abgeben zu miissen,
wie sie fiir das Aufladen eines Elektro-
autos bendtigt wird. Eine Dauerbela-
stung birgt die Gefahr von Uberhit-
zungen und Kabelbrdnden. Hausei-
gentiimern empfehlen wir, sich
unbedingt die fachliche Unterstit-
zung eines Installateurs oder ihres

ey

Viele Hersteller bieten die Wallboxes zum Aufladen daheim im Paket passend zu ihren Elektromobilen an. Die Gerdte kénnen
auch intelligent gesteuert werden und werden inzwischen sogar vom Staat gefordert.  swb-Bild: Volkswagen/Daimler Benz

moglichen eine bedarfsgerechte Ver-
teilung der Strommengen im Netze, so
Kittl weiter. Zudem habe der Netzbe-
treiber aktuell in Singen in ein neues
Umspannwerk investiert.

Vollig neu ist ein aktuelles Projekt der
Thiga Energienetze, bei dem der Zu-
stand des Netzes, der ohnehin bereits
automatisch online tiberwacht wird,
kiinftig einer automatisierten Netzzu-
standsberechnung unterzogen wird.
Die durch die Berechnung resultieren-
den Daten werden anschlieRend mit
allen anderen Netzbetreibern in
Deutschland fir einen gegenseitigen
Kapazitatsabgleich zur Verfiigung ge-
stellt. »Mit Hilfe von Simulations-Tools
werden zukiinftige Wetterdaten und
prognostizierte Ein- und Ausspeiseka-
pazitaten der Netze vorgeplant. Ziel ist
es, zukiinftig moglichst viel lokal er-
zeugte Energie auch vor Ort in die
Netze zu bringen, damit diese auch
vor Ort genutzt werden kann. Hier lei-
sten wir als Netzbetreiber einen we-
sentlichen Beitrag zur Erreichung der
Klimaziele der Bundesregierungx, er-
[dutert Dietmar Ehinger, technischer
Mitarbeiter der Thiiga Energienetze
GmbH. Die Thiiga Energienetze betrei-
ben in Singen fiir diese Netzsteuerun-
gen eine Netzleitwarte, die rund um
die Uhr besetzt ist. Hier steuern die fir-

werke Stockach war 2020 die Uber-
nahme der Stromnetze in den Ortstei-
len. Als Netzbetreiber haben wir so die

Stromversorgers einzuholen und fiir
das Laden eine sichere Wallbox instal-
lieren zu lassen. Oliver Fiedler

Wallboxes werden jetzt auch gefordert

Bundesminister Andreas Scheuer hat
bei der Eréffnung der Nationalen
Leitstelle Ladeinfrastruktur bekannt
gegeben, dass erstmals auch private
Ladestationen fiir Elektrofahrzeuge
an Wohngebduden vom Bundesver-
kehrsministerium (BMVI) gefordert
werden.

Forderantrage von Ladestationen fiir
E-Fahrzeuge an privat genutzten
Stellplatzen von Wohngebauden kon-
nen von Privateigentiimern und
Wohnungseigentimergemeinschaf-
ten sowie von Mietern und Vermie-
tern gestellt werden. Nicht antrags-
berechtigt sind Kommunen, deren Ei-
genbetriebe, Zweckverbande und
Kirchen. Gefordert werden der Kauf-
preis einer neuen Ladestation mit 11
kW Ladeleistung und intelligenter
Steuerung sowie die Kosten fur Ein-
bau und Netzanschluss der Ladesta-
tion inkl. aller Installationsarbeiten.
Weitere Voraussetzung ist der Bezug
von Strom, der zu 100 % aus erneu-

erbaren Energien kommt. Die Forde-
rung erfolgt als Investitionszuschuss
nach Abschluss des Vorhabens.

Der Zuschuss betragt pauschal 900
Euro pro Ladepunkt. Unterschreiten
die Gesamtkosten des Vorhabens den
Zuschussbetrag, wird keine Forde-
rung gewahrt. Der Zuschuss kann
uiber das Zuschussportal bei der KfW
beantragt werden. Eine Antragstel-
lung ist ab dem 24.11.2020 méglich.
Die Forderung muss beantragt wer-
den bevor mit dem Vorhaben, d.h.
mit der Bestellung der Ladestation,
begonnen wird. Das BMVI verfolgt
mit der Forderung das Ziel, Privatper-
sonen damit zu motivieren, auf elek-
trisch betriebene Fahrzeuge umzu-
steigen und hierfiir eine ausrei-
chende Ladeinfrastruktur im privaten
Bereich zu schaffen.

Ausfiihrliche Informationen zur For-

derung und zum Antragsverfahren
unter www.kfw.de/440
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Die drei groRen »L« in unser aller
Leben - Liebe, Lust und Leidenschaft.
Ohne sie geht es nicht. Ohne sie ware
keiner von uns da. Ohne sie wiirden
Sie jetzt nicht diesen Text lesen und
sich vielleicht fragen, was die drei gro-
Ben »L« in einer Sonderbeilage, die
sich mit dem Thema Zukunft beschaf-
tigt, zu suchen haben. Nun, diese Frage
ist ziemlich einfach zu beantworten:
ohne sie hatten wir gar keine Zukunft.
Doch die Frage, die ich mir — und viel-
leicht auch der ein oder andere von
lhnen, genauso wie diverse Frauenzeit-
schriften und auch klassische Me-
dien—in den letzten Monaten gestellt
hat, ist diese: wie haben sich denn die
drei groBen »L« im Jahr 2020 veran-
dert? Haben sie sich tiberhaupt veran-
dert? Was bedeuten die drei groRen
»L« fir jeden Einzelnen von uns? Und
was bedeutet das fiir unser aller Zu-
kunft? Nun, ich mochte versuchen, mit
den nachfolgenden Zeilen etwas Licht
ins Dunkel zu bringen. Sie zum Nach-
denken anregen. Sie mit einem la-
chenden und auch weinenden Auge
an meiner Interpretation, Sichtweise,
Geschichten und Erfahrungen, die mir
von unterschiedlichen Alters- und Be-
rufsgruppen erzahlt wurden, teilhaben
zu lassen.

Die Zahlen

Um in dieses Thema einzusteigen, be-
schaftigen wir uns doch zuerst einmal
mit Zahlen. Eine aktuelle Studie des
Online-Dating-Portals »Elitepartner«
zeigt, dass die Auswirkungen der Co-
rona-Pandemie in Sachen Beziehung
und Liebe sehr unterschiedlich sind.
Fiir viele Paare war und ist diese Zeit
ein Stresstest - sie kann aber auch als
Chance gesehen werden. So gaben 48
Prozent der mehr als 2.000 befragten
Paare an, bessere und tiefgriindigere
Gesprache als vor der Krise zu fuhren.
Jedes vierte Paar entdeckte mehr ge-
meinsame Hobbys und Rituale und 18
Prozent gaben an, mehr Sex zu haben.
Laut einer »C-Date« Studie haben 57
Prozent der Singles angeben, gar kei-
nen Sex zu haben.

Jedes fiinfte Paar berichtet laut der
Studie von »Elitepartnerc, sich durch
Corona mehr gestritten zu haben. Ge-
rade jiingere Paare geraten oft anei-
nander. Das Resultat: Jedes zehnte
Paar unter 30 liberlegt zurzeit, sich zu
trennen. Viele jiingere Paare sind da-
gegen sehr viel friiher zusammenge-
zogen, als sie es ohne die Pandemie
getan hatten. Im Juni letzten Jahres
sah es nach einer Umfrage des Mei-
nungsforschungsinstitut »Civey« noch
danach aus, dass sich mehr Paare dazu
entschlossen haben, sich scheiden zu
lassen: Im Zeitraum von Ende Marz bis
Ende Mai namlich 2,2 Prozent, im Ver-
gleich zu Zahlen aus 2018, bei denen
der Prozentsatz bei 0,42 Prozent lag.
Doch im Laufe des Jahres hat sich
diese Zahl relativiert- nur 2 Prozent
einer von »Headspace« durchgefiihr-
ten Studie im Oktober 2020 gaben an,
ihre Beziehung beendet zu haben, in
einer weiteren Studie von »Clark« und
dem  Meinungsforschungsinstitut
»YouGov« war von 3 Prozent die Rede.
Was bedeutet das aber im Einzelnen?
Denn wenn wir eines wissen: Wir be-
stehen mehr als nur aus Zahlen, mit
denen man um sich schlagt. Betrach-
ten wir gemeinsam die einzelnen As-
pekte dieser verkirzt dargestellten
Studien.

¥ Liebe, Lust und Leidenschaft ¥

Ehepaare und
Langzeitbeziehungen

Nicht nur Hollywood, auch unsere Ge-
sellschaft propagiert im GroRen und
Ganzen:es ist besser, wenn du in einer
Beziehung bist. Jeder sei gliicklicher,
hatte weniger Sorgen und Angste,
man habe jemanden an seiner Seite,
dem man vertrauen kann, korperliche
Nahe, Sex und Zuwendung stehen so-
zusagen fast rund um die Uhr zur Ver-
flgung. Wenn es so einfach ware,
nicht wahr? Das vergangene Jahr hat
fiir viele Paare vor allem eines bedeu-
tet: Ein Stresstest der Beziehung. Vor
allem, wenn es innerhalb dieser Part-
nerschaft unterschiedliche Angste und
Sorgen gab, gerade in Zusammenhang
mit der Pandemie und den daraus re-
sultierenden Konsequenzen und duRe-
ren Umstanden. Beatrix Heizmann aus
Radolfzell ist systemische Familien-
und Paartherapeutin, die 16sungsori-
entierte Ansatze in ihren Gesprachen
anwendet und von ihren Klienten for-
dert. Sie sagt ganz klar: »Ja, im vergan-
genen Jahr haben mehr Menschen
und Familien meine Hilfe in Anspruch
genommen. Manche Probleme und
Differenzen innerhalb einer Gemein-
schaft haben sich aufgrund der Pan-
demie verstarkt — andere Paare sind
viel stdrker zusammengewachsen.
Aber das Grundproblem, egal ob vor
oder wahrend Corona, ist die fehlende
Kommunikation bei einem Paar, in
einer Familie«. Die Frage, die sich
somit stellt ist: Ist es wirklich so ein-
fach, egal ob mit oder Corona? Liegt
alles an der fehlenden und vermeint-
lich einfachen Kommunikation mitei-
nander? Wahrscheinlich sollte hier der
Ansatzpunkt fiir egal welche zwi-
schenmenschliche Beziehung sein.
Jeder Partner sollte das Recht haben,
dem anderen mitzuteilen, was seine
Angste, Sorgen und Wiinsche sind.
Welche Bediirfnisse, Freiheiten und
Unterstiitzung er sich wiinscht. Sind
wir doch ehrlich: es spielt keine Rolle,
ob Corona ist oder nicht, ob es einen
Lockdown gibt oder nicht, ob finan-
zielle Unsicherheiten da sind oder
nicht - die Umstande und damit Be-
diirfnisse und Wiinsche eines Einzel-
nen andern sich — und das muss
kommuniziert werden. Erst dann kann
man sich dariiber im Klaren werden,
ob diese Bediirfnisse und Wiinsche
tibereinstimmen und konform sind
oder eben nicht. Und das vollkommen
unabhangig von einer Pandemie.

Liebe im »Alter«

Paare, die seit 40,60 Jahren oder lan-
ger zusammen sind. Sie haben die
oben erwdhnte nétige Kommunika-
tion erfolgreich tber Jahre hinweg
perfektioniert. Sie missen sich in die-
sen Zeiten ganz anderen Herausforde-
rungen stellen. Der Einsamkeit zu
zweit in den eigenen vier Wanden,
ohne Freunde, Nachbarn, Kinder und
Enkel. Der SWR hat mit MFG Baden-
Wiirttemberg eine mehrteilige Doku-
mentation unter dem Titel »Liebe in
Zeiten von Corona« produziert. Hier
wird in einer Folge ein Ehepaar beglei-
tet, seit tiber 70 Jahren verheiratet und
eingeschlossen in trauter Zweisamkeit
im eigenen Zuhause dank des Corona-
Virus ist. Um fehlende Gesprachspart-
ner zu ersetzen, ist eine kiinstliche
Intelligenz ins Haus eingezogen: Die
Sprachbox »Alexa«. Mit ihr ist eine

Viele Singles haben sich 2020 einen »Coronapartner« gesucht und »Schicksalsge-

meinschaften« gegriindet.

dritte Stimme ins Haus gekommen,
eine Abwechslung zur ewigen Zwei-
samkeit. Ihr werden Fragen zum Wet-
ter und zur Pandemie gestellt, sie wird
in den Alltag integriert. Sie spielt den
Walzer zu einem spontanen Tanzchen
auf dem Teppich im Wohnzimmer. Soll
so die Zukunft der dlteren Generation
aussehen? Eine KI gegen die Einsam-
keit? Als Gesprachspartner, der aller-
dings nur Zahlen und Fakten nennen
kann vielleicht, aber als Ersatz fiir
Nahe und Zuwendung? Wohl kaum.
Auch der Walzer ware nur ein schones

Durch die Pandemie hat jedes vierte Paar neue gemeinsame Hobbys entdeckt.

Lied, wenn man ihn denn alleine ge-
niefen misste. Und was ist, wenn der
Partner nicht da ist? Wenn die Ein-
samkeit zu Hause einen zu ersticken
droht, weil der Partner im Pflegeheim
ist. Ich habe in den letzten Wochen
mit Menschen gesprochen, die genau
mit dieser Situation taglich zu kamp-
fen haben - und diese ist wahrhaftig
nicht einfach und sehr emotional. Al-
lein zu Hause zu sein. Den Ehepartner
nicht sehen zu konnen, weil die
Heime abgeriegelt worden sind. Weil
es dem Partner korperlich unmdglich
ist, an aufgebaute »Kontaktstationen«
zu kommen, die aus einem geschlos-
senen Fenster bestehen. Was macht
es mit diesen Menschen? Wenn der
demenzkranke Partner nicht verste-
hen kann, dass er in einem fremden
Umfeld allein gelassen wird und ihn
niemand besucht. Wenn der Partner
»draufen« leidet, weil er genau weil,
dass er nichts tun kann, um seinem

swb-Bild: Adobe Stock

geliebten Gegenstiick zu helfen. Wenn
auf beiden Seiten Liebe, Nahe und Ge-
sprache fehlen, die beiden Halt geben.
Haben wir, als Nachkommen dieser
Generation da nicht eine Verantwor-
tung? Ohne Zweifel, diese Situationen
sind emotional eine unglaubliche Be-
lastung, ohne, dass ich lhnen hier jetzt
Einzelheiten aufzahlen kann und
mochte. Denn diese emotionalen Ach-
terbahnfahrten sind etwas sehr per-
sonliches fiir diese Menschen. Aber
die Liebe ist doch nicht nur Teil eines
Paares, sondern auch Teil von Freund-

swb-Bild: Adobe Stock

schaften und Familie. Wo waren wir
»jungen« Leute heute, wenn wir in
der Vergangenheit uns bereits auf
eine Kl verlassen hatten, die sich um
unsere Vorfahren »gekiimmert«
hatte? Ist es nicht auch Aufgabe der
jlingeren Generation, unsere Grofel-
tern und Eltern zu unterstiitzen, wo
wir nur konnen? Nicht mit Geld - son-
dern mit aufrichtiger Anteilnahme,
Verstandnis und zuhdren. Mit Gespra-
chen, in denen wir diejenigen sind, die
Starke und Hoffnung weitergeben
missen, wenn andere keine Kraft
mehr haben. Mit Liebe, die voller
Warme ist, damit wir damit vielleicht
die Kalte und Einsamkeit in den See-
len der Menschen vermindern kon-
nen.

Die newigen« Singles

Fir manche eine ungewollte Lebens-
situation, fiir manche eine Passion. Im

Durch die Beschrinkungen der Pandemie ist das Sexleben vieler Paare und Singles
aufgebliiht: Paare haben mehr Sex, die Sextoy-Industrie boomt und die Menschen

werden experimentierfreudiger.

swb-Bild: Adobe Stock

Hinblick auf das vergangene Jahr wohl
auch eine Herausforderung. Gezwun-
gene Distanz, zu Hause zu bleiben,
keine Moglichkeiten in Bars oder Dis-
kotheken neue Menschen und somit
potenzielle Partner kennenzulernen.
Nahe wird wegen der Ansteckungsge-
fahr plétzlich als etwas Bedrohliches
wahrgenommen.

Da wundert es kaum, dass Online-Da-
ting-Portale einen Boom erlebt haben.
Viele Singles haben diese Zeit genutzt,
um potenzielle Partner besser und in-
tensiver kennenzulernen — via Mails
und Textnachrichten, Telefon oder Vi-
deochat. Die Erfahrung von Beatrix
Heizmann zeigt im Ubrigen: Es gibt
keine Unterschiede, ob sich ein Paar
Online oder »RealLife« kennengelernt
hat - weder das eine noch das andere
geht eher friiher, eher spater oder
eben gar nicht in die Briiche. Laut
einer Studie der Soziologin Barbara
Rothmiiller suchte jeder Fiinfte, der
auf Dating-Plattformen unterwegs
war, einen festen »Coronapartnerx.
Manche sprechen hier auch von
»Schicksalsgemeinschaften«, weil der
Wert des Zusammenseins in der so-
zialen Isolation schwerer wiegt als die
Unabhdngigkeit. So sind viele Paare
kurzentschlossen zusammengezogen.
In Gesprachen mit Psychologen zeigt
sich, dass es auch hier zwei Seiten der
Medaille gibt: Es gibt Singles, vor
allem wenn sie im Homeoffice sind,
denen es sehr schlecht geht; sie leiden
an dem Beddirfnis nach Kommunika-
tion, Sicherheit, Bindung, Zugehorig-
keit, Nahe und Liebe - und dem
Fehlen ebendieser. Hier wird oft zu
spat bemerkt, wenn Depressionen
aufkommen, die in eine emotionale
und korperliche Abwartsspirale fiih-
ren.

So kommen am Ende viele Fragen auf:
Ist es besser oder schlechter Single zu
sein in Zeiten einer Pandemie? Erste
Treffen in Restaurants oder Bars sind
nicht méglich; da bleibt nur der Park
oder das erste Date in den eigenen
vier Wanden - ich lasse also einen
praktisch Fremden zu mir nach
Hause? Wenn die Kontaktbeschran-
kungen vorbei sind - bin ich dann
iberhaupt noch in der Lage, auf »nor-
malem« Wege neue Menschen ken-
nenzulernen? Kann ich Ndhe zulassen
und die unterschwellige Angst be-
kampfen, dass es mir gesundheitlich
schaden konnte? Aber vor allem: wie
kann ich gerade jetzt, wenn ich nie-
mandem habe, mein seelisches
Gleichgewicht finden, wenn sich eben
diese Seele nach Nahe, Zartlichkeit
und Zuwendung sehnt? Das sind
grofBe und schwerwiegende Fragen,
auf die es wohl keine einfachen Ant-
worten gibt und letzten Endes jeder
fiir sich selbst entscheiden muss: Was
ist das notwenige Minimum an Kor-
perkontakt fir mich?

Wie viel Spielraum mochte ich hierbei
gestatten, um seelisch im Gleichge-
wicht zu bleiben? Wo ordne ich selbst
mich ein zwischen Sehnsucht und
Vorsicht, Riickzug und Zumutung, zwi-
schen den bisherigen Vorstellungen,
wie sich Beziehungen anbahnen und
der notgedrungenen Suche nach Al-
ternativen? Vielleicht ist ja der erste
Schritt, ein Gesprach mit der besten
Freundin (oder nattirlich Freund). Viel-
leicht kommt der Mut und das Ver-
trauen in sich selbst, sich seinem
Leben als Single zu stellen, die Heraus-
forderung zu meistern und die eigene
Zukunft zu gestalten.

Let’s talk about sex,
baby!

Die Beriihrung eines anderen lasst uns
fiihlen, dass wir existieren. Liebe, Lust
und Leidenschaft sind manchmal un-
trennbar miteinander verbunden -
manchmal nicht. Fiir die einen gehort
das eine zum anderen, fiir die anderen
geht das eine ohne das andere. Aber
ganz egal wie: Ohne sie, ware keiner
von uns hier.

Das letzte Jahr hat unser zwischen-
menschliches Zusammenleben veran-
dert, egal ob Paar oder Single. Aller-
dings gibt es einen Trend zur Monoga-
mie - was nach faktischen Uberlegun-
gen auch nicht weiter verwunderlich
ist, da sich Treffen nicht mehr so leicht
arrangieren lassen. Die Zahlen sagen
folgendes: 32 Prozent der Paare haben
mehr Sex als vor der Pandemie, 57 Pro-
zent der Singles verzichten darauf (»C-
Date« Studie). Dafiir macht Not
erfinderisch: Viele Singles nutzen die
Digitalisierung mit entsprechenden Vi-
deochats. Sexspielzeughersteller mel-
den steigende Absatzzahlen. Und
anscheinend sind auch Rollenspiele
beliebter geworden, mit denen die
Ausgangsbeschrankungen umgangen
werden kann: Im kanadischen Stadt-
chen Sherbrooke, 150 km 6stlich von
Montreal, umging eine Frau die strikte
abendliche Ausgangssperre, indem sie
ihrem Mann Halsband und Leine an-
legte und mit ihm im Park »Gassi«
ging. Wohl unnétig zu erwahnen, dass
der Polizei ihre Aussage »Ich gehe mit
dem Hund spazieren« eher weniger
gefallen hat. Aber so sei es, jeder nach
seiner Facon — wenn es denn eine sol-
che war und nicht ein etwas unpas-
sender Scherz.

Fest steht wohl: Egal ob mit oder ohne
Pandemie, Sex gehort zu unserem
Leben dazu, mal mehr, mal weniger,
manchmal positiv, manchmal negativ.
Ohne, geht es eben nicht - und jeder
so, wie er will.

Die Bilanz des Ganzen

Was ist nun also das Fazit all dieser
Uberlegungen und Gesprache? Fir
jeden von Thnen, die das lesen, ein
ganz personliches. Meines? Liebe, Lust,
Leidenschaft und damit auch korper-
liche und emotionale Nahe und Zu-
wendung, Unterstitzung und Stérke,
das Verstandnis fiir sich selbst und an-
dere, sind untrennbar miteinander ver-
bunden. Egal, ob mit oder ohne
Corona. Egal, ob jetzt oder in Zukunft.
Egal, wie sich unser Zusammenleben
verandert. Wir brauchen Emotionen
und Geflihle wie die Luft zum Atmen.
Verdndert sich die personliche Sicht-
weise im Laufe der Zeit? Garantiert.
Aber eben die von einem ganz person-
lich. Was ich glaube, meine, denke und
fiihle muss auf keinen anderen Men-
schen zutreffen. Ich bin der Meinung,
jeder ist fur sich selbst verantwortlich,
mit allen Starken und Schwéchen, ich
muss nur dazu stehen. Und dazu ge-
horen auch die Emotionen. Wenn ich
meine Geflihlswelt erkenne und da-
rauf entsprechend handele, ist es doch
gut, oder? Naturlich sollte dabei nie-
mand anderes zu Schaden kommen.
Wenn ich einen Weg finde, meine
Seele, mein Herz und meinen Korper
gliicklich zu machen —dann tu ich es.
Egal ob jetzt oder in Zukunft oder wie
eben diese aussehen wird.
Kathrin Reihs
-
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Zukunft gestalten - mit den eigenen vier Wanden

Fir die meisten Menschen ist Haus-
und Grundbesitz die beste Geldanlage.
Das zeigen Umfragen immer wieder,
unter anderem ganz aktuell der TNS
Kantar Trendindikator 2020. Rund 80
Prozent der Befragten gaben an, ein ei-
genes Zuhause als sichere Altersvor-
sorge anzusehen.

Dafiir gibt es gute Griinde: Eigenheim-
besitzer konnen ihre eigenen vier
Wande nicht erst im Rentenalter, son-
dern bereits ab dem Tag des Einzugs
genieBen. Dariiber hinaus zahlen sie
die Miete anstatt an einen Vermieter
lieber in Form der monatlichen Tilgung
in die eigene Immobilie ein - und
bauen so Uber die Jahre ein stattliches
Vermdgen auf.

Eigenkapital als
Fundament fiir
Wohneigentum

Damit der dauerhafte Sprung ins Ei-
genheim gelingt, ist eine langfristig
tragfahige Finanzierung notwendig.
Die aber ist in den vergangenen Jahren
nicht einfacher geworden, denn die
extrem niedrigen Zinsen erleichtern
zwar die Riickzahlung der aufgenom-
menen Baudarlehen, haben aber auch
zu steigenden Immobilienpreisen und
diese zu steigenden Eigenkapitalanfor-

derungen gefuhrt. Umso wichtiger ist
es, frihzeitig mit dem Sparen fiir das
eigene Zuhause zu beginnen. Auch
wenn die Zinsertrage im Moment nur
wenig Anreiz bieten: Im Laufe der
Jahre sammelt sich ein hiibscher Be-
trag an, sofern regelmaRig etwas zur
Seite gelegt wird - und der Staat greift
den Sparern zusatzlich unter die Arme.

Der Staat spart mit

Bausparer zum Beispiel unterstiitzt
der Staat mit Wohnungsbaupramie®,
Arbeitnehmersparzulage* und Wohn-
Riester*. Besonders interessant ist mo-
mentan die Wohnungsbaupramie,
deren Forderbedingungen ab dem
Sparjahr 2021 stark verbessert wur-
den: Wer bis zu 700 Euro jahrlich (al-
leinstehend) oder 1.400 Euro (verhei-
ratet) auf einen Bausparvertrag ein-
zahlt, erhalt dafiir eine Wohnungsbau-
forderung von zehn Prozent. Das sind
jahrlich bis zu 70 Euro pro Person oder
140 Euro bei Verheirateten und stolze
55 Prozent mehr als bisher. Diese Ver-
besserungen gelten tbrigens auch fiir
alle, die bereits einen Bausparvertrag
haben.

* Es gelten gesetzliche Fordervorausset-
zungen. “'Es gelten weitere Vorausset-
zungen.

* laut immobilien manager, Ausgabe 9/2020; ist die S-Finanzgruppe »Deutsch-
lands grofter Makler fiir Wohnimmobilien«

Bezirksdirektor Jiirgen Maissenhdlter ist seit 36 Jahren bei der LBS. Als ausgewie-
sener Experte fiir das Bausparen und die Baufinanzierung weifs er, wovon er spricht,
wenn er sagt, dass die Immobilienvermittlung Vertrauenssache ist. swb-Bild: LBS

*Ab dem Sparjahr 2021,
s gelten Ei

‘LBS”

Mehr fur Ihr Zuhause!
Infos unter LBS.de.

10%

WOHNUNGSBAUPRAMIE*

Zusdtzlich hat die LBS Siidwest mit dem LBS-Starterkit* ein weiteres Bonbon: Junge Leute, die beim Abschluss ihres ersten Bausparvertrags unter 26 Jahre alt sind und
diesen Vertrag im Tarif Bonus abschliefien, erhalten gleich zu Beginn der Sparphase 50 Euro oben drauf. Und bei Zuteilung nach sieben Jahren gibt es nochmals 50 Euro.
Zusammen mit einer Gesamtverzinsung von 0,4 Prozent kann sich das wirklich sehen lassen.

Verbesserung der Wohnungsbaupramie ab 2021

Singles  Verheiratete

Quelle: LBS

35.000

J

pmmensgrenzen
in Euro

51.200

Sih‘gles Verheiratete

Fordersatz
in Prozent

© LBS 2021

Das passende Eigenheim finden - mit der LBS Siidwest

Warum ist Wohneigen-
tum so gefragt -
gerade im Moment?

Zum einen haben die eigenen vier
Wande durch Corona spurbar an At-
traktivitat und Bedeutung gewonnen.
Vielen von uns ist bewusst geworden,
dass wir einen GroRteil unseres Lebens
daheim verbringen und dass sich ein
Zuhause, das wir nach unseren Wiin-
schen und Vorstellungen gestalten
konnen, lohnt.

Zum anderen gewinnt die Immobilie
auch unter Sicherheitsaspekten wie-
der an Gewicht, nicht umsonst gilt sie
auch als »Betongold«. Angesichts der
unvorstellbaren Summen, mit denen
Staaten und Zentralbanken die Finanz-

markte tiberschwemmen, um die wirt-
schaftlichen Verwerfungen der Pande-
mie zu bekampfen, ist es nicht
verwunderlich, dass die Wertstabilitat
von Anlagen wieder starker in den
Fokus gerat.

Wie finde ich die
richtige Immobilie?

Kaum etwas ist so individuell wie
Wohneigentum. Die Wiinsche und
Vorstellungen sind sehr unterschied-
lich. Allerdings gibt es einige Kriterien
fiir Qualitatsimmobilien, die bei der
Suche nach dem passenden Objekt
immer beriicksichtigt werden sollten.
Lage, Erhaltungszustand, flexible Nut-
zungsmaglichkeiten sowie ein zeitge-

maRer Energieverbrauch sind die Fak-
toren, die eine Immobilie langfristig
werthaltig und damit zu einer emp-
fehlenswerten Anlage machen. Weil
hier in der Region die Schere zwischen
Angebot und Nachfrage bei Qualitats-
immobilien seit Jahren auseinander-
geht, ist es sinnvoll, sich der Hilfe eines
erfahrenen Immobilienspezialisten zu
bedienen. Dessen Marktkenntnis und
Sachverstand in der Objektbewertung
sind oft ein entscheidender Erfolgsfak-
tor.

Warum ist die LBS der
richtige Partner beim
Eigenheimerwerb?

Die Sparkassen-Finanzgruppe, zu der

die LBS Siidwest und ihre Immobilien-
vermittlungstochter LBS Immobilien
gehoren, ist deutschlandweit die
Nummer Eins bei der Vermittlung von
Wohnimmobilien.

Gut bewertet wird dabei die Fairness
bei der Vermittlung, also der Interes-
senausgleich zwischen Kaufer und
Verkaufer. Hier zahlt sich die fachliche
Kompetenz unserer Berater aus, die
alle eine Bank- bzw. Immobilienausbil-
dung absolviert haben und in der
Regel Uber weitere zertifizierte Fach-
kenntnisse verfiigen. Dariiber hinaus
profitiert der Kunde von der engen Zu-
sammenarbeit zwischen Sparkassen
und LBS, wenn es darum geht, Immo-
bilienwunsch und Finanzierung von
Anfang an sinnvoll und tragfahig mit-
einander zu verbinden.
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IMMOBILIEN

Jiirgen Maissenhiilter Julian Bessler Matthias Polkowski Martin Moser Bernd Auer Ralf Reitz
LBS-Bezirksdirektor Gottmadingen Singen Singen Engen Stockach

Muhlingen

Eigeltingen

Engen Stockach

Aach
oge . . Orsingen-Nenzingen .
Philipp Zeuner Dieter Bachle Manuel Palmitesta
Volkerishausen .
Radolfzell Radolfzell Yergen Mihlhausen-Eningen Reichenau
Bodman-Ludwigshafen
Steifilingan

Hilzingen
Singen (Hohe niwiel) Radolfzeil am Bodensee

Gottmadingen
Rielasingen-Worblingen

Was ist lhre Immobilie wert?
Jetzt kostenlos und unverbindlich:

Moos

Busingen

Gallingan
Gaienholen

Wohnmarktanalyse
www.lbssw-preisfinder.de

Lorenzo Gagliardo
Hori

Ohningan

lhre 5 Sterne Makler in der Region Hegau/Bodensee.
Kompetent. Nah. Fair. Personlich. Servicestark.

il Personlich. Wir mochten fur Sie arbeiten. Im Dialog. Individuell, leidenschaftlich und vertrauensvoll.
iz Fair. Unsere Kunden bewerten uns bei ,,Focus-Money“ regelmallig in der Kategorie ,Fairness” mit ,sehr gut™.
ig Nah. Wir sind von hier. So wie Sie. Wir kennen den Markt, die aktuellen Preise und solvente Kaufer.

i4 Kompetent. Wir sind Experten. Mit fundierter Ausbildung, wertvoller Erfahrung und einem groBen Netzwerk.

is Servicestark. Wir sind fur Sie da. Wir kimmern uns um den Verkauf, um die Unterlagen, um Alles.

Biiros LBS-Immobilien:

Engen, BahnhofstraRRe 4, Tel. 07733 362989-12 Reichenau, Abt-Berno-StrafRe 1, Tel. 07534 800-130
Gottmadingen, BahnhofstraRRe 5, Tel. 07731 401488-12 Singen, HadwigstralRe 7,Tel. 07731 9095-0
Radolfzell, HollstralRe 4, Tel. 07732 823334-0 Stockach, Schillerstralde 8, Tel. 07771 8068348

LBS Immobilien GmbH Stdwest - www.LBS-ImmoSW.de

Wir geben lhrer Zukunft ein Zuhause. s oney 020
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Wie bereiten Schulen sich und ihre
Schilerinnen und Schiiler auf die Zu-
kunft vor? Die Evangelische Schule
Schloss Gaienhofen hat sich dieser
Frage in vielerlei Hinsicht bereits ge-
stellt und geht mit einem modernen
Bildungskonzept und einer zukunfts-
weisenden digitalen Ausstattung
voran. Im Interview mit dem Wochen-
blatt berichten Schulleiter Dieter Toder
und Abteilungsleiterin Martina Bi-
schofberger warum die digitale Welt
nie das personliche Lernen in einer
Schulgemeinschaft ersetzen kann und
warum die Schulen der Zukunft nicht
mehr nur reine Institutionen der Wis-
sensvermittlung sind, sondern den
Schiilerinnen und Schiilern eine Hal-
tung mit auf den Weg geben miissen.

Wochenblatt: Corona hat in den ver-
gangenen Monaten viele Entwicklun-
gen beschleunigt. Eines der Schlag-
worte in diesem Zusammenhang war
»Digitalisierung«, besonders im Zu-
sammenhang mit dem Thema Bil-
dung?

Dieter Toder: »Sie wird Effekte be-
schleunigen, die immer herbeigeredet,
aber nie richtig umgesetzt wurden.
Die beriihmte Digitalisierung der
Schulen, die alle im Munde fiihren,
haben fast alle nicht grol betrieben -
im Gegensatz zu uns, die 2021 mit
iPads begonnen haben. Ich erinnere
mich noch gut an ein Gesprach mit
der Kultusministerin im April 2017, in
dem wir ihr unser Modell »Bring your
own Device - iPad im Unterricht« vor-
gestellt haben. Damals sagte sie, dass
das zwar gut fir unsere Schule, aber
kein Modell fir das Land sei. Jetzt hat
sie 40 Millionen Euro aufgelegt, damit
auch sogenannte bildungsferne Fami-
lien sich digitale Endgerate anschaffen
konnen. Wir sind deshalb wirklich
iiberzeugt, dass die Zukunft der digi-
talen Bildung bei den mobilen Endge-
raten liegt. Was die Digitalisierung
anbelangt, hat Corona also einiges be-
schleunigt. Es macht aber auch deut-
lich, was den Schiilerinnen und Schii-
lern fehlt, wenn sie sich nicht im Pra-
senzunterricht treffen konnen. Wir
machen gerade digitale Andachten,
aber das ist natrlich auch ganz an-
ders als ein richtiges Treffen in der Me-
lanchthonkirche. Dieses Gefiihl, wir
sind zusammen in AGs, wir machen
zusammen Aktionen, das geht verlo-
ren.«

Martina Bischofberger: »Im Allgemei-
nen liegt der Fokus beim Thema
Schule immer auf dem Aspekt der Wis-
sensvermittlung, also wie viel Unter-
richtsstoff in welcher Zeit behandelt
werden kann. Aber eigentlich ist der
Gemeinschaftsaspekt sogar noch
wichtiger. Das haben wir in der Ver-
gangenheit vielleicht sogar selber un-
terschatzt. Also es geht nicht um
Unterrichtsstunden oder Buchseiten,
sondern Lernen funktioniert vor allem
iiber Beziehungen. Und es ist nicht
dasselbe, wenn man mit den Kindern
in einer Video-Konferenz zusammen
ist. Man schafft viel mehr Wissen und
Informationen vermitteln im Prasent-
unterricht. Und auch die Schiilerinnen
und Schiiler sehnen sich nach der Zu-
sammenarbeit im Prasenzunterricht.«

Wochenblatt: Das heift, die Zukunft
der Bildung kann nie ganz in einen di-
gitalen Raum verlegt werden, sondern
es braucht immer die personliche
Lerngemeinschaft?

Dieter Toder: »Die Schule hat einen

jektion.

Bildungs- und einen Erziehungsauf-
trag. Das kann man auf die kurze For-
mel Erziehung ist Beziehung« bringen.
Und wenn die Beziehung nicht unge-
hindert stattfinden kann, wird es auch
schwieriger mit der Erziehung. Die
Schule kann ihren Erziehungsauftrag
im Lockdown nicht wahrnehmen. Ich
glaube, auch nachhaltige Bildung geht
nur iiber Beziehung. Wie sollen die
Kinder lernen sozial vertraglich zu
sein? Wie sollen sie lernen, dass man-

Schulleiter Dieter Toder.

che Dinge nicht gehen, auch wenn sie
nirgends explizit in ein Gesetz ge-
schrieben sind? Wir haben Verabre-
dungen, wie wir miteinander umge-
hen. Wir haben Gepflogenheiten und
Traditionen, all das lernt man auch in
der Schule, nicht nur in der Familie.
Und ich glaube, das geht nicht iber
die digitalen Medien.«

Wochenblatt: Sie haben schon ange-
sprochen, dass in der Vergangenheit
viel verschlafen wurde, auch von Sei-
ten des Landes. Nun ist es ja so, dass
gerade im Digitalen Bereich die Ent-
wicklung ja sehr schnell voran geht.
Kann man da als Schule iiberhaupt
mithalten?

Dieter Toder: »Ich mochte nicht den
Eindruck erwecken, dass wir da irgend-
einer Entwicklung hinterher galoppie-
ren. Es ist andersherum. Wir haben
alles sehr kritisch gepriift und am An-
fang stand auch bei uns ein Konzept
des Lernens. Und auf dieses Konzept
angepasst haben wir geschaut, wel-
chen technischen Support es gibt.
Sprich wir schauen nicht, welche tech-
nischen Moglichkeiten es gibt und wie

wir diese in die Schule bringen kon-
nen, sondern der Weg ist umgekehrt.
Erst muss das Konzept stehen. Bei uns
heift dieses >Individualisiertes Lernen.
Das wurde dann erweitert zu >Indivi-
dualisiertes Lernen mit i-Pads¢. Unse-
rem Erziehungsauftrag liegt die Frage
zugrunde, wie wir die Kinder auf die
Welt vorbereiten in der sie leben wer-
den. Da geht es nicht darum, dass ir-
gendwelche Silicon-Valley Konzerne
vorschreiben, was wir konsumieren

sollen, sondern es geht darum, dass
die Kinder und Jugendlichen mit ihrer
Realitat in die Schule kommen und
von der Schule die Werkzeuge bekom-
men, um mit dieser Realitat umzuge-
hen. Dem liegt also durchaus ein
selektiver Prozess zugrunde. Die Tech-

Abteilungsleiterin Martina Bischofberger.

swb-Bilder: Schule

nik ist nachgeordnet und diktiert nicht
den Gang der Handlung.«

Martina Bischofberger: »Wir missen
ehrlicherweise auch sagen, dass wir ja
nicht wissen, wie die Lebenswelt der
jetzigen Schiiler irgendwann einmal
aussehen wird. Deshalb steht im Mit-
telpunkt die Forderung der Flexibilitat
und eine Bereitschaft, sich auf Neues
einzustellen und die Kompetenz einen
Weg zu finden, wie man damit umge-
hen kann. Die Gewinner werden dieje-
nigen sein, die flexibel sind, und sich
auf Neues einlassen. Darum sind wir
darauf erpicht, dass die Schiiler eben
nicht nur immer das Eine lernen, son-
dern ganz verschiedene Dinge, damit
sie sich auf verschiedenen Plattformen
sicher bewegen konnen. Sie sollen
moglichst flexibel gro werden um
handlungsfahig zu sein, egal wie die
Zukunft aussieht. Das ist das, was wir
als unser Credo betrachten.«

Wochenblatt: Was bedeutet das alles
fiir die Lerninhalte, die an den Schulen
vermittelt werden? Braucht es fiir die
Zukunft vielleicht auch ganz neue Un-
terrichtsfacher?

Dieter Toder: »Die Bildung an sich ent-
wickelt sich stetig weiter. Was die
Technik oder Klassenraumaufteilung
angeht, wie die Schiiler an Informatio-
nen kommen, wo sie diese ablegen.
Das ist an sich nichts Neues. Was die
Lerninhalte angeht, glaube ich, muss
die Schule sich gewaltig bewegen. Fiir
das Gymnasium wurde z.B. jetzt end-
lich nach vielen Jahren der Diskussion
das Fach Wirtschaft in den Bildungs-
plan aufgenommen. Aber das kann ja
nicht alles sein. Die Frage ist:»Was fiir
eine Wirtschaft wollen wir?< Wollen

nLebensfahigkeit wichtiger als Einserschnitt«

wir weiter eine die Natur ausbeutende
Wirtschaft und immer mehr Globali-
sierung? Das sind Fragen, die wir bei
uns im Fach »Wirtschaft und Verant-
wortunge« thematisieren. Da geht es
auch um Themen wie Nachhaltigkeit.
Daneben ist bei uns als christlicher
Schule das Fach Religion verpflichtend
fur alle Schiilerinnen und Schiiler. Und
da geht es natiirlich um die Frage, was
es bedeutet, nach christlichen Werten
grol zu werden, was bedeutet es, Ver-
antwortung fiir andere zu iiberneh-
men? Ein Begriff wie »Digitale Ethike
ist fir uns schon ein weiterer Entwick-
lungsauftrag. Dabei geht es nicht nur
um Themen wie Cyber-Mobbing, son-
dern auch um Fragen wie: was macht
die zunehmende Digitalisierung mit
den Menschen? Was bedeutet es fiir
das Menschenbild, wenn Maschinen
einmal genauso klug sind wie der
Mensch? Es ist wichtig, solche Pro-
bleme in der Schule in den Blick zu
nehmen, auch wenn es darauf noch
keine fertigen Antworten gibt. Aber
wir mussen das Bewusstsein dafir
scharfen, wie sich unsere Welt und
unser Menschenbild verandern wer-
den.«

Wochenblatt: In den letzten Jahren
hat sich viel getan, was das Schulsys-
tem angeht. Friilher waren zum Be-
spiel Gemeinschaftsschulen noch nicht
so ein groRes Thema. Es gab starre
Klassenverbinde und noch einen
hohen Anteil an Frontalunterricht. Wie
sieht da die Entwicklung aus? Sie
haben in den letzten Jahren ja sogar
ihre Gebdude umgestaltet um den
neuen Anforderungen gerecht zu wer-
den.

Dieter Toder: »Wir sind ganz bewusst
nicht Gemeinschaftsschule. Wir sind
eine Schule mit verschiedenen Schul-
arten mit einer gewissen Durchlassig-
keit. Nichts desto trotz ist ein Begriff
wie individualisiertes Lernen fiir uns
ganz grof% geschrieben. Der Fokus liegt
also auf dem Lerner, nicht auf dem
Lehrer. Der Glaube, dass das Wissen
der Welt durch den Mund des Ober-
studienrats in das Ohr des Schiilers
traufelt und dort haften bleibt, ist
langst tiberholt. Wir haben wesentlich
mehr Lernwege. Nicht nur die auditi-
ven, sondern auch die visuellen und
die haptischen. Selber machen, selber
ausprobieren, sowas muss man er-
moglichen. Das erfordert aber auch
andere rdumliche Voraussetzungen als
ein lehrerzentrierter Unterricht. Des-
halb sind unsere Klassenzimmer zum
Beispiel rund 10 Quadratmeter groRer
als in den Schulbaurichtlinien vorgese-
hen. Und dann gibt es zusatzliche
Raume, zum Beispiel Foren oder Lern-
landschaften. Der Gedanke, der dahin-
ter steht ist, dass es natirlich weiter-
hin »Belehrung« oder Instruktion in
kurzen Phasen gibt, aber dann gibt es
das Erarbeiten von Schiilern, die ihren
eigenen Lernweg und ihren eigenen
Wissenskanon selber zusammenfin-
den. Diese Grunderkenntnis, dass Ler-
nen ein aktiver Prozess und kein
passives sich Geben lassen ist, das ist
entscheidend fiir die ganze Struktur,
die wir umgebaut haben, und die Of-
fenheit im Lernprozess sieht man na-
tiirlich auch in den Gebauden. Sie sind
offen, da wo normalerweise Wande
sind. Also die »Alte Schule, diese gro-
Ren Kasten, die wie eine Kaserne ge-
baut sind und wo alles an einem
zentralen Flur angeordnet ist und alle
wie im Omnibus sitzen, diese Zeiten

sind vorbei, aber auch schon an vielen
anderen Schulen, nicht nur bei uns.«

Wochenblatt: Was ist Ihrer Meinung
nach zentral fiir die Zukunft der Bil-
dung?

Martina Bischofberger: »Wir mochten
keine Konsumenten erziehen, denn
Lernen konnen die Schiiler nur selber.
Der Schiiler muss seinen Beitrag lie-
fern, die Schule und das Elternhaus
aber auch. Letztendlich sind alle drei
Parteien beteiligt. Lernen passiert
nicht von selbst, die Schiiler miissen
aktiv werden. Wir stellen ihnen die
Grundvoraussetzungen und die Werk-
zeuge dazu zur Verfligung und genau
das ist es, womit sie spater erfolgreich
sein konnen. Die Traditionen, auf die
wir Wert legen, sind dabei nicht altba-
cken, denn unsere ganze Kultur beruht
letztendlich auf christlichen Werten
und Traditionen. Davon sind wir ge-
pragt. Schiler, die nur auf Pauken und
gute Noten fixiert sind, sind oft dieje-
nigen, die hinterher auf die Nase fal-
len. Uns ist es wichtig, Menschen zu
erziehen, die eine Lebens- und Uberle-
bensfahigkeit als soziale Wesen haben,
und dafir sind diese Werte entschei-
dend. Das ist auch wichtiger als ein
Einserschnitt.«

Dieter Toder: »Uns als Schule ist wich-
tig, dass die Schulerinnen und Schiiler
ihre Personlichkeit entwickeln konnen.
Das geht vor allem dadurch, dass man
an verschiedenen Stationen im Leben
Verantwortung tibernimmt. Das spielt
bei uns eine groRe Rolle. Schiiler be-
kommen etwas, zum Beispiel die Mog-
lichkeit Segeln zu lernen und das
Bodensee-Schifferpatent zu machen,
aber gleichzeitig sind sie dann ver-
pflichtet im Jahr darauf dann anderen
Schiilern das Segeln beizubringen. Es
gibt bei uns dienende, der Gemein-
schaft dienende AGs, wie die Biblio-
theks-AG oder das Schiilercafé. Das ist
zwar im Moment durch die Pandemie
schwieriger umzusetzen, aber es ist
gleichwohl eine Vorbereitung auf die
Zukunft. Die Schiiler sollen merken,
dass sie durch ihr Tun etwas bewirken
konnen.«

Wochenblatt: Wie machen Sie lhre
Schule konkret fiir die Zukunft fit?
Dieter Toder: »Wir setzen die Digitali-
sierung in die Praxis um. Damit haben
wir schon friih angefangen und sind
auch jetzt noch gut aufgestellt. Durch
unseren Medienentwicklungsplan sind
wir weit auf die Zukunft ausgerichtet.
Bei uns gibt es einen Maker-Space in
dem die Schiilerinnen und Schiiler mit
PCs und 3D-Druckern arbeiten konnen.
AuRerdem haben wir Filmstudios ein-
gerichtet, in denen die Schilerinnen
und Schiiler lernen, Lehrfilme zu er-
stellen. Friiher haben sie gelernt inte-
ressante und fesselnde Prasentationen
zu erstellen, jetzt sind es eher Lehr-
filme.

Aber viel wichtiger als der digitale As-
pekt ist, dass wir eine kleine, iiber-
schaubare Schule sind, in der die
sozialen Beziehungen wichtig sind.
Denn Schule funktioniert, wie anfangs
gesagt, nicht ohne diesen personalen
Bezug und ich glaube auch, Schule
funktioniert nicht ohne eine geistige
und geistliche Verortung in der Welt
und auch das ist in unserem Schulle-
ben wichtig. Bei aller Ausrichtung auf
die Zukunft sind uns die alten Werte
und Traditionen noch von Bedeutung,
denn: Zukunft entsteht aus Herkunft.
Das Interview fiihrte Dominique Hahn
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Wahrscheinlich ist die Sehnsucht nach
einem ewigen Leben so alt wie die
Menschheit selbst. Immer wieder
haben sich kluge Kopfe Uber dieses
Thema Gedanken gemacht und
schaut man auf die reinen Zahlen was
die durchschnittliche Lebenserwar-
tung angeht, so fallt zumindest auf:
Die Tendenz ist eindeutig steigend.
Manner, die 1950 geboren wurden,
haben im Durchschnitt eine Lebenser-
wartung von 64,6 Jahren, bei Frauen,
die im gleichen Jahr geboren wurden,
liegt die durchschnittliche Lebenser-
wartung bei 68,5 Jahren. Wer hinge-
gen 2020 geboren wurde, hat als
Mann eine durchschnittliche Lebens-
erwartung von 78,5 Jahren und als
Frau von 83,5 Jahren. Innerhalb von 70
Jahren ist damit die durchschnittliche
Lebenserwartung um rund 10 Jahre
gestiegen. Immer wieder ist in den
Medien zudem von mehr oder weni-
ger seriosen Forschungsprojekten zu
lesen, in deren Rahmen es gelungen
sein soll, Mause oder sogar Menschen
biologisch zu verjiingen. Wo geht der
Weg also hin? Wird der Mensch es
eines Tages bewerkstelligen, sich als
erstes Lebewesen selbst unsterblich zu
machen? Um diese Frage zu diskutie-
ren brachte das Wochenblatt den Hil-
zinger Arzt Dr. Joachim Kaiser, der eine
Hausarztpraxis in Gottmadingen be-
treibt und als Palliativmediziner schon
viele Menschen in ihren letzten Stun-
den begleitet hat, und Thorsten
Gompper, den Pfarrer der Seelsorge-
einheit Hohenstoffeln-Hilzingen an
einen Tisch.

Wochenblatt: Herr Dr. Kaiser, wir wer-
den heute schon deutlich lter als
noch vor wenigen Jahrzehnten. Wohin
geht die Reise fiir uns?

Joachim Kaiser: »Ich habe erst kiirzlich
gelesen, dass in Baden-Wiirttemberg
heute momentan (ber 2.100 uber
100-Jdhrige leben und Gber 300.000
Mitbiirger in Baden-Wiirttemberg sind
uber 80 Jahre alt. Die Lebenserwar-
tung nimmt weiter zu. Man geht
davon aus, dass sich die Zahl der tiber
80-jahrigen bis zum Jahr 2050 im Ver-
gleich zu jetzt verdoppeln wird.«

Wochenblatt: Wagen Sie eine Prog-
nose dazu abzugeben; wo das Ende
der biologischen Fahnenstange fiir die
Lebensspanne des Menschen erreicht
ist, Herr Dr. Kaiser?

Joachim Kaiser: »Bei allen medizini-
schen und soziodkonomischen Fort-
schritten wird die maximale Lebenser-
wartung in Zukunft wahrscheinlich
zwischen 90 und 105 Lebensjahren
liegen. Eine Patientin, die vor kurzem
im Alter von Uber 100 Jahren verstor-
ben ist, hat in den letzten Jahren
immer wieder gesagt: »lch merke, dass
mir langsam Fliigel wachsen, aber es
sind halt doch nur Stummel, mit

»Werden wir eines Tages ewig leben?«

denen ich hier noch nicht weg
kommec. (Lachelt). Dies ist eine sehr
schone Bildsprache, die uns die Sehn-
sucht vieler alter Menschen verdeut-
licht, dem letzten Lebensweg mit einer
gewissen Art von Freude und Genug-
tuung entgegensehen zu kdnnen.«

Wochenblatt: Wiirden Sie dann sagen,
dass es gar nicht die Aufgabe der Me-
dizin ist, das Leben ewig zu verlan-
gern, sondern vielleicht eher dafiir zu
sorgen, dass der Weg bis zur biologi-
schen Grenze moglichst angenehm
beschritten werden kann?

Joachim Kaiser: »Genau, so sehe ich
das. Gerne mochte ich auch nochein-
mal betonen, dass es keine Zwei-Klas-
sen Medizin geben darf. Fir mich
personlich ist das eigentlich ein abso-
lutes No-Go. Jeder Mensch sollte den
Anspruch auf eine bestmdgliche me-
dizinische Versorgung erhalten, unab-
hangig von seiner sozialen Stellung
und seinen finanziellen Mdglichkei-
ten.«

Wochenblatt: Diese Sichtweise auf die
Rolle der Medizin konnen Sie vermut-
lich teilen, Herr Pfarrer Gompper,
oder?

Thorsten Gompper: »Ja. Ich glaube, es
ist auch nicht erstrebenswert, ewig zu
leben mit einem Kérper und allem was
auf der Erde ist. Michelangelo, der die
Sixtinische Kapelle in Rom ausgemalt
hat, wurde einmal im hohen Alter ge-
fragt, ob er lebensmiide sei. Darauf soll
er geantwortet haben: »Nein, ich bin
lebenshungrig«. Er hat aus seiner
Kunst heraus und aus den biblischen
Motiven, die er umgesetzt hat, ge-
wusst, dass ihn noch etwas viel scho-
neres erwartet mit vielem, was es
immer neu zu entdecken gibt. Ein sol-
ches ewiges Leben halte ich fiir erstre-
benswert. In einer Ewigkeit sein zu
dirfen, in der ich grenzenlos entde-
cken kann, weil der Grenzenlose selbst,
Gott, da ist. Ich kann mir sehr gut vor-
stellen, dass das ein tolles Ziel ist, auf
das wir alle zugehen diirfen.«

Wochenblatt: Was ist eigentlich der
Unterschied zwischen einem irdischen
ewigen Leben und der Art ewigem
Leben, zu dem Sie, Herr Pfarrer Gomp-
per, die Menschen fiihren wollen?

Thorsten Gompper: »Schon allein die
Wort-Zusammensetzung ~ »Ewiges
Leben« ist spannend. Das passt eigent-
lich nicht zusammen, denn »ewig« hat
einen unendlichen Zeitaspekt und
»Leben« ist an sich schon immer
etwas begrenztes. Wenn wir also »Ewi-
ges Leben« héren, dann denken wir
automatisch an eine Art Zeitschiene.
Also irgendwas, was irgendwann be-
gonnen hat und sich dann wie eine
Linie in die Zukunft unendlich verlan-
gert. Und genau dieses Bild passt
nicht fir das ewige Leben, wie wir es
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Dass die Medizin irgendwann fahig sein wird, den Menschen unsterblich zu machen

glaubt Dr. Joachim Kaiser nicht.

Pfarrer thorsten Gompper und Dr. Joachim Kaiser in der Diskussion (iber die Frage, ob der Mensch eines Tages ewig leben wird.

als Christen sehen mussten. Ewiges
Leben ist fiir mich etwas ganz verdich-
tetes und wenn wir das wiederum in
ein Symbol fassen wollten, dann ware
ein Punkt vielleicht das Richtige im Ge-
gensatz zur Linie. Eine Linie endet am
Rand des Blattes. Klar, kann ich ein
zweites Blatt ansetzen, aber der Punkt
ist ein Zentrum. Etwas Zusammenfiih-
rendes, wo sich alles blindelt. Das ist
ewiges Leben aus der Sicht eines Glau-
benden heraus. (Denkt nach) Es ist
aber natiirlich ein Leben, das sehr
schwer zu beschreiben ist. Man ver-
sucht als Theologe da etwas zu um-
schreiben, ohne es genau benennen zu
konnen. Das Ganze in Worte zu packen
ist extrem schwierig, weil es keine Er-
fahrungsberichte dartiber gibt, wie das
sein kann. Wir versuchen also aus der
heiligen Schrift heraus und aus der Er-
fahrung der Menschheitsgeschichte,
die ja schon immer mit diesem ewi-
gen Leben spielt, etwas unvorstellba-
res irgendwie mit menschlichen Bil-
dern und Worten zu umschreiben, was
fast unmaglich ist.«

Wochenblatt: Konnen Sie sich erkla-
ren, woher diese menschliche Sehn-
sucht nach ewigem Leben kommt?
Thorsten Gompper: »Unser Leben ist
begrenzt. Und der Mensch hat eine
Grundstruktur in sich, die mit dieser
Begrenzung nicht umgehen kann, die
weiter will. Und wir merken in der Ge-
samtgesellschaft, dass der Tod als
letzte Grenze immer irgendwie ver-
drangt wird. Der Mensch ist wohl das
einzige Lebewesen, das darum weiR,
dass es irgendwann einmal sterben
wird und dennoch klammern wir diese
Thematik immer wieder aus. Darin
sind wir groRe Meister. Deshalb versu-
chen wir alles, um diesem Tod zu ent-
gehen. Schon friih haben die Men-
schen versucht, die eigene Begrenzt-
heit mit diesem Ewigkeitsgedanken zu
verbinden. Zum Beispiel dadurch, dass
sie etwas geschaffen haben, was fiir
die Ewigkeit bleiben sollte. Die Kiinst-
ler der Antike, die Baumeister, die
Dichter, haben Dinge geschaffen, die
im Gedachtnis der Menschheit erhal-
ten bleiben. Ich glaube, es ist eine
Sehnsucht der Menschheit, das Unbe-
grenzte zu erreichen. Das zeigt sich ja
nicht nur im Bereich der Medizin. Wir
haben uns aufgemacht zum Mond
und wollen zum Mars. Dahinter steckt
ja immer auch die Bestrebung, die ei-
genen Grenzen auszudehnen. Den-
noch gibt es die Erfahrung, dass diese
letzte Grenze, die der Tod bildet,
bleibt.«

Wochenblatt: Das hort sich an, als
wiirden Sie damit sagen, dass der Tod
dem Leben im Grunde einen gewissen
Mehrwert verleiht, weil er den Men-
schen auch zu groBRen Leistungen an-
treibt. Verstehe ich das richtig?

Thorsten Gompper: »Ich glaube schon,
dass der Tod eine positive Auswirkung
auf das Leben haben kann. Einfach,
weil er die Perspektive bringt, dass
man eben nicht ewig Zeit hat. Es
bleibt eine gewisse Zeit um Dinge zu
tun, die einem wichtig sind. Ich kann
nicht alles vor mir herschieben. Die
alten Kirchenvater sprechen von der
»ars moriendi«, von der Kunst des Ster-
bens. Das bedeutet, so zu leben, dass
man jeder Zeit sterben konnte. Dazu
gehort zum Beispiel Konflikte immer
maoglichst schnell zu l6sen und nichts
auf die lange Bank zu schieben, damit
man immer mit sich und anderen im
Reinen ist.«

Wochenblatt: Herr Dr. Kaiser, sie
haben oft mit sterbenden Menschen
zu tun. Machen Sie die Erfahrung, dass
Menschen an einen Punkt kommen,
wo sie von sich aus auch sagen, dass
sie bereit wéren zu gehen?

Joachim Kaiser: »Diese Bereitschaft
findet sich in der Regel bei alten Men-
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che Nahe, Empathie und Vertrauens-
wiirdigkeit.«

Thorsten Gompper: »Solche Erfahrun-
gen kann ich bestétigen. Ich habe
schon ofter die Erfahrung gemacht,
dass Menschen ruhiger werden, wenn
Probleme gelost werden, die noch im
Raum stehen, oder wenn sie spiiren,
dass sie nicht allein sind. Ich habe zum
Beispiel einmal erlebt, dass eine Frau
wahrend der Krankensalbung, die man
ja friher die letzte Olung genannt hat,
gestorben ist. Ich habe davor noch mit
ihr gesprochen und es war dann wirk-
lich eine Frage von Minuten. Man
hatte das Gefiihl, sie hat darauf ge-
wartet.«

Joachim Kaiser: »Die palliativmedizini-
sche Betreuung von Schwerkranken
eroffnet immer wieder einmal die
Maglichkeit, sich mit der Frage des
Glaubens auseinanderzusetzen. Als
bekennender Christ ist es mir dabei
wichtig, in keinster Weise missiona-
risch aufzutreten. Vielmehr geht es um
das Zuhoren. Interessanterweise

Pfarrer Thorsten Gompper ist sich sicher: Nach dem irdischen Tod wartet ein ewiges

Leben auf den Menschen.

schen im achten oder neunten Lebens-
jahrzehnt. Der zentrale Kernsatz lautet
oftmals: »Ich habe mein Leben gut ge-
lebt, ich habe das Gefiihl, ich habe
alles aufgeraumt und kann jetzt
gehen«. Dieses Loslassen wird teil-
weise dadurch erschwert, dass die/der
Sterbende noch unter unausgespro-
chenen Belastungen leidet, die dem
terminalen Abschiednehmen im Wege
stehen. In solchen Fallen ist es wichtig,
in behutsamer Form bei einer eventu-
ell noch méglichen Konfliktldsung mit-
zuwirken. Es kommt dabei zum Inei-
nanderflieBen von medizinischer, psy-
chologischer und spiritueller Betreu-
ung.«

Wochenblatt: Also geht es beim Pro-
zess des Sterbens ihrer Meinung nach
nicht ausschlieBlich um medizinische
Fragen?

Joachim Kaiser: Nein. Man kann in die-
ser Lebensphase sehr viel Leid durch
die Gabe von Medikamenten lindern.
Das Wichtigste aber ist die menschli-

kenne ich mittlerweile einige Bei-
spiele, in denen Uberzeugte Atheisten
Gedanken formulieren konnten, in
denen eine Person, die (ber allem
steht, benannt worden ist. Dies relati-
viert flir mich die atheistische Grund-
einstellung. Erst heute habe ich wieder
im Hospiz den Satz gehort: »Ich habe
gelernt zu beten.

Wochenblatt: Ist der Wunsch nach
einem ewigen irdischen Leben denn
iiberhaupt moralisch vertretbar?
SchlieBlich wird die Erde ja gewisser-
maRen auch immer von einer Genera-
tion an die nichste weitergegeben.

Thorsten Gompper: »Wenn es jemals
mdglich sein sollte, Menschen ewiges
Leben zu geben, dann halte ich das
schon allein deshalb fiir moralisch
fragwiirdig, weil so etwas dann nur
gegen Bezahlung moglich sein wiirde.
Hochst vermutlich wiirden sich also
dann nur reiche Menschen ewiges
Leben leisten konnen. Damit wiirde
sich, die Schere zwischen arm und

reich auch in der Lebenslange noch
viel drastischer deutlich werden. Das
halte ich moralisch fiir sehr schwierig.
Weil Medizin allen Menschen in glei-
chem MaRe zuganglich sein muss.

Wochenblatt: Sicherlich wiére die
Frage, die sich in Bezug auf ein ewiges
irdisches Leben stellt, nicht nur, ob das
Ganze iiberhaupt medizinisch moglich
und moralisch vertretbar ist, sondern
auch, ob die Lebensqualitat in steigen-
dem Alter noch so hoch ist, dass man
iiberhaupt ewig leben will, oder?
Joachim Kaiser: »Der Wunsch jedes
einzelnen Menschen ist es, ein erfiill-
tes Leben zu haben, moglichst gesund
bleiben und in einem angenehmen
Umfeld leben zu diirfen. Interessanter-
weise betrachtet sich die U-80-Gene-
ration oftmals als gesund, obwohl in
der Diagnoseliste so manche chroni-
sche Erkrankung aufgefiihrt wird. Ent-
scheidend ist die individuelle Einstel-
lung zur eigenen Befindlichkeit und
den natirlichen Einschrankungen
durch den Alterungsprozess. Ein chro-
nisch schmerzkranker Patient be-
schrieb sein Lebensmotto folgender-
mafen: »Es geht mir trotz aller Ein-
schrankungen gut, weil ich jeden
Morgen meine Zufriedenheit aufs
Neue erlerne«. Durch eine verbesserte
medizinische und pflegerische Betreu-
ung, durch gute hygienische Verhalt-
nisse und eine ausgewogene Erndh-
rung, wird das Altern erleichtert und
beglinstigt. Der biologische Abbaupro-
zess lasst sich dadurch aber nur mar-
ginal beeinflussen. Und das ist auch
gut 0.«

Wochenblatt: Wenn wir in Zukunft
auch den Tod nicht unbedingt iiber-
winden werden, brauchen wir in un-
serer Gesellschaft vielleicht einfach
einen anderen Umgang mit ihm? Oft
wird dieses Thema ja so gut es geht
beiseitegeschoben.
Joachim Kaiser: »Der Tod ist oft angst-
behaftet, weil wir nicht wissen wann,
wo und wie wir gehen werden. Die 13-
chendeckende palliativmedizinische
und hospizliche Versorgung soll uns
allen Zuversicht verleihen. Durch diese
Versorgungsstrukturen ist ein wiirdi-
ges und behitetes Abschiednehmen
maglich.
Thorsten Gompper: Ich wiirde mir
wiinschen, dass der Umgang mit dem
Tod in unserer Gesellschaft wieder ein
anderer wird. Noch vor einigen Jahr-
zehnten war der Tod in den Familien
sehr viel prasenter. Der Tote wurde im
Wohnzimmer aufgebahrt. Mitten im
Leben. Dann kam die Verwandtschaft,
man hat gemeinsam gebetet, aber
vielleicht auch noch ein Glas Wein zu-
sammen getrunken. Heute ist im Zu-
sammenhang mit der Sorge um den
Verstorbenen viel an den Bestatter de-
legiert. Ich fande wichtig, mehr darii-
ber zu reden, um dem Tod auch den
Schrecken zu nehmen. Und ich merke
auch immer in Trauergesprachen, dass
die christliche Heilsbotschaft in sol-
chen Situationen sehr wertvoll ist. Ich
sage dann immer, dass wir daran den-
ken mussen, dass wir uns zwar hier in
Trauer in den Armen liegen und wei-
nen, aber sich diejenigen auf der an-
deren Seite des Todes gleichzeitig
freuen und gliicklich sind tber das
Wiedersehen. Fir mich ist das nicht
nur ein Hoffnungsbild, um es sich
schon zu reden, sondern es ist meine
tiefe Uberzeugung.  Das Interview
filhrte Dominique Hahn
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Banken: Der digitale Geldbeutel ist immer mehr im Kommen

Dr. Alexander Endlich, Vorsitzender des Vorstands der Sparkasse Hegau-Bodensee.
swb-Bild: Wohrstein

Unsere Welt ist auch in Sachen Geld
ganz schon in Bewegung, zumal
»Geld« auch immer virtueller wird, es
immer mehr Wege gibt, es auszuge-
ben sowie anzulegen. Wie wird das in
einigen Jahren aussehen? Das fragte
das Wochenblatt die/den Vorstands-
vorsitzenden der Sparkasse Hegau-Bo-
denee, Dr. Alexander Endlich, sowie
den Co-Vorstanden Markus Dauber
und den Vorstand Daniel Hirt, von der
im letzten Jahr durch eine Fusion aus
den Volksbanken Offenburg-Ortenau
und Schwarzwald-Baar-Hegau ent-
standenen »Gestalterbank.

Wochenblatt: Wird es in 20 Jahren fiir
die Menschen noch »ihre Hausbanks
geben? Und wenn ja, weshalb?
Markus Dauber (Gestalterbank): »Da
mochte ich mit einem Zitat von An-
toine de Saint-Exupery antworten:
»Die Zukunft soll man nicht voraus-
sehen wollen, sondern moglich ma-
chen«. Und exakt das meinen wir,
wenn wir unser Leitbild der Volksbank
eG mit den drei starken Begriffen »Zu-
kunft | Gemeinsam | Gestalten« zu-
sammenfassen.«

Daniel Hirt (Gestalterbank): »Das Um-
feld andert sich doch rasant: gesell-
schaftlich, sozial, politisch, technolo-
gisch und wirtschaftlich. Dies hat er-
hebliche Konsequenzen fir alle, die im
Wirtschaftskreislauf tatig sind und na-
tiirlich auch fiir die Volksbank. Die ak-
tuelle Covid19-Pandemie beschleunigt
viele Entwicklungen - zum Beispiel die
Veranderungen der Digitalisierung.
Homeoffice, digitaler Unterricht an

Schulen und Universitaten, digitale Sit-
zung und Konferenzen ... Wer hatte
sich das vor einem Jahr in diesem Aus-
malk vorstellen kdnnen? Unsere Ge-
nossenschaft blickt auf eine iiber
150jahrige erfolgreiche Geschichte zu-
riick — das konnen weltweit nicht viele
Unternehmen von sich behaupten und
zeigt deutlich: mit »Veranderungen«
kennen wir uns wirklich gut aus.«
Markus Dauber:
»Noch nie in unse-
rer Firmenge-
schichte

war unsere =

Genossenschaft — mit

den juristischen Sitzen in
Offenburg und Villingen-Schwennin-
gen erfolgreicher als heute. Mit Uber
240.000 Kunden, 120.000 Mitgliedern,
iiber 6 Milliarden Euro Kredit-
volumen, tGber 9 Milliarden Bilanz-
summe und etwa 1.000 »Zukunftsge-
staltern« (Mitarbeitenden) ist unsere
Volksbank nicht nur die groRte Volks-
bank in Baden-Wiirttemberg, sondern
auch eine der finf groften Volksban-
ken in Deutschland.

Die beschriebe Transformation betrifft
alle Sektoren unseres Landes. Die Ge-

a die Menschen so
o E_‘%ésehr, wie den
: = 5 = = Sparkassen; nie-
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Markus Dauber, Co-Vorstandsvorsitzener der im letzten Jahr neu gebildeten »Ge-
stalterbank« aus den fusionierten Volksbanken Ortenau und Schwarzwald-Baar-
Hegau. swb-Bild: Gestalterbank
[ | [ |

staltung dieser Veranderungstreiber
bedarf Innovationen und Investitio-
nen. Und exakt hier kommt unsere
Volksbank ins Spiel, denn: Unsere Mit-
glieder und den Mittelstand bei der
Transformation mit den genossen-
schaftlichen Prinzipien Partnerschaft-
lichkeit, Transparenz, Solidaritat,
Vertrauen, Fairness und Verantwor-
tung als verlasslicher Bankpartner zu
begleiten und die Kultur der Selbstan-
digkeit zu fordern — Das ist unser
»WARUM«l«
Daniel Hirt: »Und genau vor diesem
Hintergrund sind wir davon tiberzeugt,
dass die Volksbank eG auch in 20 Jah-
ren als Genossenschaft fiir ihre Mit-
glieder »Die Hausbank« sein wird.
Etwas anders als heute, noch innova-
tiver, sicher digitaler und gleichzeitig
mit Beratern vor Ort, aber eben wie
schon seit iiber 150 Jahren partner-
schaftlich, verlasslich, fair und vertrau-
ensvoll.«
Dr. Alexander Endlich (Sparkasse
Hegau-Bodensee): »Davon bin ich
iiberzeugt. Geld wird immer bewegt,
geparkt oder angelegt werden, und es
wird immer Bedarf zur Finanzierung
geben. Die Menschen in Deutschland
vertrauen ihrer Hausbank - das zeigt
sich gerade in Krisenzeiten und gilt fir
Sparkassen in besonderer Weise. Kei-
ner Institutsgruppe vertrauen

mand
hat so

viele Kunden wie wir. Und auch wenn
unsere Kunden immer mehr Dienst-
leistungen von uns bequem von zu
Hause aus Uber das Internet abrufen
- spatestens, wenn es um kom-
plexe Finanzbedarfe, wie eine Immo-
bilienberatung geht, ist der personli-
che Kontakt mit dem vertrauten
Berater der Sparkasse wichtig. Sparkas-
sen gibt es seit iiber 200 Jahren. Sie
spielen auch in Zukunft dank ihres
starken Markenkerns, ihres spezifi-
schen Wissens (regional- und menta-
litatsspezifisch) und ihrer Stabilisie-
rungsfunktion fur die Wirtschaft vor
Ort eine zentrale Rolle. Zugleich hangt
die Zukunftsfahigkeit davon ab, wie
wir uns innerhalb des neu entstehen-
den digitalisierten regionalen Okosys-
tems positionieren. Also missen und
werden wir unsere Starke leben, uns
weiterentwickeln und alle Moglichkei-
ten nutzen.«

Wochenblatt: Die Frage nach der Ab-
schaffung des Bargelds taucht immer
wieder auf - wir lange werden wir es
wohl noch im Geldbeutel haben? Und
wie hoch ist der Anteil des digitalen
Zahlungsverkehr inzwischen bei
lhnen?

Dr. Alexander Endlich: »Niemand weil3,
was auf lange Sicht sein wird. Bargeld
ist ein Stick gepragtes Vertrauen und
wird in der Euro-Zone, solange die
Menschen Bargeld haben wollen, auch
nicht abgeschafft werden. Allerdings
nimmt der Anteil der bargeldlosen

Zahlungen zu, seit Beginn der Corona-
Krise hat insbesondere das kontaktlose
Bezahlen einen enormen Schub be-
kommen. Innovationen fiihren dazu,
dass sich der Konsum, die Arbeit und
die Kommunikation miteinander ver-
andern. Dies hat auch Auswirkungen
auf die Art und Weise der Bezahlung.
Tendenziell wird der Anteil der Bar-
geldzahlungen in den kommenden
Jahren weiter sinken, Bargeld wird es
aber weiter geben. Das ist im Ubrigen
auch in den derzeit stattfindenden
Konsultationen der EZB zur Einfih-
rung eines digitalen Euros so vorgese-
hen. Der digitale Euro unterstitzt das
Innovationsstreben in Europa. Er kann
in Zukunft eine Erganzung werden,
Bargeld ersetzen wird er bislang
nicht.«
Daniel Hirt: »Der Anteil der bargeldlo-
sen Zahlungen nimmt schon lange
Jahr fiir Jahr zu. Am Beliebtesten ist
unsere Girocard. Rund 100 Millionen
Karten sind im Umlauf, weit tiber 200
Milliarden Euro werden mit der Giro-
Card sicher und komfortabel abgewi-
ckelt. Das Bezahlen per Smartphone
steht mit einem Anteil von rund 5 Pro-
zent dagegen noch ganz am Anfang.
Die Corona Krise hat den Trend zum
bargeldlosen Bezahlen deutlich be-
schleunigt. Auch Kleinbetrage werden
zunehmend per Karte bezahlt. Karten-
zahlungen sind nicht nur bequemer,
sondern auch hygienischer. Eine »bar-
geldlosen Gesellschaft« sehe ich aber
noch lange nicht.«
Markus Dauber: »Das Zahlungsver-
kehrverhalten unserer Privatkunden ist
mit denen anderer Banken vergleich-
bar.
Dennoch ist der Anteil des digitalen
Zahlungsverkehrs bei unserer Volks-
bank eG - Der Gestalterbank im Ver-
gleich zu anderen Banken extrem hoch
und liegt bei tiber 90 Prozent des ge-
samten Zahlungsverkehrs unserer
Bank. Obwohl insgesamt »mittelstan-
disch« ist unsere Volksbank im digita-
len Zahlungsverkehr eine echte GroRe
in Deutschland.
Grund ist die in dieser Form einmalige
Expertise im  »Handlerkundenge-
schaft«. Seit tiber 20 Jahren optimie-
ren wir den bargeldlosen, kartenge-
stiitzten Zahlungsverkehr fir Einzel-
handler, Filialisten, Hotellerie, Gastro-
nomie in deren stationdren (Filialen)
und digitalen (eCommerce) Vertriebs-
wegen. Wir verarbeiten tiber eine vier-
tel Milliarde Transaktionen mit einem
Umsatz von iiber 13 Milliarden Euro.
220 Mitarbeiter an den Standorten Of-
fenburg, Villingen, Dresden, Hamburg,
Berlin, Wolfratshausen am Starnberger
See und 5 weiteren Standorten in

Stiddeutschland betreuen etwa 50.000
Kunden - eine beeindruckende Er-
folgsgeschichte »Made in Baden«.«

Wochenblatt: Die Niedrigzinsphase
dauert nun schon iiber ein Jahrzehnt
an und belastet die Banken seither.
Aber wie wird es weiter gehen? Ange-
sichts der enormen Schulden, die ak-
tuell im Zuge der Corona-Krise durch
die Staaten gemacht wird, wird wahr-
scheinlich alles dafiir getan, die Zinsen
weiter unten halten zu kénnen. Wel-
ches MaB an Inflation wire aus lhrer
Sicht »gesund«?

Dr. Alexander Endlich: »Vor dem Hin-
tergrund der zum Teil gigantischen
Staatsverschuldungen in Europa und
der nach wie vor vorhandenen schwa-
chen Inflationsraten werden die No-
tenbanken an ihrer Politik festhalten.
In den nachsten Jahren und insbeson-
dere im laufenden Jahr 2021 ist wei-
terhin mit Zinsen auf niedrigem, zum
Teil negativen Niveau zu rechnen. Erst,
wenn sich die Inflation in dem festge-
legten Zielkorridor von rund zwei Pro-
zent festgesetzt hat, ist perspektivisch
auch mit einem ansteigenden Zinsni-
veau zu rechnen. Wer aber eine Immo-
bilie —zum Beispiel zur eigenen Alters-
vorsorge — erwerben oder fir andere

demie und der Lockdown-MaRnah-
men vorerst gestoppt ist und es wird
noch eine ganze Zeit brauchen, bis sich
die Wirtschaft wieder erholt. Die EZB
bekraftigt, dass sie an ihrer ultra-locke-
ren Geldpolitik festhdlt und mit unvor-
stellbaren Summen den geldpoliti-
schen Stimulus beibehlt. Auch wenn
die Notenbanken weltweit sicherlich
»am Limit« agieren, muss man resi-
mieren, dass das Ziel einer Inflations-
rate von 2 Prozent in weiter Ferne
liegt. Folglich werden uns die negati-
ven Geldmarktzinsen noch sehr lange
erhalten bleiben und damit zwangs-
laufig auch die Firmen- und Privatkun-
den der Banken erreichen.«

Markus Dauber: »Die Frage nach einer
»gesunden« Inflationsrate muss man
differenziert beantworten. Wir befin-
den uns in der groRten Wirtschafts-
krise der Nachkriegsgeschichte. Histo-
risch fihrten groRe Wirtschaftskrisen
oft zu starker Inflation oder Deflation.
Das Phanomen der »Deflation« konn-
ten wir zum Beispiel im letzten Quar-
tal 2020 beobachten. In Summe sind
die Preise gesunken - nicht gestiegen!
Die Folgen einer Wirtschaftskrise han-
gen davon ab, ob ein Angebots- oder
ein Nachfrageschock entsteht. Insge-
samt gehen wir davon aus, dass nach

Daniel Hirt, Vorstand der »Gestalterbank« Volksbank, mit Wurzeln im Hegau und
ehemaliger Vorstandsvorsitzender der Volksbank Hegau, die 2012 mit der Volksbank

Schwarzwald-Baar fusionierte.

Anschaffungen einen Kredit benétigt,
profitiert weiter vom niedrigen Zinsni-
veau. Firr Anleger wird das regelma-
Rige Investieren in Wertpapiere noch
wichtiger werden.«

Daniel Hirt: »Das fundamentale Um-
feld in Europa zeigt, dass die Konjunk-
turerholung im Euro-Raum aufgrund

der Corona-Pan-
A0
.’"H- -

)
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der Krise sich die Angebotsseite
schnell wieder erholen wird. Dies
spricht dafir, dass die Inflationsrate
insgesamt niedrig bleibt. Wer seine
Vermogenswerte dauerhaft vor nega-
tiven Renditen erhalten will, wird um
eine Allokation seiner Vermogensteile
nicht umhinkommen.«  Die Fragen

stellte Chefredakteur Oliver Fiedler




